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				Presentación

				Esta obra es resultado de un colectivo de autores que forma parte del grupo de investigación Estudios del Comercio Internacional del Instituto de Ciencias Económico Administrativas, Universidad Autónoma del Estado de Hidalgo, que durante años han realizado investigaciones enfocadas en diversas ópticas sobre la economía de México.

				En la obra se analiza la economía de México y cómo se han generado oportunidades con la implantación de las políticas públicas, pero al mismo tiempo se muestran algunos efectos negativos. Por medio de panel de datos se estudia la existencia de efectos individuales inobservables, estos a su vez pueden estar correlacionados con otras variables que permiten generar modelos con relaciones dinámicas. Este tipo de modelos genera nuevos problemas que no aparecen en el caso de los modelos lineales. 

				El constante flujo de dinero que se recibe, producto de las remesas, hace que la economía se desarrolle, se abren nuevas oportunidades de mercado y las comunidades prosperan. Estados Unidos es el principal destino para los emigrantes latinoamericanos, en especial para los mexicanos, debido a su proximidad territorial. A nivel internacional, el tema de las remesas ayudó a romper el ciclo de la pobreza en los países de origen, estas representan un recurso multiplicador, tienen efecto directo en los sectores económicos en los cuales se invierte, y estos a su vez generan empleos y elevan el nivel de ingresos. Sin embargo, el proceso de globalización está asociado a diferentes concepciones y modelos en lo que se refiere al caso de México, es necesario destacar la naturaleza del modelo neoliberal, así como las políticas públicas implementadas, lo cual ha generado un deterioro en algunos sectores de la economía nacional.

				Jesus Cruz Segura 

				Diego Morales Ibarra
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				Introducción

				Alejandra Vega Barrios

				El presente libro tiene por objeto exponer, tanto a estudiantes de licenciatura y de posgrado como a profesionales de las ciencias económico administrativas, en una forma clara y sencilla, el análisis de la economía de México desde diferentes ópticas.

				Con base en nuestra experiencia docente, hemos observado que existe una infinidad de datos referentes a conceptos económicos; sin embargo, no siempre es sencillo interpretarlos y poder establecer la relación que guardan con los acontecimientos del país. A partir de esta preocupación nace la idea de elaborar esta obra que pudiese explicar las intersecciones generadas a partir de datos.

				El texto que usted, lector, tiene en sus manos, pretende iniciar con la relación y la explicación a partir de los datos de panel, la existencia de efectos individuales inobservables dentro del análisis de la economía mexicana, con los cambios que esta ofrece, en forma social, política, económica y cultural del sistema en que nos encontramos.

				El libro está dividido en dos partes: la primera es el apartado de Economía, en el cual se trata el uso de la información en la industria, los principales aspectos de los movimientos migratorios y la relación entre la migración y las remesas. 

				En el primer capítulo se estudiará un modelo de panel de datos con efecto fijo y variable para la industria manufacturera, en el cual es posible apreciar el uso de los datos de panel en tres variables, estableciendo la existencia de correlaciones que permiten realizar relaciones dinámicas.

				El segundo capítulo muestra el estudio de los movimientos migratorios en el México actual, pues este fenómeno ha estado creciendo en las últimas décadas, por lo que se analizan los cambios en el proceso de asentamiento de la migración México-Estados Unidos, bajo la mirada de mayor escolaridad, mayor inserción de población urbana, participación femenina y menor índice de retorno.

				En el tercer capítulo se estudia el fenómeno de migración y remesas en México, contradicciones en el fracaso del modelo de desarrollo capitalista neoliberal, estrechando la relación entre la migración como válvula de escape para las familias más pobres, que encuentran cerradas las oportunidades, pero a su vez, al encontrarse en otro lugar envían remesas a las familias que se quedan permitiendo la reactivación de la economía local o regional.
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				La segunda parte es el apartado de Educación y sociedad. En el capítulo cuarto se revisan algunos estudios que nos hablan del ahorro en cuanto al uso de pellet de madera como una alternativa para el biocombustible, observando los principales problemas que se presentan en el proceso de producción. Es fundamentalmente más económico este material, sin embargo se establecen las buenas prácticas en la obtención de la materia prima.

				El capítulo quinto nos lleva al análisis de los fenómenos globalización y educación, en México. Se hace un recorrido por la historia de lo que conocemos como globalización, y la conceptualización actual y los retos que esta plantea al Sistema Educativo Nacional, ya que se demanda una adecuación de los sistemas educativos para transitar en el desarrollo social y económico de forma más equitativa.

				Al revisar la educación, es importante tomar en cuenta el análisis de los principales indicadores macroeconómicos en el estado de Hidalgo, desde 2005 hasta 2016, por lo que en el capítulo sexto se comenta este análisis donde la economía del estado de Hidalgo se basa tradicionalmente en actividades agronómas, por lo que las aglomeraciones productivas como herramienta útil, constituyen una referencia para la elaboración de políticas, para cada una de las regiones, aprovechando áreas de oportunidad.

				Y para concluir, en el capítulo séptimo se muestra la forma en la cual se establece la implementación de estrategias para la apertura de mercados internacionales, a partir de un modelo de Dirección Estratégica mediante las dos etapas iniciales: Diagnóstico y planificación, determinando un caso de éxito a través de una metodología específica para el diseño e implementación de un Plan de Mercadotecnia Internacional, dando como resultado el incremento en las ventas.

				El recorrido por el texto muestra la economía mexicana, mediante un análisis para definir cuáles son los retos y realidades a las cuales debemos enfrentarnos quienes vivimos y estamos inmersos en la fuerza de este país.

				Esperando, querido lector, que la obra sea de utilidad para comprender y discutir los principales aspectos relacionados con la economía mexicana, vista desde la perspectiva no solo de productos sino también de consumidor.

				Finalmente agradecemos la participación de todos los profesores investigadores, así como a los compiladores de esta obra, que estamos seguros apoyará en la explicación y entendimiento del análisis de la economía mexicana.
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				Capítulo 

			

		

		
			
				Introducción

				Los datos de panel son ampliamente utilizados en econometría. La ventaja fundamental de un panel de datos es que permite estudiar cuestiones que no pueden ser abordadas en el contexto de sección cruzada o de series temporales; únicamente, los datos de panel permiten tener en cuenta la existencia de efectos individuales inobservables, que pueden estar correlacionados con otras variables incluidas en la especificación de una relación econométrica. Otra ventaja fundamental de los datos de panel, es que permiten generar modelos con relaciones dinámicas entre las variables. En este contexto, la distinción entre variables estrictamente exógenas y predeterminadas se considera fundamental en el análisis aplicado. En la literatura de datos de panel hay una gran cantidad de trabajos empíricos concentrados en estudiar estas cuestiones en el ámbito de modelos lineales. Sin embargo, hay menos resultados disponibles para modelos no lineales de elección discreta. En este caso, la presencia de efectos individuales inobservables y la consideración de relaciones dinámicas entre la variable dependiente y las variables explicativas generan nuevos problemas que no aparecen en el caso de los modelos lineales.

			

		

		
			
				Modelo de panel de datos, con efecto fijo y variable, para la industria manufacturera en México
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				Generalmente, los paneles de datos se distinguen unos de otros según su amplitud transversal y temporal. Así, los paneles con un número muy amplio de observaciones transversales y un número de periodos reducido, se denominan paneles micro. En el caso contrario, número de periodos elevado e información transversal reducida, se conoce con el nombre de paneles macro. Por último, en el caso realmente extraordinario de contar con un panel con amplia dimensión tanto temporal como transversal, se hablaría de un campo aleatorio.

				Asimismo, resulta habitual hablar de paneles de datos equilibrados o paneles completos, cuando el número de observaciones transversales es el mismo para cada periodo.

				Clasificación de los modelos econométricos

				Con frecuencia, el modelo de dos variables es inadecuado en la práctica. Es el caso del ejemplo consumo-ingreso, en donde se supuso implícitamente que solamente el ingreso X afecta el consumo Y. Pero la teoría económica rara vez es tan simple, ya que, además del ingreso, existen muchas otras variables que probablemente afectan el gasto de consumo. Un ejemplo obvio es la riqueza del consumidor. Para citar otro ejemplo, es probable que la demanda de un bien dependa no solo de su propio precio, sino también de los precios de otros bienes competitivos o complementarios, del ingreso del consumidor, de la condición social, etcétera. Por consiguiente, se necesita ampliar el modelo simple de regresión con dos variables, para considerar modelos de regresión múltiple, es decir, modelos en los cuales la variable dependiente, o regresada, depende de dos o más variables explicativas, o regresores.

				El modelo de regresión múltiple más simple posible es la regresión de tres variables, con una variable dependiente y dos variables explicativas.

				Los modelos que se utilizan en el análisis económico o de cualquier otra índole, se pueden clasificar desde dos puntos de vista: a) según los datos utilizados, y b) según las relaciones supuestas entre las variables. En el análisis de la información (económica, social, empresarial, comercial, etcétera) pueden existir diferentes dimensiones sobre las cuales interesa obtener conclusiones derivadas de la estimación de modelos que traten de extraer relaciones de causalidad o de comportamiento entre diferentes tipos de variables, a partir de los datos disponibles.

				Una de estas dimensiones la constituye el análisis de series de tiempo, la cual incorpora información de variables y/o unidades individuales de estudio durante un periodo determinado (dimensión temporal). En este caso, cada periodo constituye el elemento poblacional y/o muestral. Existe otra dimensión que no incorpora el aspecto temporal sino más bien representa el análisis de la información para las unidades individuales de estudio, en un momento determinado del tiempo (dimensión estructural). En este tipo de análisis, el cual se denomina de corte transversal, el elemento o unidad muestral no lo constituye el tiempo sino las unidades de análisis.

				Ambos tipos de análisis de la información permiten extraer conclusiones relevantes de acuerdo con los intereses del investigador. Un sencillo ejemplo puede ilustrar mejor la diferencia entre cada uno de los enfoques: supóngase que se quiere modelar la rentabilidad de las firmas que pertenezcan a una determinada industria. Un análisis de regresión basado en datos de corte transversal para un año en particular, podría incluir una serie de variables explicativas, tales como la calidad de la administración, el monto del capital físico, el empleo de mano de obra y el nivel de apalancamiento financiero, por ejemplo. 
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				Con el tipo de información incluida en este modelo de corte transversal, se podría estar tomando en cuenta cualquier tipo de economía de escala de la que las firmas podrían beneficiarse. Sin embargo, este modelo no podría identificar o tomar en cuenta como variable explicativa de la rentabilidad, cualquier incremento en el rendimiento que pueda ocurrir con el transcurso del tiempo, como consecuencia de mejoras tecnológicas que hayan sido incorporadas en la industria.

				Modelo de tres variables: notación y supuestos

				Generalizando la función de regresión poblacional (FRP) de dos variables, se puede escribir la FRP de tres variables así:

			

		

		
			
				Yi = β1 + β2 X2i + β3 X3i + ui .............................................(1)

			

		

		
			
				Donde Y es la variable dependiente, X2 y X3 las variables explicativas (o regresores), u es el término de perturbación estocástica, e i la iesima observación; en caso de información de series de tiempo, el subíndice t denotará la t ésima observación.1

				En la ecuación anterior, β1 es el término de intercepto. Como es usual, este término nos da el efecto medio o promedio sobre Y de todas las variables excluidas del modelo, aunque su interpretación mecánica sea el valor promedio de Y, cuando X2 y X3 se hacen iguales a cero. Los coeficientes β2 y β3 se denominan coeficientes de regresión parcial y su significado se explicará en breve.

				Se continúa operando dentro del marco del modelo clásico de regresión lineal (MCRL). Específicamente, se supone lo siguiente: 

			

		

		
			
				Valor medio de ui, igual a cero,

					E(ui│X2i,X3i) = 0

				No corracional serial, o

					cov(ui, ui) = 0 i ≠ j

				Homoscedasticidad, o

					var(ui) = σ2

				Covarianza entre ui  y cada variable X igual a cero, o	

					cov(ui,X2i) = cov(ui,X3i) = 0

			

		

		
			
				No hay sesgo de especificación, o el modelo está especificado correctamente;

				No hay colinealidad exacta entre las variables X o 

				No hay relación lineal exacta entre X2 y X3.
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				Adicionalmente, se supone que el modelo de regresión múltiple es lineal en los parámetros, que los valores de los regresores son fijos en muestreo repetido, y que hay suficiente variabilidad en dichos valores. 

				La razón de los supuestos anteriores es la misma. El supuesto que establece la no existencia de una relación lineal exacta entre X2  y X3, conocido técnicamente como el supuesto de no colinealidad, o de no multicolinealidad, cuando hay más de una relación lineal exacta involucrada, es nuevo y requiere alguna explicación informal. El concepto de no colinealidad significa que ninguna de las variables explicativas puede escribirse como combinación lineal de las variables explicativas restantes. El significado de este concepto puede entenderse mediante el diagrama de Venn, o de Ballentine. En esta figura el círculo Y representa variación en la variable dependiente Y y los círculos X2  y X3 representan variaciones en los regresores X2  y X3, respectivamente. 

				La figura 1 representa variaciones en Y explicadas por X2 (mediante una regresión MCO) y el área 2 representa la variación en Y explicada por X3. En la figura anterior las áreas 3 y 4 representan la variación explicada por X2, y las áreas 4 y 5 representan la variación en Y explicada por X3. Pero, dado que el área 4 es común a X2  y X3 no sabemos a priori que parte de 4 pertenece a X2 y que parte a X3. El área común representa la situación de colinealidad. Lo que requiere el supuesto de no colinealidad es que no haya sobreposición entre X2  y X3, es decir, el área común 4 debe ser cero. En otras palabras, lo que se desea se asemeja a la situación ilustrada en la figura anterior. 

				Formalmente, la no colinealidad significa que no existe un conjunto de números λ2 y λ3, tales que al menos uno sea diferente de cero de forma tal que:

			

		

		
			
				λ2 X2i  + λ3 X3i = 0

			

		

		
			
				Si dicha relación lineal existe, entonces se dice X2  y X3 ,son colineales o linealmente dependientes. Por otra parte, si se cumple solamente cuando λ2 = λ3 = 0, entonces se dice que X2  y X3 son linealmente independientes.
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				Figura 1

			

		

		
			
				Fuente: elaboración propia
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				Así, si X2i = − 4X3i o X2i + 4X3i = 0, las dos variables linealmente dependientes, y si ambas son incluidas en un modelo de regresión, se tendrá colinealidad perfecta o una relación lineal exacta entre los dos regresores. Pero supóngase que X3i = X 2 . ¿Violaría esto el supuesto de no colinealidad? No, porque la relación entre las dos variables, en este caso, es no lineal y no viola el requisito de que no existan relaciones lineales exactas entre los regresores. Sin embargo, debe observarse en este caso que el r 2 y el r, calculados convencionalmente, serán elevados, particularmente en las muestras de X2  y X3, con pocos valores en el extremo. 

				A pesar de que se considerará el problema de multicolinealidad en el párrafo anterior, intuitivamente la lógica detrás del supuesto de no multicolinealidad no es difícil de entender. Supóngase que en Y, X2  y X3, representan el gasto de consumo, está relacionado linealmente con el ingreso y la pendiente sobre el consumo. De no ser así, no tiene sentido incluir ambas variables, ingreso y riqueza, en el modelo. En la situación extrema, si existe una relación lineal exacta entre ingreso y riqueza, solamente se tiene una variable independiente, no dos, y no hay forma de evaluar la influencia separada del ingreso y de la riqueza sobre el consumo. Para ver esto claramente, sea X3i = 2X2i en la regresión consumo-ingreso-riqueza. Entonces, la regresión resulta ser: 

			

		

		
			
				2i

			

		

		
			
				Yi = β1 + β2X2i + β3(2X2i) + ui .......................................(2)

				= β1 + (β2 + 2β3) + X2i + ui ............................................(3)

				= β1 + αX2i + ui .............................................................(4)

			

		

		
			
				Donde α = (β2 + 2β3). Es decir, incluso se tiene una regresión de dos variables y no de tres. Además, si se corre la regresión y se obtiene α, no hay forma de estimar la influencia separada de X2 sobre Y, pues α nos da la influencia combinada de X2 y X3 sobre Y.4

				En resumen, el supuesto de no multicolinealidad requiere que en la FRP se incluya solamente aquellas variables que no sean funciones lineales de algunas de las variables en el modelo. 

				Interpretación de la ecuación de regresión múltiple

				Dados los supuestos del modelo de regresión clásico, se cumple que, al tomar la esperanza condicional de Y a ambos de anterior, se obtiene:

			

		

		
			
				E(Yi│X2iX3i) = β1 + β2X2i + β3X3i ..................................(5)

			

		

		
			
				Expresado en palabras, de anterior se obtiene la medida condicional o el valor esperado de Y, condicionado a los valores dados o fijos de las variables X2 y X3. Por consiguiente, igual que en el caso de dos variables, el análisis de regresión múltiple es el análisis de regresión condicional, a los valores fijos de las variables explicativas y los que obtenemos es el valor promedio o la media de Y, o la respuesta media de Y a valores fijos de las variables X. Significado de los coeficientes de regresión parcial.

				El significado del coeficiente de regresión parcial es el siguiente: β2 mide el cambio en el valor de la media de Y, E(Y│X2,X3) por unidad de cambio en X2, manteniendo X3 constante. En otras palabras, nos da la 
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				pendiente E(Y│X2,X3) con respecto de X2, manteniendo X3, constante. Expresado en forma diferente nos da el efecto directo o neto de una unidad de cambio X2, sobre el valor de la media de Y, neto de X3,. De forma similar β3 mide el cambio en el valor de la media de Y por unidad de cambio en manteniendo constante. Es decir, da el efecto o neto de una unidad de cambio en X3, sobre el valor de la media de Y, sin considerar X2.

				¿Qué tan preciso es el significado del término mantener constante? Para entender eso, supóngase qué Y representa el producto, X2 y X3 representan los insumos de trabajo y capital, respectivamente. Piénsese además que tanto X2 como X3 se requieren en la producción de Y, y las proporciones en las cuales estos pueden ser empleados en la producción de Y pueden variar. Ahora, téngase en cuenta que se incrementa el insumo de trabajo en una unidad, lo cual resulta en algún aumento en la producción. ¿Se puede atribuir el cambio resultante en el producto exclusivamente al insumo trabajo X2? Si se fuera a hacer eso, se estaría inflando la contribución de X2 en Y; X2 obtiene crédito por esa porción del cambio en Y debida al aumento concomitante en el insumo capital. Por consiguiente, para evaluar la verdadera contribución de X2 al cambio en Y (el producto marginal neta del trabajo), se debe controlar de alguna forma la influencia de X3. En forma similar, para evaluar la verdadera contribución de X3 se debe controlar también la de influencia de X2.

				¿Cómo se realiza este procedimiento de control? Para ser concretos, supóngase que se desea controlar la influencia lineal del insumo capital X3 en la medición del impacto de un cambio unitario, en el insumo de trabajo X2 sobre el producto. Con este fin, se puede proceder de la siguiente manera:

				Etapa 1: Efectúese la regresión de Y solamente sobre X3 de la siguiente manera:

			

		

		
			
				Yi = b1 + b13X3i + û1i .....................................................(6)

			

		

		
			
				La ecuación no es otra cosa que una regresión con dos variables, con la diferencia de que tiene una nueva notación auto explicativa, donde û1i es el términoresidual (muestral).

				Etapa 2: Efectúese la regresión X2 solamente sobre X3 de la siguiente forma:

			

		

		
			
				X2i = b2 + b23X3i + û2i ...................................................(7)

			

		

		
			
				
					û2i = X2i −b2 − b23X3i ...................................................(9)

						= X2i − X2i

				

			

			
				
					̭

				

			

		

		
			
				Donde û2i es también el término residual. Ahora,

			

		

		
			
				û1i = Yi −b1 − b13X3i .....................................................(8)

					= Y1 − Ŷi

			

		

		
			
				Y
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				Donde Ŷi y X2i son los valores estimados de la regresión, respectivamente.

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				
					¿Qué implican los residuos û1i y û2i? El término û1i presenta el valor de Yi después de eliminarla influencia (lineal) sobre este de X3 y, similarmente, û2i representa el valor de X2i después de eliminar la influencia lineal sobre este X3. Podría decirse û1i y û2i son Yi y X2i depurados, es decir, depurados de la influencia (¿contaminación?) de X3.

					Etapa 3: Por consiguiente si ahora se procede a efectuar la regresión û1i sobre û2i de la siguiente forma:

				

			

			
				
					û1i = α0 + α1 û2i + û3i ...................................................(10)

				

			

			
				
					Donde û3i es también el término residual de la muestra. Entonces a1 debe dar un estimado del efecto verdadero o neto de un cambio unitario en X2 sobre Y (es decir, el producto marginal neto del trabajo) o la verdadera pendiente de Y con respecto de X2, es decir, un estimado de β2.

					Estimación MCO y MV de los coeficientes de regresión parcial

					Para estimar los parámetros de modelo de regresión con tres variables, se considerará primero el método de mínimos cuadrados ordinarios (MCO) y luego se considerará brevemente el método de máxima verosimilitud (MV). 

					Estimadores MCO

					Para encontrar los estimadores MCO, se escribe primero la función de regresión muestral (FRM) correspondiente a la FRP de la siguiente manera:

				

			

			
				
					
						Yi = + β1 + β2X2i + β3X3i + ûi .....................................(11)

					

				

				
					
						̭

					

				

				
					
						̭

					

				

				
					
						̭

					

				

			

			
				
					
						Donde û1 es el término residual, la contraparte muestral del término de perturbación estocástico ûi. El procedimiento MCO consiste en seleccionar los valores desconocidos de los parámetros, en tal forma que la suma de residuales al cuadrado (SRC) ∑ sea tan pequeña como sea posible. Simbólicamente: 
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				Donde se obtiene la expresión SRC por manipulación algebraica simple. El procedimiento más directo para obtener estimadores que minimizarán es diferenciarla con respecto de las incógnitas, igualar a cero las expresiones resultantes y resolverlas simultáneamente de este procedimiento se obtienen las siguientes ecuaciones normales: 

			

		

		
			
				De la ecuación se ve al instante que:

			

		

		
			
				El estimador MCO del intercepto poblacional β1. Siguiendo la convención de permitir que las letras minúsculas denoten desviaciones de la media muestral, se pueden derivar las siguientes fórmulas de las ecuaciones normales. 
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				Nos dan los estimadores MCO de los coeficientes de regresión parcial poblacionales, β2 y β3 respectivamente. 

				A propósito, obsérvese lo siguiente: a) las ecuaciones anteriores son simétricas por naturaleza porque una puede ser obtenida de la otra mediante el cambio de papeles de X2 y; X3 b) los denominadores en estas dos ecuaciones son idénticos, y c) el casi de tres variables es una extensión natural del caso de dos variables.

				Varianzas y errores estándar de los estimadores MCO 

				Habiendo obtenido los estimadores MCO de los coeficientes de regresión parcial, se puede derivar las varianzas y los errores estándar de estos estimadores en la forma indicada. Igual que en el caso de dos variables, se necesitan los errores estándar para dos fines principales: establecer intervalos de confianza y probar hipótesis estadísticas. Las fórmulas relevantes son las siguientes: 
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					β1∑X2i + β2∑X2i + β3∑X2iX3i∑YiX3i = β1∑X3i +  β2∑X2iX3i + β3∑X3i ........(13)
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				β1 = ϒ − β2X2 − β3X3 ...............................................................................(14)

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				_

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				_

			

		

		
			[image: ]
		

	
		
			
				21

			

		

		
			
				var (β1) = 

			

		

		
			
				[

			

		

		
			
				1

			

		

		
			
				n

			

		

		
			
				ee (β1) = +

			

		

		
			
				+

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				[

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				(σ2)

			

		

		
			
				..........................(17)

			

		

		
			
				..............................................................................(18)

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				var (β2) = 

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				√

			

		

		
			[image: ]
		

		
			[image: ]
		

		
			
				var (β1)

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				σ2

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				∑x2

			

		

		
			
				3i

			

		

		
			
				(∑x2

			

		

		
			
				2i)

			

		

		
			
				(∑x2

			

		

		
			
				3i)

			

		

		
			
				− (∑x2ix3i)2

			

		

		
			
				̭

			

		

		
			
				.....................................................(19)

			

		

		
			
				∑x2

			

		

		
			
				2i

			

		

		
			
				∑x2

			

		

		
			
				3i

			

		

		
			
				− (∑x2ix3i)2

			

		

		
			
				X2∑x3i + X3∑x2i − 2X2X3∑x2ix3i

			

		

		
			
				_

			

		

		
			
				2

			

		

		
			
				_

			

		

		
			
				_

			

		

		
			
				_

			

		

		
			
				2

			

		

		
			
				2

			

		

		
			
				2

			

		

		
			
				O, en forma equivalente, 
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				Donde r23 es el coeficiente de correlación muestral entre X2  y X3,
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				En todas esas formulas, σ2 es la varianza (homoscedástica) poblacional de las perturbaciones ui. Se puede verificar que un estimador insesgado de σ2 está dado por: 

			

		

		
			
				
					∑ ûi = ∑ yi − β2∑ yi x2i − β3∑ yi x3i ...............................(26)
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					Las propiedades de los estimadores MCO del modelo de regresión múltiple son similares a las del modelo con dos variables. Específicamente: 

					1. La línea de regresión de tres variables (superficie) pasa a través de las medias de Ȳ, X2, X3 lo cual se hace evidente. Esta propiedad generalmente se mantiene. Así, en el modelo de regresión lineal con k variables [un regresado y (k-1) regresores].
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					Yi = β1 + β2X2i + β3X3i + ... + βkXki + ui ......................(27)
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				Se tiene:

			

		

		
			
				2. El valor medio de Yi estimado (= Yi ) es igual al valor medio de Yi observado, lo cual es fácil de demostrar: 

			

		

		
			
				Donde, como es usual, las letras minúsculas indican los valores de las variables expresadas como desviaciones de sus medidas respectivas.

				Sumando en ambos lados de los valores muestrales y dividiendo por el tamaño de la muestra n, se tiene Ŷ = Ῡ (Nota: ∑x2i = ∑x3i = 0 ¿Por qué? Obsérvese que en virtud de (7.4.22), se puede escribir:
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					Ŷi = β1 + β2Χ2i + β3Χ3i ................................................(29)
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				= (Y − β2Χ2 − β3Χ3) + β2Χ2i + β3Χ3i (¿Por que?) = Ῡ + β2(Χ2i −Χ2) +
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						β1 = Y − β2X2 − β3X3 − ... − βkXk ...............................(28)
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				Por consiguiente, la FMR puede ser expresada en forma de desviaciones, como:

			

		

		
			
				yi = ŷ1 + ûi = β2X2i + β3X3i + ûi ....................................(31)
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				3. ∑ûi = û = 0, lo cual puede verificarse de.

			

		

		
			
				4. Los residuos ûi no están correlacionados con X2 y X3i, es decir, ∑û1 X2i = ∑ûi X2i = ∑û1 X3i = 0

				5. Los residuos ûi no están correlacionados con Ŷi, es decir, ∑ûi Ŷi = 0

			

		

		
			
				7. Dados los supuestos del modelo clásico de regresión lineal, se puede demostrar que los estimadores MCO de los coeficientes de regresión parcial no solamente son lineales insesgados, sino también tienen la mínima varianza dentro de la clase de los estimadores lineales insesgados.

			

		

		
			
				
					Estimadores de máxima verosimilitud

					Bajo el supuesto de que las perturbaciones poblacionales, ui, estén normalmente distribuidas con medida cero y varianza σ2 constante, los estimadores de máxima verosimilitud (MV) y los estimadores MCO de los coeficientes de regresión del modelo de dos variables son idénticos. Esta igualdad se extiende a modelos que contengan cualquier número de variables. Sin embargo, esto no es cierto para el estimador de σ2. Puede demostrarse que el estimador MV de σ2 es ∑ûi / n sin importar el número de variables en el modelo, mientras que el estimador de MCO de σ2 es ∑ûi / (n − 2) en el caso de dos variables . En resúmen el estimador de MCO de σ2 tiene en cuenta el número de grados de libertad, mientras que el estimador MV no lo hace. Por supuesto, si la n es grande, los estimadores MV y MCO de σ2 tenderán a estar cerca uno del otro.
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				El coeficiente de determinación múltiple R2 y el coeficiente de correlación múltiple R

				En el caso de dos variables, r2 se vio que mide la bondad de ajuste de la ecuación de regresión, es decir, da la proporción o porcentaje de la variación toral en la variable dependiente Y explicada por la variable explicativa X. Esta notación de r2 puede extenderse fácilmente a los modelos de regresión que contienen más de dos variables. Así que en modelo de tres variables nos gustaría conocer la proporción de Y explicada por las variables; nos gustaría conocer la proporción de la variación en Y explicada por las variables X 2 y X 3 conjuntamente. La medida que da esta información es conocida como el coeficiente de determinación múltiple, y se denota por R2, conceptualmente se asemeja a r2.

			

		

		
			
				
					6. También se puede observar que en los valores dados de r23 y ∑x2i o ∑x3i, las varianzas de los estimados MCO son directamente proporcionales a σ2 y r23, la varianza de β2 es inversamente proporcional a ∑x2i, es decir, entre mayor sea la variación de los valores muestrales de X2, menor será la varianza de β2, es inversamente proporcional a ∑x2i es decir, entre mayor sea la variación de los valores muestrales de x2, menor será la varianza de β2, y por consiguiente β2 , puede ser estimado en forma más precisa. Una afirmación similar puede hacerse con respecto de la varianza de β3.
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				Para obtener el R2 , se puede seguir el procedimiento de obtención del r2 descrito en la sección. Recuérdese que: 

			

		

		
			
				Donde ŷi es el valor estimado de Y1 de la línea de regresión ajustada y es un estimador del verdadero E(Y1|X2iX31). Sustituyendo las letras mayúsculas por minúsculas para indicar desviaciones de sus medias, la ecuación puede describirse como:

			

		

		
			
				
					yi = β2x2i + β3x3i + ûi 

				

			

			
				
					̭

				

			

			
				
					̭

				

			

		

		
			
				= ŷi + ûi ......................................................................(33)

			

		

		
			
				Elevando al cuadrado ambos lados y sumando los valores muestrales, se obtiene:

			

		

		
			
				
					
						∑ y1 = ∑ ŷi + ∑û1 + ∑ ŷiûi  ..........................................(34)
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					= ŷi + ûi	(¿Por qué).
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					En palabras, la ecuación afirma que la suma total de cuadrado (STC) es igual a la suma explicada de cuadrados (SEC)+la suma de residuales al cuadrado (SRC). Ahora, sustituyendo ∑û1 ,se obtiene:
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					∑ yi  = ∑ ŷi + ∑ yi − β2 ∑ yix2i − β3 ∑ yix3i  ...................(35)
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				La cual, al reordenar términos, da:

			

		

		
			
				
					SEC = ∑ ŷ1 = β2 ∑ yix2i + β3 ∑ yix3i .............................(36)
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				Ahora, por definición:
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				Yi = β1 + β2X2i + β3X3i .................................................(32)
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				Puesto que las cantidades consideradas generalmente son calculadas computacionalmente, el R2 (puede ser calculado en forma fácil. Obsérvese que el R2 al igual que el r2, se encuentra entre 0 y 1, la línea de regresión ajustada explica al 100% de la variación en Y. Sin embargo, generalmente el R2 se encuentra entre estos dos valores extremos. Se dice que el ajuste del modelo es <<mejor>> entre más cerca esté del R2 de 1.

				Recuérdese que, en el caso de dos variables, se definió la medida r como el coeficiente de correlación y se indicó que este mide el grado de asociación (lineal) entre las dos variables.

				El análogo de r para tres o más variables explicativas conjuntamente. Aun cuando r puede ser positivo o negativo, R siempre se considera positivo. En la práctica, sin embargo, R tiene poca importancia. La medida de mayor significado es R2.

				Antes de continuar, se establece la siguiente relación entre R2  y la varianza de un coeficiente de regresión parcial en el modelo de regresión múltiple con k variables dado:

			

		

		
			
				Donde βi es el coeficiente de regresión parcial del regresor Xj y Rj es el R2 en la regresión de Xj sobre los (k-2) regresores restantes. [Nota: En el modelo de regresión con k variables hay (k-1) regresores].

				Obsérvese que esta ecuación es simplemente una extensión de la fórmula dada en el modelo de regresión con tres variables, un regresado y dos regresores.

				La técnica de datos de panel

				La novedad de un conjunto de datos de panel es que tiene una doble dimensión de sección cruzada y de serie temporal. Un conjunto de datos de panel consiste en una serie temporal por cada unidad, para cada unidad de sección cruzada.

				Sabemos que una serie temporal es una secuencia de valores que toma una variable durante un periodo para una unidad de análisis. Así, un ejemplo de serie temporal es el producto nacional bruto anual para España, desde 1900 hasta hoy en día. Dicha serie temporal incluye un valor del producto nacional para cada año, desde 1900. En general, la serie temporal X se incluye en la secuencia de valores Xt-i con i = 1, 2, 3,…, T, siendo T el número de momentos en el tiempo en los cuales se observa el valor que toma la variable X para la unidad social del análisis.

				Por otro lado, con sección cruzada se hace referencia al estudio de un conjunto de unidades sociales en un momento. Cada observación incluye valores para ciertas variables que caracterizan cada una de las unidades sociales dentro del conjunto. Una sección cruzada suele incluir valores para variables Xk, donde K= 1, 2, 3,…, K, siendo K el número de variables disponibles para identificar la unidad social de interés. Un ejemplo de sección cruzada es la base de datos que incluye el producto nacional bruto X1, el número de habitantes X2, el número de suicidios X3, para cada uno de los países del mundo.

				Cuando se dispone de un conjunto de variables para un grupo de unidades sociales o secciones, cuyos valores se observan durante un periodo, entonces se dispone de datos longitudinales de sección cruzada (en inglés se denomina pooled time series).
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				Este tipo de muestras también se denota con datos de panel, queriendo indicar por panel que la recogida información se lleva a cabo en varias dimensiones, como pueden ser una lista de individuos y un cierto intervalo temporal. Una base de datos longitudinal de sección cruzada es pues una matriz con tres dimensiones: unidades de análisis, variables, y tiempo (o unidades de análisis con series temporales para un conjunto de variables para cada unidad de análisis). Cuando se dispone de una muestra con estas características, el investigador/a puede proponerse especificar un modelo con datos de sección cruzada que se obtienen al considerar todos los agentes en un instante. Sería igualmente interesante realizar un estudio similar para cada uno de los periodos incluidos en la muestra, y analizar las posibles variaciones que a lo largo del tiempo hayan podido producirse en la estructura del modelo que se estima.

				En ambos casos se estaría descomponiendo la muestra total en varias submuestras. En el primer caso, cada submuestra está formada por las observaciones de un periodo, por lo que habría tantas submuestras como periodos hay en la muestra total. En el segundo caso existe una submuestra por cada agente social considerado en la muestra total.

				El objetivo del análisis de los datos de panel es introducir al lector/a al análisis dinámico, considerando tanto la variante temporal como transversal de los datos longitudinales de sección cruzada. Una de las ventajas de los modelos que combinan secciones con series temporales de esta manera, es que se permite capturar la variación a través de unidades sociales diferentes, así como la variación que se produce a través del tiempo. Los modelos de análisis propuestos son varios, pero aquí se resaltan los más utilizados en los estudios empíricos contemporáneos: los modelos de coeficientes constantes, los modelos de efectos fijos (también llamados fixed effects models, o también variable intercept models), y los modelos de efectos aleatorios (random effects models).

				A diferencia de lo mencionado, un modelo econométrico de datos de panel es uno que incluye una muestra de agentes económicos o de interés (individuos, empresas, bancos, ciudades, países, etcétera) para un periodo determinado, esto es, combina ambos tipos de datos (dimensión temporal y estructural). A manera de ejemplo, se puede disponer de datos mensuales de los ingresos obtenidos por un grupo de cinco bancos costarricenses, durante un periodo de 48 meses, lo cual sería una base de datos mixta de serie temporal y corte transversal constituyéndose en un panel de datos. En este ejemplo, los elementos muestrales serían el tiempo y los bancos comerciales.

				El principal objetivo de aplicar y estudiar los datos en panel es capturar la heterogeneidad no observable, ya sea entre agentes económicos o de estudio, así como en el tiempo, dado que esta heterogeneidad no se puede detectar ni con estudios de series temporales ni con los de corte transversal. Esta técnica permite realizar un análisis más dinámico al incorporar la dimensión temporal de los datos, lo que enriquece el estudio, particularmente en periodos de grandes cambios. Esta modalidad de analizar la información en un modelo de panel es muy usual en estudios de naturaleza microeconómica. La aplicación de tal metodología permite analizar dos aspectos de suma importancia cuando se trabaja con este tipo de información y que forman parte de la heterogeneidad no observable: a) los efectos individuales específicos y b) los efectos temporales.

				En lo que se refiere a los efectos individuales específicos, se dice que son aquellos que afectan de manera desigual a cada uno de los agentes de estudio contenidos en la muestra (individuos, empresas, bancos), los cuales son invariables en el tiempo y afectan de manera directa las decisiones que tomen dichas unidades. Usualmente se identifica este tipo de efectos con cuestiones de capacidad empresarial, eficiencia operativa, 
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				capitalización de la experiencia, acceso a la tecnología, etcétera. Los efectos temporales serían aquellos que afectan por igual a todas las unidades individuales del estudio, pero no varían en el tiempo. Es posible asociar este tipo de efectos, por ejemplo, a los choques macroeconómicos que pueden afectar por igual a todas las empresas o unidades de estudio.

				Supongamos que tenemos relativa a una variable dependiente y varias variables independientes para un conjunto de agentes sociales en diferentes instantes del tiempo. Los agentes sociales pueden ser personas, organizaciones, ciudades, regiones, países de la Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económicos (OCDE), etcétera. Al introducir en el modelo de regresión al modelo de datos del panel.

				Considérese el ejemplo simple de análisis de regresión en el que yit es una función lineal de K variables explicativas xk a donde k = 1, 2, 3,…, K:

			

		

		
			
				yit = β0 + β1x1it + β2x2it + ··· + βkxkit+ uit ........................(37)

			

		

		
			
				O mucho más simplificado:

			

		

		
			
				
					yit = β0 + Σk = 1xkit+ uit .................................................(38)
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				Donde i = 1,…, N unidades sociales y t = 1,…., T observaciones en el tiempo y además, donde uit es el término de error que representa los efectos de todas las demás variables omitidas en el modelo; es decir, que es la variación observada de la variable dependiente y que no se consigue explicar mediante la variación observada en las k variables independientes. En notación matricial es:

			

		

		
			
				Yit = βkXkit + uit ...........................................................(39)

			

		

		
			
				Tenemos a βo, β1, β2,..., βk como parámetros que se quiere estimar. β0 es la ordenada en el origen (el término constante), mientras que el resto de parámetros son las pendientes yu con respecto de cada una de las K variables independientes. 

				En la econometría de datos de panel, un problema importante en el caso de estimar un modelo de regresión común para el conjunto de NxT observaciones, tiene que ver con el procedimiento de estimación que se utiliza. Puede haber varios supuestos que nos permitan la estimación del panel por mínimos cuadrados ordinarios MCO, como el modelo de regresión estándar. Son los siguientes:

			

		

		
			
				E[uit] = 0 para toda i unidad social

				Var[uit]= o2 para toda unidad social i, y para todo instante t

				Cov[UitXkit] = 0 para todo i y t

				uit sigue una distribución normal con media 0 y Var[uit]= o2
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				La estimación por mínimos cuadrados ordinarios parte del supuesto de que la varianza de los términos de error es la misma para cada una de las observaciones (supuesto de homocedasticidad). Además, dichos términos de error no están correlacionados para distintos instantes, ni tampoco están correlacionados para distintas unidades sociales (esto equivale a decir, en la literatura econométrica, que el término de error es un proceso de ruido blanco). La violación de tales supuestos es implícita en el caso de datos longitudinales de corte transversal, haciendo que las estimaciones realizadas mediante el método de los mínimos cuadrados no sean eficientes o de mínima varianza habitualmente.

				En un modelo de datos de panel hay que tener presente que, en general, el término de error se puede descomponer en tres componentes:

			

		

		
			
				uit = α + Ø +ɛ

			

		

		
			
				i 

			

		

		
			
				it

			

		

		
			
				1

			

		

		
			
				Donde el error tiene un componente individual que es invariable a través del tiempo αi , como podría ser el efecto del origen socioeconómico de la persona, un componente temporal que es invariable a través de individuos Øt, y finalmente un componente ɛit que representa el efecto de todas las otras variables, que varía entre individuos y además a través del tiempo. Con esta estructura de error, los residuos uit ya no son aleatorios. El análisis conjunto NxT observaciones, puede representar correlación en los términos de error para diferentes unidades sociales y momentos en el tiempo diferentes.

				Los supuestos de homocedasticidad y no correlación serial, sugieren que no existe relación alguna entre los valores de una variable para diferentes momentos para una unidad social, para diferentes unidades sociales en un momento, o para diferentes unidades en diferentes momentos. Estos supuestos son poco realistas en la práctica y los errores en un modelo de regresión común para el conjunto de NxT observaciones, estimado por mínimos cuadrados ordinarios, acaban estando correlacionados, y los parámetros estimados ya no tienen las propiedades ideales. Los estimados siguen siendo insesgados, pero ya no son los estimadores lineales insesgados de mínima varianza.

				Por otro lado, están los modelos en los que se asume que todos los efectos difieren para cada individuo y/o en cada momento en el tiempo, con lo cual se estiman diferentes modelos paradiferentes casos o unidades de análisis o para diferentes momentos en el tiempo.

				Las dos soluciones anteriores son extremas. Por un lado, asumir que los coeficientes de regresión son idénticos para todos los agentes de la muestra, así como a través del tiempo es restrictivo y difícil de creer, dada la información contenida en los datos. Por otro lado, asumir que el vector de coeficientes es distinto para cada agente social es excesivamente general. Es por eso que los investigadores basan con mayor frecuencia sus estudios empíricos recurriendo a modelos de análisis intermedios que se consideran detalladamente en las próximas secciones.

				Será necesario considerar con detalle varias maneras de caracterizar la relación entre una variable dependiente yit y un conjunto de variables independientes xkit en el caso de datos longitudinales de sección cruzada. El objetivo final de estos modelos es obtener estimadores fiables y eficientes, esto es, no sesgados de mínima varianza. Cada uno de los modelos implica una serie de supuestos explícitos acerca de la relación existente entre las variables explicativas y/o la naturaleza de error de la ecuación de regresión.
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				Dependiendo del proceso social a investigar, es posible utilizar modelos en los que se identifica una estructura del error determinada. El objetivo de estos modelos también puede ser identificar y modelizar si el efecto de una variable explicativa Xk en una variable dependiente Yit es el mismo para todos los agentes sociales de la muestra, y/o si dicho efecto es constante a través del tiempo. 

				El primer conjunto de modelos se denomina modelo de coeficientes constantes (en inglés, constant coefficients models) por que los coeficientes que caracterizan el efecto de la variable X1 en la variable dependiente Yit son constantes para todos los agentes sociales. En este tipo de modelos son definidas determinadas estructuras de error.

				El modelo de efectos o coeficientes fijos (en inglés, se ha utilizado varios nombres para referirse a este tipo de modelos: fixed effects models, o least square dummy variable models) capta la variación existente en la muestra debido a la presencia de diferentes agentes sociales con la inclusión de un conjunto de N-1 variables dicotómicas di (una para cada agente social, menos el agente social de referencia). Se puede hacer lo mismo para el caso de diferencias a través del tiempo, mediante la inclusión de tt. Así se controla por posibles variaciones en la constante a través del tiempo. Una variación más complicada de este modelo consiste en incorporar una serie de N-1 variables dicotómicas para controlar por el efecto de cada uno de los individuos en la variable dependiente, y una serie de T-1 variables dicotómicas para controlar por el efecto del tiempo. Este modelo se puede ampliar fácilmente para incluir interacciones entre agentes sociales y periodos temporales.

				El tercer modelo se denomina modelo de efectos o coeficientes aleatorios (en inglés, random effects model).Este tipo de modelo asume que la variación a través de los agentes sociales (y/o a través del tiempo) es al azar, y por tanto se captura y especifica explícitamente en el término de error de ecuación. El caso general es el método de los mínimos cuadrados generalizados donde se incorpora una estructura de error del modelo únicamente.

				Especificación general de un modelo de datos de panel

				La especificación general de un modelo de regresión con datos de panel es la siguiente:

			

		

		
			
				Yit = αit + Xit β + Uit .....................................................(40)

				 Con i = 1,...N; t = 1, ... T.

			

		

		
			
				Donde i se refiere al individuo o a la unidad de estudio (corte transversal), t a la dimensión en el tiempo, a es un vector de interceptos de n parámetros, β es un vector de K parámetros y Xit es la i-ésima observación al momento t para las K variables explicativas.

				En este caso, la muestra total de las observaciones en el modelo vendría dado por NxT. A partir de este modelo general, y con base en ciertos supuestos y restricciones acerca del valor de algunos de los parámetros, se pueden derivar algunas otras variantes de modelos de datos de panel.
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				Es usual interpretar los modelos de datos de panel a través de sus componentes de errores. El término de error Uit incluido en la ecuación (1), puede descomponerse de la siguiente manera:

			

		

		
			
				µi representa los efectos no observables que difieren entre las unidades de estudio, pero no en el tiempo, que generalmente se los asocia a la capacidad empresarial, por ejemplo: a δt se le identifica con efectos no cuantificables que varían en el tiempo, pero no entre las unidades de estudio. ɛit se refiere al término de error puramente aleatorio.

				La mayoría de las aplicaciones con datos de panel utilizan el modelo de componente de error conocido como one way, para el cual δt=0. Las diferentes variantes para el modelo one way de componentes de errores, surgen de los distintos supuestos que se hacen acerca del término mt. Pueden presentarse tres posibilidades:

				El caso más sencillo es el que considera al µi=0, o sea, no existe heterogeneidad no observable entre los individuos o firmas. Dado lo anterior, los Uit satisfacen todos los supuestos del modelo lineal general, por lo cual el método de estimación de mínimos cuadrados clásicos produce los mejores estimadores lineales e insesgados.

				La segunda posibilidad consiste en suponer a µi un efecto fijo y distinto para cada firma. En este caso, la heterogeneidad no observable se incorpora a la constante del modelo.

				La tercera alternativa es tratar a como una variable aleatoria no observable que varía entre individuos pero no en el tiempo.

				En el modelo de coeficientes constantes se asume que los coeficientes son los mismos por cada uno de los agentes sociales en la muestra. Tendremos:

			

		

		
			
				Uit = µi + δt + ɛit ........................................................(41)

			

		

		
			
				Donde K=1,…, K variables independientes de interés, i=1,…, N unidades sociales y t =1,…, T observaciones en el tiempo, en notación matricial es:

			

		

		
			
				
					yit = β0 + ∑k = 1βkxkit + uit .............................................(42)

				

			

			
				
					K 

				

			

		

		
			
				Los parámetros a estimar son K, y estos K parámetros se consideran iguales o constantes para todas las unidades de la muestra y también para cada periodo. La estimación por mínimos cuadrados ordinarios de dicha ecuación parte del supuesto de que la varianza de los términos de error es la misma para cada una de las observaciones (supuesto de homocedasticidad) y además que dichos términos de error no están correlacionados para distintos instantes del tiempo. Es decir que la estimación por mínimos cuadrados supone la siguiente estructura del error:

			

		

		
			
				Yit = βiXit + uit .............................................................(43)
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				Var[uit] = o2 para toda unidad social i, y para todo instante t.

				Cov [UitXkit] = 0 para todo agente i ≠ j, y para todo instante t ≠ s

				Sin embargo, existen varias situaciones en que la estructura de covarianzas del término de error es más compleja, y en consecuencia se violan los supuestos de la estimación por mínimos cuadrados ordinarios. En el caso de heterocedasticidad a través de agentes sociales (en inglés corss-sectional heteroskedasticity), la varianza de los términos de error es diferente para cada agente social. Es decir, Var[uit] = oi , siendo oi , diferente de oj, (para cualquier agente de i diferente de j).
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				Otra situación es cuando, con independencia de lo que se suponga acerca de las varianzas de los términos de error de distintos periodos, los términos de error de cada agente social no son independientes en un momento dado. Esta es la situación de correlación. En cualquiera de sus variantes, esta situación se conoce como autocorrelación, o correlación serial, es decir, el término de error (para un agente social) está correlacionado consigo mismo a través del tiempo: con lo cual Cov[Uit − k,Uit] es distinto de 0 para al menos un retardo k>0.

				Cualquiera de estas situaciones es habitual en el análisis de datos longitudinales. Tanto en el caso de heterocedasticidad o autocorrelación de los errores (y obviamente en el caso de ambas) si bien no afecta la estimación de los parámetros por MCO, sí que está afectando a la desviación típica de los estimadores, la cual en general se infravalora. Los estadísticos del ajuste global del modelo como la R2 o el estadístico F de significación conjunta del modelo (esto es, para el conjunto de variables explicativas incluidas en el modelo) se están sobrevalorando. 

				Como consecuencia, el riesgo de aceptar hipótesis falsas acerca de la significación de varios parámetros, es considerablemente más elevado. Con la presencia de heterocedasticidad o autocorrelación, los estimadores mínimos cuadrados ordinarios siguen siendo insesgados, pero ya no son los estimadores lineales insesgados de mínima varianza, corresponde a otro estimador que es también lineal e insesgado, el estimador de mínimos cuadrados generalizados.

				Para estimar este modelo de coeficientes constantes de datos longitudinales se aconseja el método de mínimos cuadrados generalizados (MCG). Este es sin duda un caso general y no fácil de computar, especialmente cuando se quiere incorporar la correlación a través del tiempo. Se supone la siguiente estructura de comportamiento de los errores:

			

		

		
			
				La varianza del error es diferente para cada agente social i y también puede variar a través del tiempo, la covarianza es ahora distinta de 0, y varía dependiendo de quiénes sean los agentes sociales i y j, y en qué momentos del tiempo se está calculando dicha covarianza, tiempos t y s. Esto implica introducir un número de parámetros distintos que deben ser ahora estimados para obtener el estimador de mínimos cuadrados 

			

		

		
			
				
					Var[uit] = σit

					Cov[uit, ujt] = σi jts
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				generalizados. En el caso de N agentes sociales observados T veces en el tiempo, el número de parámetros para estimar es:

			

		

		
			
				En el supuesto de heterocedasticidad y autocorrelación a través de los agentes sociales, y con una muestra de 20 agentes sociales observados en 5 instantes del tiempo, el número de parámetros desconocidos será de 5050, y en su estimación es una tarea sin solución.

				Debido a la imposibilidad de estimar tantos parámetros, es común imponer alguna hipótesis sencilla acerca de cuál es el comportamiento intertemporal y/o transversal del término de error. A continuación se presentan los modelos dinámicos más populares en el caso de estimación por mínimos cuadrados generalizados.

				En el supuesto de solo heterocedasticidad a través de los agentes sociales, se asume que la varianza es diferente para cada uno de los agentes sociales de la muestra. Esto es común en el caso de datos sobre países, estados, ciudades, u otras unidades sociales en donde existe una gran variación de escala. En este caso, el modelo heterocedástico asume:

			

		

		
			
				
					(NxT) ((NxT) + 1)
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				La varianza es distinta para cada agente social, pero al mismo tiempo no existe correlación de errores a través de diferentes agentes sociales. De manera que ahora, además de los K+1 parámetros para estimar en la ecuación de regresión (esto es, uno por cada variable independiente más la constante), se estiman N covarianzas, una por cada agente social, ya que el número de agentes sociales es N covarianzas, una por cada agente social, ya que el número de agentes sociales es N, i = 1,2,3,…, N.

				Otra estructura de error posible más complicada que la anterior es cuando los términos de error están correlacionados a través de las diferentes unidades sociales (además de diferencias en la varianza de error por cada agente social). En este caso se supone que:

			

		

		
			
				
					Var [uit] = σi

					Cov [uit, ujs] = 0 para todo agente i ≠ j, y para todo instante t ≠ s
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				La varianza es distinta para cada agente social, pero al mismo tiempo no existe correlación de errores a través de diferentes agentes sociales. De manera que ahora, además de los K+1 parámetros para estimar en la ecuación de regresión (esto es, uno por cada variable independiente más la constante), se 

			

		

		
			
				
					Var [uit] = σi

					Cov [uit, ujs] = 0 para todo agente i ≠ j, y para todo instante t ≠ s
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				estiman N covarianzas, una covarianza por cada agente social, ya que el número de agentes sociales es N, i= 1, 2, 3, …, N.

				Otra estructura de error posible más complicada que la anterior es cuando los términos de error están correlacionados a través de las diferentes unidades sociales (además de diferencias en la varianza de error para cada agente social). En este caso se supone que:

			

		

		
			
				En este caso, además de los k+1 parámetros para estimar en la ecuación de regresión (esto es, uno por cada variable independiente más la constante), se estiman N covarianzas (esto es una covarianza por cada agente social) y además N(N-1)/2 covarianzas. En total, se acaban estimando N(N+1)/2 nuevos parámetros.

				Además de las estructuras de error anteriores, se puede asumir que existe correlación serial, esto es, para cada unidad social los términos de errores están correlacionados a través del tiempo. Es posible asumir varias estructuras diferentes, sin embargo, resaltan las estructuras más usuales. Uno de los supuestos más aplicados para especificar la estructura del término de error es el autorregresivo de primer orden:

			

		

		
			
				
					Var [uit] = σi

					Cov [uit, ujt] = Cov [ujt, uit] = σij  para todo agente i ≠ j, y para todo instante t ≠ s
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				uit = ρ1uit − 1 + ɛit

			

		

		
			
				Donde i=1,…, N unidades sociales y t=1,….,T observaciones en el tiempo, y donde el término de error es un proceso de ruido blanco. El supuesto describe el término de error como proceso autorregresivo de primer orden, donde el parámetro de autocorrelación ρi varía para cada agente social i de la muestra. No obstante, se puede suponer que tal correlación serial es común para todos los agentes sociales, es decir, suponer que ρi es el mismo para todo i.

				La presencia de autocorrelación serial en los términos de error se puede aproximar, aunque no siempre con un proceso autorregresivo de primer orden o AR(1). Sin embargo, dada la gran distorsión en las desviaciones típicas de los coeficientes estimados por MCO cuando existe autocorrelación serial, existe una serie de modelos de máxima verosimilitud, en que se intenta especificar la naturaleza del proceso autorregresivo y estimar el modelo casual teniendo en cuenta tal proceso autorregresivo. El procedimiento de estos modelos denominados modelos autorregresivos es básico. Primero ajustan un modelo de regresión por MCO y después examinan los errores estimados en la búsqueda de una pauta de autocorrelación entre ellos. De manera que si ui está correlacionado con ut − 1 entonces el proceso que mejor describe el comportamiento del error es un autorregresivo de primer orden. Si ui está correlacionado solo con ut − 2, el proceso es un autorregresivo de segundo orden restringido, etcétera. En general, el proceso autorregresivo puede ser de orden p, donde:

			

		

		
			
				
					uit = ∑p = 1 ρiuit − p + ɛit .................................................(44)
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					yit = β0 + ∑k = 1βkxkit + uit  ............................................(45)
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				Donde i= 1,…, N unidades sociales y t=1,…,T observaciones en el tiempo, y donde ρit  es ruido blanco. Esta ecuación describe el término de error como un proceso autorregresivo de orden p, donde el parámetro de autocorrelación ρi entre uit y uit −pʹ , varía según cual sea el retardo p entre los errores, y según quien sea el agente social i. Una vez identificado el proceso autorregresivo de orden p entre los errores, y según quien sea el agente social i. Una vez identificado el proceso autorregresivo, los modelos autorregresivos incorporan dicho proceso en la estimación (por máxima verosimilitud) del modelo de regresión de interés.

				Si el modelo autorregresivo especificado es el correcto, el problema de estimación asociado con la estimación por MCO desaparece, con desviaciones típicas precisas y estadísticos de significación de variables fiables. Lo cual proporciona un buen examen de las hipótesis de estudio acerca de la significación de variables.

				El conjunto de modelos de coeficientes constantes (revisados anteriormente) supone que los coeficientes son los mismos para cada uno de los agentes sociales en la muestra, y también que son constantes a través del tiempo. Todo a pesar de que no se asume necesariamente varianza constante o ausencia de correlación serial. Si bien la simplicidad de tales modelos puede hacer su uso más atractivo, la verdad es que tal supuesto es bastante restrictivo. Supóngase que se dispone de un panel de datos con una dimensión temporal pequeña y un número elevado de observaciones dentro de una sección cruzada.

				Interesaría investigar si los coeficientes del modelo, siendo los mismos para todas las unidades sociales (ya sean países, organizaciones, o personas) en un periodo dado, son diferentes para periodos diferentes. Alternativamente, en el caso del panel de datos con la componente temporal dominante, interesaría investigar si los coeficientes de regresión son distintos para cada unidad social si bien son constantes a través del tiempo. El modelo de efectos parte del supuesto de que los coeficientes (en concreto la constante o término independiente del modelo de regresión) varían dependiendo del agente social o del momento en el tiempo. Esto es equivalente a tratar las diferencias entre agentes sociales y/o tiempos como si fueran deterministas.

				En el caso de datos de panel cuya componente transversal es la dominante (pocos agentes sociales y muchas observaciones en el tiempo), en este modelo puede captar la variación existente en la muestra, debido a la presencia de diferentes agentes sociales con la inclusión de un conjunto de N-1 variables dicotómicas di cuyos coeficientes asociados en el modelo de regresión son ai (una variable para cada agente social, menos el agente social de referencia). La variable d1 toma el valor de 1 en el caso de que la observación se refiera al agente i de la muestra, y es 0 para el resto de observaciones. Con lo cual se puede observar que la inclusión de estos coeficientes ai en el modelo de regresión estándar está captando así la variación en la constante β0 del modelo (la cual cambia para cada agente social de la muestra).

				Se puede hacer lo mismo para el caso de diferencias a través del tiempo. Mediante la inclusión de una serie de variables dicotómicas t1 (con los coeficientes Ø1 asociados a cada una de las T variables dicotómicas que toman el valor de 1 para un momento, y 0 para el resto). Así se controla por posibles variaciones en el término independiente a través del tiempo).

				Para el caso más general de datos de panel, el modelo de regresión es el siguiente:
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				Donde yit es una función lineal de K variables explicativas (i=1,…, N unidades sociales y t=1,…, T observaciones en el tiempo), pero el término de error tiene la siguiente estructura:

			

		

		
			
				De manera que con αi  se incorpora una serie de N-1 variables dicotómicas, el modelo de regresión, con el fin de controlar por el efecto de cada uno de los agentes sociales en la variable dependiente. Con Ø, se introduce una serie de T-1 variables dicotómicas para controlar por el efecto del tiempo. 

				El error uit ya no es aleatorio. Tiene un componente individual fijo que es invariable a través del tiempo αi, pero varía de unos agentes sociales a otros. También tiene un componente temporal fijo que es invariable a través de los individuos Øt, (pero que varía a través del tiempo). Finalmente uit es el residuo con las propiedades de proceso ruido blanco que se asumen en la estimación por MCO (sigue una distribución normal con media cero, no correlacionado consigo mismo, homocedástico, esto es, varianza constante, y no correlacionado con las variables x, y ahora también, no correlacionado con los efectos temporales o transversales). De manera que el modelo de regresión a estimar en el siguiente:

			

		

		
			
				uit = αi + Øt + ɛit ..........................................................(46)
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					αi =∑i =1 αidi yØt = ∑t = 1 Øttt  ......................................(47)
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				O de manera más simplificada: 

			

		

		
			
				
					yit = β0 = α1d1 + α2d2 + ··· + αNdN + Ø1t1 + Ø2t2 + ··· ØT tT +∑k = 1 βkXkit + uit + uit + ɛit ......(48)
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					yit = β0 + ∑i = 1 αidi + ∑t = l Øt tt+ ∑k = l βkxkit+ uit + ɛit ................................(49)
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				En forma matricial es:

			

		

		
			
				Yit = αi  + Øt + β´i Xit + ɛit i = 1, ... , N y t = 1, ... , T .................................(50)

			

		

		
			
				Donde se captan las diferencias estructurales entre unidades muestrales por medio de las N-1 términos independientes adicionales (desde αi hasta αN , con un término αi  por cada agente social en la muestra), y las diferencias en instantes a través de los T-1 términos independientes adicionales (desde Ø1 hasta ØT , con un término Øt  diferente para cada momento en el tiempo para el que se tiene observaciones). En la práctica, el modelo anterior se estima por mínimos cuadrados ordinarios, donde se incluyen además de los k parámetros, N+T-2 coeficientes junto con el término independiente β0. En este caso β0  es el término independiente para el agente social cuyo término α se ha excluido, en el momento del tiempo cuyo término Ø se ha excluido. Los parámetros son las diferencias entre los términos independientes de cada agente social y β0  (en cualquier momento del tiempo), mientras que los parámetros Ø son las diferencias entre los términos independientes 
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				de cada instante y β0  (para cualquier agente social). Este modelo de efectos fijos se puede extender fácilmente para incluir interacciones entre agentes sociales y periodos temporales. En el modelo de efectos fijos se permite que los efectos individuales αi y Ø1 pueden estar correlaciones con las variables explicativas xit, pero para que los estimadores por MCO sean consistentes se requiere la exogeneidad estricta de xit y ɛit.

				A diferencia del modelo de efectos fijos, en el modelo de efectos aleatorios los coeficientes individuales αi y/o los coeficientes temporales Ø1, ya no son efectos fijos en el término independiente de la regresión, sino se deja que varíen de manera aleatoria en el tiempo y a través de los agentes sociales. En ese sentido, el modelo de efectos fijos es un modelo razonable cuando se posee evidencia de que las diferencias entre los agentes sociales de la muestra (o bien los distintos momentos) son cambios en la constante de la función de regresión. Este supuesto es útil en el caso de que el número de unidades de análisis (o de instantes en el tiempo) no sea grande, por ejemplo, en un análisis de los países de la OCDE. 

				Sin embargo, en observaciones (sobre todo cuando la unidad de análisis son personas con muchas observaciones a través del tiempo) es más apropiado ver las influencias de un agente social en particular, no como un efecto fijo sino más bien como un efecto constante que viene de una distribución que incluye todas las unidades sociales de la muestra (cuando se suponen que las unidades sociales de la muestra han sido seleccionadas aleatoriamente de una población de unidades sociales mucho más amplia). Para este caso se recomiendan los modelos de efectos aleatorios. 

				El modelo de coeficientes aleatorios más utilizado es el modelo con varios componentes de error (en inglés, error components model).

				Utiliza un error aleatorio en el tiempo, un error aleatorio en las unidades sociales, y un error que depende de las unidades sociales, pero es aleatorio, con el fin de proporcionar estimaciones eficientes y no sesgadas de los coeficientes de regresión. Para el caso más general de datos de panel, este modelo de regresión a estimar es el siguiente: 

			

		

		
			
				Donde yit es una función lineal de K variables explicativas, y el término de error tiene la siguiente estructura: 

			

		

		
			
				
					yit = β0 + ∑k = 1βkxkit + uit .............................................(51)
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				uit = αi + Øt + ɛit

			

		

		
			
				Donde i = 1,…, N unidades sociales y t = 1,…, T observaciones en el tiempo.

				El error uit  tiene un componente individual aleatorio que es invariable a través del tiempo αi  (pero que caracteriza a cada uno de los agentes sociales, y es lo que se denomina también el componente “entre grupos”) y un componente temporal aleatorio invariable a través de los individuos Ø (pero varía a través del tiempo, y se denomina también el componente “intragrupos”). El error ɛit que es aleatorio.

				A diferencia del modelo de coeficientes fijos, ahora no se incorporan elementos deterministas en la ecuación de regresión. Recuérdese que esto se hacía en el modelo de coeficientes fijos incorporando una 
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				seria de N-1 variables dicotómicas para controlar por el efecto de cada uno de os agentes sociales en la variable dependiente, y además una serie de T-1 efecto de cada uno de los agentes sociales en la variable dependiente, y además una serie de T-1 variables dicotómicos para controlar por el efecto del tiempo. Cada uno de los tres componentes del error total αi , Øt , ɛit sigue una distribución normal con media cero, no está correlacionado consigo mismo (E(αiαj) = 0 y (E(ØtØs) = 0 para todo agente i ≠ j, y para todo instante t ≠ s, son los homocedásticos (esto es, de varianza constante), y no están correlacionados con las variables x (o entre ellos mismos), es decir, Cov (ɛit ,αj) = 0 para todo agente i ≠ j, y para todo instante t ≠ s tenemos: 

			

		

		
			
				De manera que la estructura de varianza del error total es: 
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						E[α] = E [Ø1] = E [ɛit] = 0  .........................................(52)

						Var[αi] = σα ;Var [Ø1] = σØ ;Var[ɛit] = σɛ .....................(53)

						Cov[αi αj] = 0;Cov [Øt Øs] = 0; Cov [ɛit ɛjs] = 0  ...........(54)
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					Var[uit] = σα  + σØ + σɛ
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				Mientras que la covarianza entre los errores para dos unidades sociales diferentes es:

			

		

		
			
				
					Cov[uit ,ujt] = σØ
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				Por extensión, la covarianza entre los errores para una misma unidad social en dos momentos del tiempo distinta es:

			

		

		
			
				
					Cov[uit ,uis] = σα
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				Cuando el modelo de regresión a estimar es el modelo de coeficientes aleatorios, entonces se requiere utilizar nuevamente el método de los mínimos cuadrados generalizados. El estimador por MGG es el eficiente.

				Pero este es uno de los modelos de coeficientes aleatorios en que los efectos específicos para cada individuo αi y/o para cada periodo se tratan como variables aleatorias. Existen otros modelos de coeficientes aleatorios en que las pendientes del modelo de regresión (y no solo el término constante de la ecuación) son diferentes para cada agente social (esto es βi ≠ βj para cualquier i y j) y/o para cada momento en el tiempo.

				En tal caso dichas diferencias en las pendientes, se consideran como realizaciones diferentes de variables aleatorias con una misma distribución de probabilidad. El modelo más general a estimar es propuesto por Swamy en 1970. El modelo de coeficientes aleatorios de Swamy es el siguiente (en notación matricial pues es mucho más fácil de expresar simplemente cuál es la idea del modelo):
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				Para i = 1,…, N unidades sociales y t = 1,…, T observaciones en el tiempo.

				Este método permite incluir la variación en los efectos de las variables independientes en la variable dependiente, a través de las unidades sociales y a través del tiempo. Los estimadores de Swamy por MGG, no son más que una media ponderada (o combinación lineal) de dos estimadores: el estimador entre grupos y el estimador intragrupos. En el caso de que quiera incluir la componente que varía para cada unidad social (es decir, solo), el estimulador entre grupos es el que se obtendrá utilizando en la estimación, únicamente, N observaciones –una por cada gente social de la muestra– formada por las medias de las variables dependiente e independiente de cada una de las unidades sociales: 

			

		

		
			
				Yij = [β + ɑi + Øt] Xit + ɛit ...........................................(55)

			

		

		
			
				El estimador entre grupos equivale a estimar la siguiente ecuación por MCO:

			

		

		
			
				El estimador intragrupos es el que utiliza en su cálculo, únicamente, la variabilidad de las observaciones dentro de cada unidad social (e ignora la variabilidad que en los valores de las variables ocurre dentro de cada sección o unidad social). Del estimador intragrupos se obtiene la siguiente ecuación por MCO:

			

		

		
			
				Finalmente, el estimador de coeficientes aleatorios de Swamy es una media ponderada de las estimaciones producidas por los estimadores entre grupos e intragrupos. En concreto, el vector de estimadores de coeficientes aleatorios βʹCA obtendría al estimar, el siguiente modelo:

			

		

		
			
				
					(yƖ´ xkƖ)
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					(yƖ) = βeg (xkƖ) +(ɛit − ɛi) .............................................(56)
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					(Yit − yƖ) = βig (Xit − xkƖ) +(ɛit − ɛƖ) .............................(57)
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					(Yit − θyƖ) = βca (Xit − θxkƖ) +(ɛit − θɛƖ) .......................(58)
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				donde θ es una función de la varianza de ɑi (esto es, σα ) y de ɛit (σ ɛ ) en el caso de que no haya componente temporal de variación alguna.

				Es habitual que los investigadores utilicen los modelos de panel con retardos de la variable dependiente. En estos casos se incluye en el modelo, como variable independiente, un primer retardo (o incluso algunas veces más retardos) de la variable dependiente. De manera que el modelo es ahora:
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					yit = β0 + nyit − 1 + ∑k = 1 βkxkit + uit ..............................(59)
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				Donde k = 1,…, K variables independientes de interés i = 1,…, N unidades sociales y t = 1,…, T observaciones en el tiempo. La variable yt es la endógena yt − 1  y es la variable endógena más retardada un periodo en el tiempo, xk son las variaciones explicativas o exógenas cuyos retardos en el tiempo también pueden ser incluidos en el modelo casual, uit es el error del modelo. Esta es una manera fácil utilizada para evitar el problema de obtener error correlaciones entre sí mediante la estimación de MCO.

				El hecho de que yt − 1 se incluya en el modelo, permite controlar por el efecto que valores previos de la variable endógena tienen en el valor presente, y con esto, el efecto de las variables independientes puede ser más acertado y preciso que en cualquier otro caso. El coeficiente “n” asociado con yt − 1, representa lo que se denomina la tasa de descuento, es decir, la tasa de decremento del efecto de valores pasados de yt − 1.

				Este modelo se utiliza a menudo en los análisis de dato de panel, sin prestar cuidado en algunos de los problemas más graves de esta técnica. En primer lugar, tal y como sucede con los estimadores MCO, los estimadores de modelos con retardos de la variable dependiente suelen ser inestables y pueden tomar valores diferentes según la submuestra que se analice. Segundo, aun a pesar de la inclusión en el modelo, no se está necesariamente solucionando el problema de la autocorrelación serial. Es necesario considerar la posibilidad de incluir un proceso autorregresivo para el comportamiento del error. 

				Finalmente, la estimación con retardos de la variable endógena es una fuente importante de sesgo, dificultando en muchas ocasiones la estimación del modelo. Esto sucede porque se viola uno de los supuestos básicos del modelo uniecuacional dinámico y su término de error. La variable retardada aparece en la parte derecha de la ecuación y además está correlacionada con el término del error. La variable retardada es aleatoria y no determinista como el resto de variables explicativas. El poner yt − 1 en la parte derecha de la ecuación, dado que está correlacionada con el término de error, puede dificultar considerablemente la estimación del modelo.

				En los casos de modelos con retardos de la variable endógena, muchos investigadores optan por la estimación en dos etapas del modelo, también denominada la estimación por variables instrumentales. El estimador de mínimos cuadrados en dos etapas consiste en estimar una variable instrumento Iit primero:

			

		

		
			
				Que esté altamente correlacionada con yit − 1, para posteriormente incluir dicho instrumento en la ecuación principal que se desea estimar, en sustitución de la variable endógena retardada. De manera que la ecuación anterior ahora se reescribe de la forma:

			

		

		
			
				
					Iit = α + ∑r =1brzkit + uit  ...............................................(60)
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					yit = β0 + nIit + ∑k =1βkXkit + uit  ....................................(61)

				

			

			
				
					K

				

			

		

		
			
				Donde Iit es el instrumento que se calculó en la etapa primera. La variable instrumento debe satisfacer dos condiciones: primero, ser ortogonal al término de error de la ecuación uit, es decir, no correlacionada con el término de error. En segundo lugar, debe ser una variable que a su vez está altamente correlacionada con la variable endógena retardada. De manera que variables instrumentales que satisfacen estas dos condiciones pueden garantizar una solución única para el modelo de regresión.
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				Una ventaja de estimación por variables instrumentales es que se puede realizar fácilmente utilizando MCO. Además, las estimaciones obtenidas son tanto mejores cuanta más correlación exista entre las variables instrumentales y la variable endógena retardada a la que sustituyan, sin embargo, existen desventajas: una radica en la dificultad de encontrar un instrumento estadísticamente apropiado y que a su vez tenga interpretación sustantiva, es decir, que tenga sentido incluir dicho instrumento. Tiene poco sentido incluir un instrumento que no tenga algún tipo de fundamento teórico. Otro problema radica en la naturaleza del instrumento escogido. El instrumento ideal sería una combinación lineal de variables explicativas que no aparezcan en el modelo inicial (en este caso zkit ). Cuando las variables explicativas que componen el instrumento aparecen como variables explicativas de la ecuación principal, el uso de tal instrumento podría generar un cierto grado de multicolinealidad. 

				La multicolinealidad se produce cuando, contrariamente al supuesto del modelo de regresión estimado por MCO, las variables incluidas como explicativas en el modelo tienen una dependencia lineal. Además, en algunas bases de datos son limitadas las variables candidatas para formar dicho instrumento, con lo cual también se pueden presentar problemas de no tener un número suficiente de variables explicativas para generar dichos instrumentos. Este modelo con variables endógenas retardadas se utiliza como procedimiento alternativo a los modelos autorregresivos, incluso cuando no existe garantía alguna que el procedimiento de variables instrumentales corrige por la presencia de autocorrelación. Cando se estimen estos modelos aún se debe considerar la existencia de una cierta estructura de correlación para el error.

				Los contrastes de raíces unitarias con datos de panel, son similares a los contrastes de raíces unitarias efectuadas sobre una serie individual. Se parte de la siguiente ecuación:

			

		

		
			
				Es posible hacer dos supuestos sobre ρ1 . El primero ρ1 = ρi =1,2,…, N, hipótesis utilizada en los test de raíces unitarias de Levin, Lin y Chu (tests LLC), Breitung y Hadri. El segundo supuesto permite que ρ1  varíe libremente en los cortes transversales, hipótesis utilizada en los test de im, Pesaran y Sim (IPS), en los test Fisher-ADF y Fisher-PP propuestos por Maddala y Wu y el test de Choi.

				Los test Fisher-ADF y Fisher-PP propuestos por Maddala y Wu para contrastar la existencia de raíces unitarias en datos de panel, combinan los p-valores de los test de raíces unitarias individuales. Si definimos  π1 como el p-valor del test de raíces unitarias de corte transversal i-ésimo, entonces, bajo la hipótesis nula de que hay una raíz unitaria en todos los N cortes transversales, se verifica:

			

		

		
			
				Yit = ρ1 yit − 1 + zit + ɛit  .................................................(62)

			

		

		
			
				Adicionalmente Choi demuestra que:
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					Z = ∑ Ø−1 (π1) →N(0,1) ......................................(63)
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				El contraste más sencillo de cointegración en el panel es comprobar, mediante un contraste de raíces unitarias de panel, que los residuos del modelo de panel están exentos de raíces unitarias. Existen otros contrastes formales de cointegración en paneles como el contraste de Engel y Granger, el contraste de Kao y Pedroni y el contraste de McKoskey y Kao.

				Ventajas y desventajas de la técnica de datos de panel

				La técnica de datos de panel presenta una serie de ventajas y desventajas en comparación con los modelos de series de tiempo y de corte transversal. Las más relevantes son las siguientes:

					Ventajas

				La técnica permite al investigador económico disponer de un mayor número de observaciones, incrementando los grados de libertad y reduciendo la colinealidad entre las variables explicativas y, en última instancia, mejorando la eficiencia de las estimaciones econométricas.

				La técnica permite capturar la heterogeneidad no observable, ya sea entre unidades individuales de estudio como en el tiempo. Con base en lo anterior, la técnica permite aplicar una serie de pruebas de hipótesis para confirmar o rechazar dicha heterogeneidad y cómo capturarla.

				Los datos en panel suponen, e incorporan en el análisis, el hecho de que los individuos, firmas, bancos o países, son heterogéneos. Los análisis de series de tiempo y de corte transversal no tratan de controlar esta heterogeneidad corriendo el riesgo de obtener resultados sesgados.

				Permite estudiar de una mejor manera la dinámica de los procesos de ajuste. Esto es fundamentalmente cierto en estudios sobre el grado de duración y permanencia de ciertos niveles de condición económica (desempleo, pobreza, riqueza).

				Permite elaborar y probar modelos relativamente complejos de comportamiento, en comparación con los análisis de series de tiempo y de corte transversal. Un ejemplo claro de este tipo de modelos, son los que se refieren a los que tratan de medir niveles de eficiencia técnica por parte de unidades económicas individuales (empresas, bancos, etcétera).

					Desventajas

				En términos generales, las desventajas asociadas a la técnica de datos de panel se relacionan con los procesos para la obtención y el procesamiento de la información estadística sobre las unidades individuales de estudio, cuando esta se obtiene por medio de encuestas, entrevistas o utilizando algún otro medio den levantamiento de los datos. Ejemplos de este tipo de limitaciones son: cobertura de la población de interés, porcentajes de respuesta, preguntas confusas, distorsión deliberada de las respuestas, etcétera.

				Como ya se mencionó, la técnica de datos de panel permite contemplar la existencia de efectos individuales específicos a cada firma, invariables en el tiempo que afectan la manera en que cada unidad de corte transversal toma sus decisiones.

				Una forma simple, incluso la más utilizada, de considerar esta heterogeneidad, es empleando los modelos 
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				de intercepto variable, el modelo lineal es el mismo para todas las unidades o individuos bajo estudio, pero la ordenada al origen es específica a cada una de ellas. A partir del modelo general, esta situación se representa mediante la siguiente ecuación:

			

		

		
			
				Y = ɑ + Σb X + m .......................................................(64)

			

		

		
			
				El supuesto básico de estos modelos es que, dadas las variables explicativas observadas, los efectos de todas las variables omitidas pueden representarse de tres formas posibles:

				Una variable por cada individuo, no variable en el tiempo: este es el caso de variables que son las mismas para cada unidad de corte transversal a través del tiempo. Ejemplo de ellas: características de la administración de las empresas, sexo, capacidad, religión y otras características sociales.

				Una variable por periodo, pero no variables entre individuos: se trata de la misma variable para todos los individuos en un momento del tiempo, pero varía a lo largo del periodo de estudio. Ejemplo: los precios, las tasas de interés, el nivel de actividad económica, etcétera.

				Una variable que cambia en el tiempo y por individuo: son variables que cambian entre individuos en un momento del tiempo, y que además cambian a lo largo del tiempo. Como ejemplo de estas variables es posible mencionar los ingresos totales, el nivel de beneficios, el nivel de capital, razones financieras, entre otras.

				Estos modelos de intercepto variable asumen que los efectos de las variables omitidas, ya sean específicas a cada individuo y/o que cambian en el tiempo, no son importantes en forma individual, pero que si son importantes si se consideran en conjunto.

				Por otro lado, dado que el efecto de las variables omitidas puede mantenerse constante en el tiempo para cada individuo, o ser el mismo para todos los individuos en un momento en el tiempo, o una combinación de ambos, se puede capturar en el término constante de un modelo de regresión como un promedio que toma en cuenta explícitamente la heterogeneidad entre individuos y/o en el tiempo contenida en los datos.

				Como se indicó brevemente, una posibilidad de explicar los datos con el modelo de efectos fijos considera que existe un término constante diferente para cada individuo, y supone que los efectos individuales son independientes entre sí. Con este modelo se considera que las variables explicativas afectan por igual a las unidades de corte transversal y que estas se diferencian por características propias de cada una de ellas, medidas por medio del intercepto. Es por eso que los N interceptos se asocian con variables dummy con coeficientes específicos para cada unidad, los cuales se deben estimar. Para la i-ésima unidad de corte transversal, la relación es la siguiente:

			

		

		
			
				Y = iɑ + bX + m ..........................................................(65)
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				Donde el subíndice i representa un vector columna de unos. Debe hacerse notar que en este modelo se presenta una pérdida importante de grados de libertad.

				El modelo de efectos aleatorios, a diferencia del modelo de efectos fijos, considera que los efectos individuales no son independientes entre sí, sino están distribuidos aleatoriamente alrededor de un valor dado. Una práctica común en el análisis de regresión es asumir que el gran número de factores que afecta el valor de las variables dependiente, pero no han sido incluidas explícitamente como variables independientes del modelo, puede resumirse apropiadamente en la perturbación aleatoria.

				Así, con este modelo se considera que tanto el impacto de las variables explicativas como las características propias de cada banco son diferentes. El modelo se expresa algebraicamente de la siguiente forma:

			

		

		
			
				Y = (α + m) + bʹ X + e................................................(66)

			

		

		
			
				Donde “µi” viene a representar la perturbación aleatoria que permitiría distinguir el efecto de cada individuo en el panel. Para efectos de su estimación se agrupan los componentes estocásticos, y se obtiene la siguiente relación:

			

		

		
			
				Y = α + bʹ X + U.........................................................(67)

			

		

		
			
				Donde U = d + m + e se convierte en el nuevo término de la perturbación, U no es homocedástico, donde d, m, e corresponden al error asociado con las series de tiempo δt, a la perturbación de corte transversal (im) y al efecto combinado de ambas ɛit.

				El método de Mínimos Cuadrados Ordinarios (MCO) no es aplicable, dado que no se cumplen los supuestos que permiten al estimador ser consistente. Es preferible, en este caso, utilizar el método de Mínimos Cuadrados Generalizados (MCG) cuyas estimaciones son superiores al de MCO en caso de no cumplirse los supuestos tradicionales y son similares en caso contrario.

				Estructura del Modelo de Panel de Datos

				Para el análisis de la información de la evolución de la industria manufactuera en crecimiento del estado, se utiliza la estructura de datos de panel, la cual es un medio adecuado para estudiar procesos dinámicos de ajuste, ya que a partir de estos es posible analizar los cambios en el tiempo de las distribuciones transversales. Dentro de las bondades de esta técnica se puede mencionar el efectivo control de la heterogeneidad individual de la industria manufacturera en estudio, que los datos transversales y temporales no son capaces de controlar por si solos, así se corre el riesgo de obtener estimaciones sesgadas. Mediante el uso de los datos de panel pueden controlarse también efectos específicos, transversales o temporales. En nuestro caso específico, la técnica de datos de panel proporciona datos con mayor cantidad de información, con mayor grado de variabilidad y menor nivel de colinealidad entre los regresores, dando lugar a una mayor eficiencia en las estimaciones.
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				Para el planteamiento de datos panel, tenemos N observaciones (estados, empresas, industrias, países, etcétera) en T periodos. La estructura del modelo viene dada por: 

			

		

		
			
				yit = xit β + ci + uit ........................................................(68)

					i = 1,2, ..., N

					t = 1,2, ..., T

			

		

		
			
				Donde yit ,xit , son variables provenientes de la estructura del estado, ci es una variable no observable que se mantiene constante a través del tiempo para cada observación, se le llama el efecto individual no observable, uit es el termino de error.

				Suponemos que:

			

		

		
			
				E(yit / xi1, xi2,..., xiT ,ci) = E(yit / xit ,ci) = xit β + ci  .........(69)

			

		

		
			
				Es decir, una vez que controlamos por variables en el periodo t y por el factor no observable las variables en otros periodos diferentes a t no afectan a yt. E(uit / xi1, xi2,..., xiT ,ci) = 0, t = 1,2,..., T → E(x´isuit) = 0, t = 1,2,..., T el error idiosincrático no está correlacionado con ninguna variable explicativa en ningún periodo.

				En general, hay dos maneras de estimar un modelo de este tipo y la diferencia entre los dos es si ci esta o no correlacionado con las variables explicativas que si observamos.

				Efectos fijos: asume que COV(xit , ci) ≠ 0, t = 1,2,..., T es decir, el efecto individual está correlacionado con los demás regresores.

				Efectos aleatorios: asume que COV(xit , ci) = 0, t = 1,2,..., T es decir, efecto individual no está correlacionado con los demás regresores.

				Efectos fijos: la idea es transformar el modelo de la ecuación (1) para deshacernos del efecto no observable ci .

				Si T = 2, podemos sacar primeras diferencias y estimar por OLS,

			

		

		
			
				∆yit = ∆xit β + ∆u ........................................................(70)

			

		

		
			
				Donde: 

			

		

		
			
				∆yit = yit  − yit − 1 

			

		

		
			
				Si T > 2, sacamos el promedio para cada observación i,

			

		

		
			
				
					yi = xi β + ci + ui  .........................................................(71)
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				Donde:

			

		

		
			
				Le restamos esta ecuación al modelo original para obtener:

			

		

		
			
				
					
						yi = T −1 ∑ yit
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					yit − yi = (xit − xi)β + uit − ui ......................................(72),
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				y estimamos la ecuación.

				Al estimador de efectos fijos obtenido al estimar (4) se le llama whithin estimator, porque usa la variación a través del tiempo para un mismo individuo. Este estimador es consistente y se distribuye asintóticamente normal.

			

		

		
			
				Efectos aleatorios

				Tenemos el modelo 1 y suponemos que:

			

		

		
			
				E(uit / xi,ci) = 0, t = 1,2,..., T, donde xi = (xi1, xi2,...,xiT) E(ci / xi) = E(ci) = 0

			

		

		
			
				Como ci no es observable, entrará en el término de error uit = ci + uit . El estimador de efectos aleatorios explota la correlación serial en uit .

				En resumen, los datos en panel enriquecen el análisis empírico, de manera que no sería posible si solo se utilizaran los datos transversales o de series de tiempo.

				Estimación y análisis de resultados

				Este modelo se estructura con base en las variables de Educación Superior, Inversión Extranjera Directa, Ingresos Estatales y Producto Interno Bruto del Sector Manufacturero, cuya representación es el siguiente modelo:

			

		

		
			
				Yit  = α + α1edusupit + α2iedit + α3ingresosesit + α4pibmanufacit + µit
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				Cuadro 1. Resultados del modelo Inversión Extranjera Directa, Educación Superior, Ingresos Estatales, Producto Interno Bruto Manufacturero. La variable dependiente el PIB per cápita de cada entidad federativa

				
					VARIABLES

				

				
					MCO

				

				
					MEF

				

				
					MEA

				

				
					EDUSUP

				

				
					-130.5343

				

				
					154.2337

				

				
					124.4863

				

				
					P

				

				
					0.008

				

				
					0

				

				
					0

				

				
					IED

				

				
					-2.6603

				

				
					0.3332947

				

				
					0.4004045

				

				
					P

				

				
					0.253

				

				
					0.004

				

				
					0.001

				

				
					INGRESOS (ES)

				

				
					-2.63E-09

				

				
					-9.13E-10

				

				
					-7.16E-10

				

				
					P

				

				
					0.276

				

				
					0

				

				
					0

				

				
					PIBMA

				

				
					0.0422575

				

				
					0.0135036

				

				
					0.0121069

				

				
					Estimación del modelo con nivel básico

				

				
					NUF

				

				
					P

				

				
					0.01

				

				
					0

				

				
					0

				

				
					Constante

				

				
					13061.33

				

				
					3895.545

				

				
					5720.095

				

				
					P

				

				
					0

				

				
					0

				

				
					0

				

				
					F

				

				
					0

				

				
					LM

				

				
					0

				

				
					Hausman

				

				
					0.0001547

				

				
					Observaciones

				

				
					671

				

				
					671

				

				
					671

				

				
					R2

				

				
					0.408682

				

				
					0.870504

				

				
					0.419034

				

				
					Jarque-Bera

				

				
					99.002

				

				
					2014.612

				

				
					24.84

				

				Fuente: elaboración propia con datos de INEGI 1990-2010.

				En el cuadro 1 se muestra una estimación que relaciona al producto interno bruto per cápita con la inversión extranjera directa, ingresos estatales, el producto interno bruto del sector manufacturero y el nivel de educación superior para las 32 entidades de la República Mexicana. Para determinar cuál modelo es mejor se utilizan las siguientes pruebas.

				Efectos fijos vs mínimos cuadrados ordinarios

				¿Cuál modelo es mejor, MCO o MEF? En relación con el MEF, el modelo MCO es un modelo restringido, pues asume un intercepto común para todos los estados (es decir, no incluye variables dicotómicas estatales). Por lo tanto, podemos utilizar una prueba F restrictiva para contestar esta cuestión. La hipótesis nula es la siguiente:

				Ho: todas las variables dicotómicas de los estados son iguales a cero v1 = v2 = ... = vi = 0.
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				Si se acepta la Ho, entonces todos los coeficientes individuales son cero, por lo tanto se preferiría a MCO. Si la prueba se rechaza, significa que al menos alguna variable dicotómica no es cero en el modelo, y por lo tanto es necesario utilizar el método de efectos fijos.

				El resultado de esta prueba a un nivel de confianza de 95% para el modelo de educación básica fue: 

				F = 121.9609

				Prob F = 0.0000

				Como la probabilidad es menor a 0.05, es posible rechazar la Ho y, por lo tanto, es mejor usar el método de efectos fijos.

				Efectos aleatorios vs mínimos cuadrados ordinarios

				El modelo de efectos aleatorios permite suponer que cada unidad transversal tiene un intercepto diferente. Breusch y Pagan formularon la prueba conocida como Prueba del Multiplicador de Lagrange para Efectos 

			

		

		
			
				2

			

		

		
			
				Aleatorios. La hipótesis nula de esta prueba es la siguiente: 

				Ho: σu = 0 No existe ninguna diferencia relevante entre el modelo MCO y el modelo de efectos aleatorios. 

				Si la prueba se rechaza, sí existe diferencia entre MCO y MEA, y es preferible usar el método de efectos aleatorios.

				En este caso, el resultado de la prueba LM para el modelo de educación superior fue:

				Chi 2 = 467.95

				Prob chi 2 = 0.0000

			

		

		
			
				La prueba arroja una probabilidad menor a 0.05, lo cual indica que podemos rechazar Ho, por lo tanto, los efectos aleatorios ui son relevantes y es preferible usar la estimación de efectos aleatorios en lugar de mínimos cuadrados.

				Efectos fijos vs efectos aleatorios

				Las pruebas anteriores F, restrictiva de los efectos fijos y Breusch y Pagan, indican que tanto el modelo de efectos fijos como el de aleatorios, son mejores que el modelo de mínimos cuadrados. Decidir cuál de los dos usar depende de la posible correlación entre el componente del error individual ui y las variables independientes. El modelo de efectos aleatorios supone que esta correlación es igual a cero.

				Si ui y las variables independientes están correlacionadas, entonces, no incluir ui  en el modelo producirá un sesgo de variable omitida en los coeficientes de variable independientes. Hausman demostró que la diferencia entre los coeficientes de efectos fijos y aleatorios (βef − βea) puede ser usada para probar la hipótesis nula de que ui y las variables independientes no están correlacionadas. La hipótesis nula es la siguiente:

				Ho: los estimadores de efectos aleatorios y de efectos fijos no difieren sustancialmente.

				Si se rechaza la Ho, los estimadores sí difieren, y la conclusión es que efectos fijos es más conveniente que efectos aleatorios.
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				El resultado de la prueba Hausman para el modelo de educación básica es:

				Chi 2 = 467.95

				Prob chi 2 = 0.0000

				En este caso, la Ho se rechaza, es decir, la diferencia entre los coeficientes de efectos aleatorios y fijos es sistemática. Por lo tanto, conviene usar el método de efectos fijos. 

			

		

		
			
				Cuadro 2. Resultados del modelo con logaritmos: IED, Educación Superior, Ingresos Estatales, PIB manufacturero. La variable dependiente el PIB per cápita de cada entidad federativa

			

		

		
			
				
					VARIABLES

				

				
					MCO

				

				
					MEF

				

				
					MEA

				

				
					EDUSUP

				

				
					-0.26364

				

				
					0.188871

				

				
					-0.02963

				

				
					P

				

				
					0.001

				

				
					0.000

				

				
					0.430

				

				
					IED

				

				
					0.088019

				

				
					0.007307

				

				
					0.043934

				

				
					P

				

				
					0.0000

				

				
					0.385

				

				
					0.00000

				

				
					INGRESOS (ES)

				

				
					-5.49E-01

				

				
					1.25E-01

				

				
					6.46E-02

				

				
					P

				

				
					0.00

				

				
					0.00

				

				
					0.017

				

				
					PIB MANUF

				

				
					0.664138

				

				
					0.256861

				

				
					0.225554

				

				
					P

				

				
					0.010

				

				
					0.000

				

				
					0.000

				

				
					CONSTANTE

				

				
					15.08773

				

				
					2.783679

				

				
					5.224311

				

				
					P

				

				
					0.000

				

				
					0.000

				

				
					0.000

				

				
					F

				

				
					0.000

				

				
					LM

				

				
					0.000

				

				
					HAUSMAN

				

				
					0.000155

				

				
					OBSERVACIÓN

				

				
					672

				

				
					672

				

				
					672

				

				
					R2

				

				
					0.0123

				

				
					0.2491

				

				
					0.173

				

				Fuente: elaboración propia con datos de INEGI 1990-2010.

				Los resultados del cuadro 2 cuando sacamos logaritmos muestran que es mejor MEF que MCO, pero también muestran que MEA es mejor que MEF. Los resultados son significativos.
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				Cuadro 3. Estadísticas descriptivas de las variables utilizadas en el periodo 

				1990-2010

				
					Estadísticas descriptivas

				

				
					PIB manufactura, IED, EDU SUP e Ingresos a nivel estatal.

				

				
					PIB manufactura, IED, EDU SUP e Ingresos con logaritmos a nivel estatal.

				

				
					Media

				

				
					-5.26E-15

				

				
					-1.08E-13

				

				
					Mediana

				

				
					0.003132

				

				
					-506.8465

				

				
					Máximo

				

				
					1.0416

				

				
					18471.88

				

				
					Mínimo

				

				
					-6.0416

				

				
					-19782.14

				

				
					Desv. Estándar

				

				
					0.470314

				

				
					2872.009

				

				
					Jarque-Bera

				

				
					43660.6

				

				
					2014.612

				

				
					Probability

				

				
					0.00

				

				
					0.00

				

				
					Fuente: elaboración propia con base en el censo industrial INEGI, 1994.

				

				En el cuadro 3 se observa que las variables tienen un impacto negativo en la evolución de la industria manufacturera promedio de -5.26E-15, un máximo de 1.0416% y un mínimo de -6.041%, mientras que utilizando logaritmos tenemos nuevamente un efecto negativo pero menor de -1.08E-13, un máximo de 18471.88% y un mínimo de -19782.14%, los valores del estadístico Jarque-Bera son consistentes con el supuesto de normalidad de las variables analizadas. 

				Conclusiones

				La información, el análisis y la interpretación de resultados realizados en esta investigación, estuvieron orientados fundamentalmente a determinar la evolución del crecimiento de la industria manufacturera, se analizaron las disparidades entre los estados y con base en ello, el impacto en el desarrollo de los estados.

				Con base en el análisis efectuado y en la revisión de los hechos de la economía del país, se encontraron las siguientes evidencias: la comprensión de la industria maquiladora en el crecimiento, ofrecida por las teorías de la economía regional, es el sustento de diversas conclusiones basadas en estudios empíricos, se desprende generalmente de relaciones de variables seleccionadas ad hoc.

				Las teorías de economía regional no han aportado una propuesta consensuada de compresión y de medición de incrementos de la productividad en las empresas de la economía anfitriona, derivados de los spillovers atribuidos a la IED y a los niveles de educación, por lo tanto, la comprobación de la existencia o teoría microeconómica aún tiene mucho que aportar en este sentido y en lo que respecta a las decisiones de inversión de las empresas en un ámbito de libre movilidad internacional de factores, principalmente el capital.
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				La evidencia disponible apuntala la concepción de que la IED presenta beneficios netos a las economías anfitrionas. El marco legal mexicano de la IE está diseñado solamente con miras a flexibilizar la regulación de los flujos financieros externos, y no considera elementos que permitan el uso de políticas activas de inversión extranjera.

				El curso del marco legal actual mexicano de la inversión extranjera directa, reduce el nivel de actuación del Estado mexicano ante perturbaciones económicas externas, este requiere definir directrices en materia de política de inversión extranjera en función de la actualidad nacional y con base en ello reestructurar en la medida de los posible el marco legal. 

				El impacto de la educación no es representativo para indicar que a mayor nivel de escolaridad los estados mejoran sus niveles de ingreso, en términos per cápita y, por consiguiente, su aportación al PIB sigue su comportamiento similar en los últimos 20 años.

				Los resultados de los estudios de caso, ya sea empleando modelos econométricos o de otra índole, y sin demérito de sus hallazgos, no aportan evidencias robustas, o dicho de otra forma aportan evidencias mixtas, dada la disparidad y contradicciones de sus resultados, por lo que la elaboración de política económica debe estar alineada a estudios específicos. 

				En analogía con el mercado real en lo relativo a las exportaciones e importaciones mexicanas, Estados Unidos de América es el principal país de donde proviene la mayor parte de IED a la economía nacional; Canadá está en segundo lugar, que debido a la cercanía con el extenso mercado norteamericano incentiva flujos de IED hacia México. Las preferencias sectoriales de los inversores extranjeros, para el caso de México, cambian su preeminencia en el tiempo.

				Las principales determinantes de atracción de inversión extranjera directa de la economía nacional para el horizonte de tiempo propuesto, son: la productividad total de los factores, los salarios reales, el tipo de cambio y la IED previa. 

				La aportación de la IED a la productividad del trabajo es relativamente baja, por lo tanto, su aportación al crecimiento económico guarda mayor relación con su aportación al financiamiento de la producción y en menor medida con la existencia de derrama tecnológica.

				El incremento en el ingreso per cápita durante el periodo estudiado, permite rechazar con certeza la hipótesis de convergencia entre los estados, y asegurar que la falta de cohesión económica entre estos ha aumentado constantemente desde principios de la década de los noventa, resultado que se vuelve muy vulnerable en los periodos de crisis económica.

				Tomando en cuenta como referencia los principales objetivos hacia los cuales deben orientarse las políticas regionales, tales como reducir las disparidades de crecimiento y bienestar entre las regiones, impulsar el desarrollo de las áreas más atrasadas, recuperar las que están en retroceso, aumentar el empleo y la productividad regional; en México no hubo políticas –al menos en la última década–, políticas regionales con metas concretas.

				La característica principal de los estados más atrasados es la ubicación geográfica en la que se encuentran, están más alejados del espacio económico más avanzado, soportan procesos de migración, baja productividad en los sectores manufactureros, alimenticio, de comercio y agropecuarios, alta proporción de población y hogares con algún tipo de pobreza, elevados niveles de alfabetismo, bajo porcentaje de población con estudios completos de nivel secundario y universitario, y tienen un porcentaje elevado de población empleada en el sector agropecuario.
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				Las posibilidades de crecimiento y de competitividad de estos territorios se verán seriamente limitadas, ya que bajo las actuales condiciones de la economía nacional e internacional tales ventajas tienen cada vez menor peso como factor relevante para lograr un crecimiento económico sostenido.

				La realidad demuestra que la mayor productividad y crecimiento aislado del sector manufacturero no asegura alcanzar niveles sociales y económicos que indiquen un proceso de desarrollo regional sostenido, una mayor fortaleza de la industria en las regiones menos avanzadas requiere iniciar un proceso de deslocalización desde las más avanzadas, o que la radicación de las nuevas industrias se produzca con cierto grado de dispersión espacial. Evolución poco probable a corto y mediano plazo, ya que para su ubicación estas industrias tienen en cuenta los mismos factores locacionales y de aglomeración que prioriza el resto del sector industrial.

				En ausencia de políticas regionales integradoras de los distintos espacios económicos, la intersección de las medidas de ajuste estructural, de desregulación y de apertura económica, queda circunscripta al ámbito de las ventajas comparativas y factores de competitividad de cada región. El modelo acentuará las diferencias de los parámetros territoriales iniciales o de partida, favoreciendo el crecimiento de los estados más desarrollados y con mayor capacidad de reacción.
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				Los movimientos migratorios en el México actual

			

		

		
			
				Introducción

				La migración de mexicanos hacia los Estados Unidos es un fenómeno que ha crecido de forma masiva en décadas recientes, con repercusiones socioeconómicas, políticas y culturales en ambos lados de la frontera. Este patrón tradicional se ha caracterizado desde sus orígenes como un proceso de naturaleza primordialmente laboral, fundamentalmente de población rural masculina en edades productivas, con una delimitación bastante definida en cuanto a sus puntos de origen (Guanajuato, Michoacán, Jalisco y Zacatecas) y de destino (California, Texas, Arizona, Nuevo Mexico e Indiana), con un bajo promedio de escolaridad y ocupación de manera temporal/estacional en actividades agrícolas.

				En las últimas décadas este fenómeno se ha potenciado por: 1. El intenso ritmo de crecimiento demográfico de la población mexicana en edad laboral y la insuficiente dinámica de la economía nacional para ofrecer un trabajo digno y bien remunerado; 2. La persistente demanda de mano de obra mexicana en los sectores agrícola, industrial y de servicios en la Unión Americana; 3. La considerable diferencia salarial entre ambas economías, y 4. La tradición migratoria (redes de migración) hacia el 
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				vecino país del norte, conformada desde el siglo XIX y sobre todo durante el siglo pasado en muy diversas regiones del país.

				La migración de mexicanos a Estados Unidos de América (EUA) ha existido desde la anexión de los 1,200,000 kilómetros cuadrados (como resultado de los Tratados de Guadalupe-Hidalgo, que pusieron fin a la guerra de 1846-48 entre México y EUA) del territorio mexicano, se concretó la anexión de Texas a EUA en 1946 y, posteriormente, los territorios de California, Nuevo México, Arizona, Nevada, La Mesilla, parte de Utah, Colorado y Wyoming, conocidos como los estados del suroeste norteamericano, situación en la cual aproximadamente 100 mil mexicanos quedaron en una posición ambivalente. 

				En las etapas iniciales, 1910-1920, época de la Revolución Mexicana, hubo incertidumbre e inestabilidad económica, lo cual se convertía en un estímulo para emigrar del país. En el mismo lapso se desarrolló la Primera Guerra Mundial 1914-1919, evento que provocó la participación de EUA en el conflicto armado y provocó el desplazamiento de la fuerza laboral a una economía de guerra; quedaron vacantes de baja calificación ocupados por trabajadores inmigrantes.

				En el periodo 1920 a 1940 se implementó la Reforma Agraria Mexicana, donde como resultado y signo de justicia social inició el reparto de tierras a los campesinos, proceso que implicó un desestimulo a la migración y al periodo de crisis de la economía norteamericana 1929-1933. Tal situación puso en entredicho el éxito del modelo capitalista, pero a diferencia de la actual crisis no tuvo impactos tan contundentemente negativos para la economía mexicana, debido a que no se tenían nexos tan estrechos tanto de tipo comercial como económicos. 

				Durante la Revolución Verde1 en México y, paralela al inicio e intervención de EUA en la Segunda Guerra Mundial, se implementó el Programa de Braceros, entre 1942-1964, que consistió en un acuerdo bilateral de los gobiernos de México y EUA para que mexicanos se desplazaran de manera temporal a trabajar en los puestos que dejaban los trabajadores nativos. Debido al término del Programa de Braceros en 1965, ante el fin de la guerra de Corea y las presiones de los sindicatos de EUA, unilateralmente el gobierno de EUA finalizó el programa, lo cual provocó que aproximadamente cinco millones de mexicanos regresaran al país o permanecieran de manera ilegal. Diversas investigaciones afirman que otros tantos habían pasado sin documentos ante la finalización del programa, los trabajadores no se dirigieron al interior del país, es decir a sus estados de origen, sino se quedaron estacionados a lo largo y ancho de la frontera mexicana esperando una oportunidad para regresar a los Estados Unidos. Así se sobrepasó la capacidad de las ciudades fronterizas, tanto de servicios, viviendas y la generación de empleos, obligando al gobierno mexicano a implementar el Programa de Industrialización de la Frontera Norte, que consistió en la instalación de las primeras 12 maquiladoras en 1965, las cuales tuvieron gran auge y fueron grandes generadoras de empleo. El objetivo del presente trabajo fue analizar cambios en el proceso de asentamiento de la migración México-Estados Unidos, a partir de la hipótesis de que los nuevos migrantes presentan una mayor escolaridad, no son los más pobres; hay mayor inserción de población urbana, amplia participación femenina y menores índices de retorno.

				
					1	 La Revolución Verde es un proceso que se dio en el periodo citado, consistente en una nueva forma de hacer agricultura, basada en semillas mejoradas, en tierras de riego y planas, la implementación de tracción mecánica en sustitución de la tracción animal y humana, aplicación de agroquímicos, pesticidas y herbicidas; es decir, fue una revolución biológica y comercial, implementada por la Oficina de Estudios Especiales de la Fundación Rockefeller y el gobierno mexicano.
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				Metodología

				Para el desarrollo del presente trabajo se realizó una investigación documental con diferentes fuentes: Consejo Nacional de población (CONAPO), Secretaría del Trabajo y Previsión Social (STyPS), Instituto de Estadística Geografía e Informática (INEGI), Colegio de la Frontera Norte (COLEF), Banco de México, Organización de Estados Americanos (OEA), Instituto Nacional de Migración (INM) y la Encuesta sobre Migración en la Frontera Norte de México(EMIF) entre otros. Esto ayudó a analizar el contexto de la migración mexicana. Con los datos recabados, se obtuvieron las tasas de crecimiento medio anual (TCMA) para las variables remesas y número de migrantes, durante los años 1980 a 2009, así como las regresiones lineales correspondientes para las variables involucradas, con objeto de explicar las tendencias de las mismas. Del mismo modo, se elaboraron cuadros y figuras para el PIB per cápita nacional y de los Estados Unidos, escolaridad, población económicamente activa (PEA), índice de desarrollo humano (IDH), esperanza de vida al nacer en México y los Estados Unidos, estructura de la población mexicana por rango de edades, gasto nacional en educación, remesas por estados y regiones principales, y el número de migrantes. 

				Contexto de los nuevos patrones migratorios

				Todo parece indicar que los patrones emergentes de la migración mexicana a los EUA a partir de los ochenta, descansan más bien en la paulatina conjugación, bajo nuevas circunstancias económicas, políticas y sociales en ambos países, de los tres factores determinantes de la migración: de la existencia de la demanda, de la oferta y de las redes sociales/ familiares.

				En cuanto a los factores de demanda, las transformaciones producidas en la economía estadounidense a partir de los años setenta, requirieron de un volumen ascendente de mano de obra, más diversificado respecto de su perfil tradicional, y factible de integrarse en los sectores de actividad económica en expansión por todo el territorio de Estados Unidos: servicios y manufactura. De este modo, a partir de finales de los años setenta e inicios de los ochenta, se observó un cambio ocupacional de los migrantes mexicanos desde actividades agrícolas y estacionales hacia otras de carácter urbano, menos sujetas a variaciones de demanda y, por ende, más permanentes.

				El mercado de trabajo norteamericano ha requerido un gran volumen de migrantes dispuestos a desempeñar labores menos calificadas y peor remuneradas, de escaso atractivo para la mano de obra nacional. De esta manera, la demanda de trabajadores mexicanos constituye un componente estructural del desarrollo de la economía estadounidense. 

				A su vez, en este nuevo ciclo, los factores de oferta ganan un papel de relevancia en la determinación de los nuevos patrones migratorios. Cabe destacar la influencia del elevado crecimiento de la población en edad laboral en los años ochenta que, asociada a los efectos de las sucesivas crisis y procesos de reestructuración económica, han contribuido de manera notoria a la masificación del fenómeno migratorio, a una diversificación de los perfiles de los migrantes y a una mayor extensión territorial del fenómeno.

				Dada la madurez del fenómeno migratorio, todo parece indicar que dichos actores han llegado a imprimirle una dinámica propia, casi independiente de las condiciones económicas y de las políticas migratorias, impulsando a la masificación, reproducción y perpetuación de la migración entre México y Estados Unidos, a través de la conformación de redes familiares que apoyan el fenómeno. Si bien la configuración de estas redes binacionales es de largo plazo, fue sobre todo a partir del considerable aumento de las comunidades 

			

		

	
		
			
				60

			

		

		
			
				de mexicanos residentes en Estados Unidos, como subproducto del Immigration Reform Control Act (IRCA),2 en 1986, que estas redes empezaron a operar con mayor eficacia. No obstante, la reciente incorporación de nuevas regiones a la dinámica migratoria, tanto en México como en Estados Unidos, obliga a atribuir una mayor importancia a los enfoques explicativos del ámbito económico (demanda-oferta) y un peso relativo a los de corte sociocultural (las redes). Por otra parte, las modificaciones a la política de inmigración estadounidense tuvieron profundos impactos en las modalidades de migración de mexicanos a partir de los ochenta. En particular, el IRCA surgió como el primer gran intento para regular la migración, buscando frenar el ingreso de indocumentados al país y promover un asentamiento regular de los migrantes, a través del refuerzo del control fronterizo, del establecimiento de sanciones a los empleadores de extranjeros en situación irregular, y de la instrumentación de programas de legalización de indocumentados.

				Finalmente, otro aspecto que ha contribuido en la dinámica migratoria se debe a la apertura de México a la economía internacional a través de la entrada en vigor del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), en enero de 1994. Esta liberación ha involucrado una intensificación de las interacciones de ambos países, al mismo tiempo que ha obligado a importantes reestructuraciones económicas, las cuales se han traducido en un incremento de los desequilibrios y disparidades en México y en Estados Unidos y, por ende, en el incremento de presiones migratorias. En otras palabras, el crecimiento económico derivado del actual modelo, no ha servido para disminuir las tensiones en el mercado laboral. Así, la liberalización comercial ha facilitado e inducido a una nueva dinámica de la migración, en la cual se encuentra involucrado un número mayor y más diversificado de migrantes, oriundos de un conjunto más vasto de regiones.

				Gráfica 1. Comportamiento del número de migrantes a Estados Unidos, 1980-2010

				Fuente: elaboración propia con base en datos del Centro de Estudios y Finanzas Públicas de la H. Cámara de Diputados con información de CONAPO.

				
					2	 IRCA tenía como principal objetivo detener el flujo de indocumentados y regularizar la inmigración. Para ello, se sustentaba en cuatro instrumentos legales: una amnistía amplia para los inmigrantes que residían irregularmente en el país hace varios años (LAW); una amnistía restringida para trabajadores agrícolas (SAW); un conjunto de medidas y sanciones a los empleadores de migrantes indocumentados; un refuerzo substancial del control fronterizo.

				

			

		

		
			[image: ]
		

	
		
			
				61

			

		

		
			
				Como se puede observar en la gráfica 1, el número de migrantes y las remesas han ido incrementándose para todo el periodo en forma gradual, según datos oficiales, lo que se comprueba con los modelos de regresión obtenidos para el número de migrantes (ecuación 1) y las transferencias de remesas (ecuación 2) enviadas al país en el periodo de análisis. 

				La regresión lineal obtenida para el modelo del número de migrantes, con base en los datos del cuadro 1, fue el siguiente:

				NMt = − 663085309 + 336062 At + ϵ t (1)

				(21211096)	(10635)

				 − 31.26 31.6

				R2 = 0.9727	Fc = 998.6

				Donde NM: Número de migrantes en el periodo t, At: Año del periodo t.

				Las cifras entre paréntesis representan el error estándar de la estimación, y los números -31.26 y 31.6 son los valores calculados de la distribución t-student.

				Los parámetros obtenidos del modelo de regresión de las remesas para el periodo de análisis, a partir de los datos del cuadro 1, fueron los siguientes:

				REMt = − 1623688726 + 817842 At + ϵt (2)

				(175198582)	(87840)

				 − 9.27	9.31

				R2= 0.7559 Fc= 86.69

				Donde: REM: remesas en el periodo t, A: Año del periodo t, E: Término de error.

				Las cifras entre paréntesis representan el error estándar de la estimación y los números -9-27 y 9.31 son los valores calculados de la distribución t-student.
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				Cuadro 2. Tasa de crecimiento media anual del número de migrantes y remesas, 1980-2009

				
					AÑO

				

				
					REMESAS

					(Miles dólares)

				

				
					TCMA (%)

				

				
					MIGRANTES

					(Número de personas)

				

				
					TCMA (%)

				

				
					1980

				

				
					698800

				

				
					18.79

				

				
					2318777

				

				
					12.66

				

				
					1981

				

				
					860500

				

				
					-23.14

				

				
					2654834

				

				
					22.89

				

				
					1982

				

				
					698800

				

				
					18.79

				

				
					3442845

				

				
					8.23

				

				
					1983

				

				
					860500

				

				
					23.66

				

				
					3751499

				

				
					7.60

				

				
					1984

				

				
					1127200

				

				
					2.61

				

				
					4060154

				

				
					7.06

				

				
					1985

				

				
					1157400

				

				
					10.29

				

				
					4368808

				

				
					6.60

				

				
					1986

				

				
					1290100

				

				
					12.69

				

				
					4677463

				

				
					3.78

				

				
					1987

				

				
					1477600

				

				
					22.13

				

				
					4861367

				

				
					3.65

				

				
					1988

				

				
					1897500

				

				
					14.24

				

				
					5045272

				

				
					3.52

				

				
					1989

				

				
					2212500

				

				
					11.27

				

				
					5229177

				

				
					3.40

				

				
					1990

				

				
					2493600

				

				
					6.26

				

				
					5413082

				

				
					6.20

				

				
					1991

				

				
					2660000

				

				
					13.36

				

				
					5770848

				

				
					-12.64

				

				
					1992

				

				
					3070100

				

				
					7.89

				

				
					5123469

				

				
					20.75

				

				
					1993

				

				
					3333200

				

				
					4.07

				

				
					6464888

				

				
					4.85

				

				
					1994

				

				
					3474700

				

				
					5.39

				

				
					6794594

				

				
					4.60

				

				
					1995

				

				
					3672700

				

				
					13.05

				

				
					7122035

				

				
					4.29

				

				
					1996

				

				
					4223700

				

				
					13.18

				

				
					7441070

				

				
					4.02

				

				
					1997

				

				
					4864800

				

				
					13.54

				

				
					7752940

				

				
					4.01

				

				
					1998

				

				
					5626900

				

				
					4.78

				

				
					8076764

				

				
					4.09

				

				
					1999

				

				
					5909600

				

				
					10.09

				

				
					8421255

				

				
					4.09

				

				
					2000

				

				
					6572500

				

				
					26.11

				

				
					8780482

				

				
					3.95

				

				
					2001

				

				
					8895200

				

				
					9.37

				

				
					9141794

				

				
					3.81

				

				
					2002

				

				
					9814400

				

				
					26.74

				

				
					9503928

				

				
					3.68

				

				
					2003

				

				
					13396200

				

				
					19.36

				

				
					9866755

				

				
					3.55

				

				
					2004

				

				
					16612700

				

				
					17.08

				

				
					10230089

				

				
					9.11

				

				
					2005

				

				
					20034800

				

				
					21.64

				

				
					11255269

				

				
					13.21

				

				
					2006

				

				
					25567000

				

				
					1.95

				

				
					12968795

				

				
					-13.84

				

				
					2007

				

				
					26076000

				

				
					-3.70

				

				
					11392316

				

				
					2.87

				

				
					2008

				

				
					25145000

				

				
					-18.71

				

				
					11728373

				

				
					2.79

				

				
					2009

				

				
					21181100

				

				
					12064430

				

				Fuente: elaboración propia.
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				Cambio en los patrones migratorios

				El punto de partida para explicar el gran proceso migratorio de mexicanos a EUA es la existencia de grandes asimetrías y complementariedades entre la sociedad norteamericana y la mexicana, el PIB per cápita anual de EUA es uno de los más elevados (56,000 dólares anuales) a nivel mundial, mientras que México apenas alcanza los 16,000 dólares anuales, y no debe olvidarse que eso es un promedio y que México es uno de los países más desiguales, por lo cual aun con un PIB per cápita alto no se garantiza un adecuado nivel de vida. La escolaridad es la expresión de otra gran asimetría de estas sociedades. Mientras EUA registra niveles promedio de escolaridad de 16 años, apenas por debajo de Japón, México no ha invertido lo suficiente en formación de capital humano y registra en promedio siete años de escolaridad. Otro aspecto importante es la estructura ocupacional. Así, mientras en los EUA, con el 3% de su Población Económicamente Activa (PEA) en el sector primario, se generan los bienes suficientes para su población, en México es necesario mantener alrededor del 23% de su PEA en el sector primario, y aún con déficit importante, debido a que se tiene una agricultura con grandes ineficiencias. En cuanto al Índice de Desarrollo Humano (IDH), también se aprecian diferencias importantes de más de un punto, lo que es alto, y en la esperanza de vida al nacer, aunque no aparece gran diferencia, es muy significativo el nivel, ya que en poblaciones extremadamente pobres, es más sencillo mejorar las estadísticas y en la medida que se va mejorando cada vez es más difícil escalar un punto, véase el cuadro 2.

				Cuadro 3. Características principales de las sociedades mexicana y norteamericana

				

				
					Características de la sociedad norteamericana

				

				
					Características de la sociedad mexicana

				

				
					PIB per cápita anual: dólares USA

				

				
					56,000

				

				
					PIB per cápita anual: dólares USA

				

				
					16,000

				

				
					Escolaridad (años)

				

				
					16

				

				
					Escolaridad

				

				
					7

				

				
					% de su PEA en el sector primario

				

				
					3%

				

				
					% de su PEA en el sector primario

				

				
					23%

				

				
					IDH (2007)

				

				
					0.956

				

				
					IDH (2007)

				

				
					0.854

				

				
					Esperanza de vida al nacer

				

				
					79.1

				

				
					Esperanza de vida al nacer

				

				
					76.0

				

				Fuente: elaboración propia, con datos de PNUD (2009).

				Otro factor de importancia es el proceso paulatino, pero inexorable, del envejecimiento de la población de países desarrollados y específicamente de la sociedad estadounidense. Según el III Informe de Gobierno (2009) en 1980, la población de 65 años y más como porcentaje del total en EUA era de 11.20%, para el año 2000 era de 13.0% y para 2010, de 16.1%. Mientras que México, a pesar de seguir la misma tendencia, es una población mucho más joven, pues en 1980 la población de 65 años y más era de 4.26%; en 2010, de 6.6 %, y se espera que en 2020 sea de 8.05%, cuadro 3. 
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				Cuadro 4. Estructura comparativa de la tendencia de envejecimiento de la población mexicana, 1950-2010

				
					Estructura de la población mexicana

					(%)

				

				
					Estructura de la población mexicana

					(%)

				

				
					1950

				

				
					2010

				

				
					0-14

				

				
					15-34

				

				
					35-49

				

				
					50-64

				

				
					+ 65

				

				
					0-14

				

				
					15-34

				

				
					35-49

				

				
					50-64

				

				
					+65

				

				
					42.5

				

				
					32.5

				

				
					13.9

				

				
					7.7

				

				
					3.5

				

				
					27.9

				

				
					34.2

				

				
					19.8

				

				
					11.5

				

				
					6.6

				

				Fuente: elaboración propia con datos de la CEPAL 2010.

				La explicación de por qué los migrantes mexicanos se insertan en sectores laborales de baja calificación de más baja remuneración, es porque el gobierno mexicano invierte muy poco en la formación del capital humano como porcentaje del PIB, y no solo no incrementa el gasto, sino se reduce gradualmente cada año, ver figura 2. Al tener bajos niveles de escolaridad, los migrantes solo pueden ocuparse en labores del sector primario.

				Cuadro 5. Gasto en educación como % del PIB, México 2000-2006

				Fuente: elaboración propia con datos de CEPAL, 2010.

				Existe consenso entre los investigadores de que en los años 70 inició una nueva dinámica migratoria debida, fundamentalmente, a una trasformación de la economía estadounidense y sucesivas crisis de la economía mexicana. En 1976 se dio fin a una relativa y muy cuestionada estabilidad de la economía mexicana. El peso mexicano, que había mantenido un tipo de cambio fijo desde 1958, de $12.5 por dólar, sufrió una gran devaluación en 1982. Ese año el gobierno mexicano renunció a la búsqueda de la autosuficiencia y fijó como objetivo la soberanía alimentaria, a raíz de la caída estrepitosa del precio del petróleo. En el lapso de 1994-
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				1995 se dieron los errores de diciembre, se enfrentó otra depreciación del peso, una caída del PIB de 6.2%, un desempleo de cerca del 7%; el repunte de la inflación de 5% en 1994, a 56.9 % en 1995. Finalmente, en 2008, a pesar de que el gobierno mexicano hizo declaraciones acerca de los impactos de la crisis norteamericana, la economía mexicana fue afectada de manera más negativa que el resto de las economías latinoamericanas, por: a) el gran nexo económico-comercial con EUA (más del 80% de importaciones y exportaciones se hacen con ese país); b) 12 millones de mexicanos trabajan en EUA, la mayoría en calidad de inmigrantes indocumentados, y aportan aproximadamente 25 mil millones de dólares anuales;3 c) la gran mayoría de turistas que ingresan a México son de ese país, y d) un gran porcentaje de productos que se manufacturan en México se exportan a EUA. 

				Todo provoca una reconfiguración de la corriente migratoria a EUA: crece en magnitud, en intensidad, cambia el perfil, el destino de los estados de la Unión Americana, se hace más permanente y menos circular, las rutas tradicionales pierden importancia y surgen otras mucho más peligrosas para los migrantes.

				Actualmente, la migración de mexicanos a EUA ha crecido, alrededor de 560 mil por año, la gran mayoría indocumentados; los estados de la zona tradicional, como Jalisco, Michoacán, Guanajuato, Zacatecas y Sinaloa, siguen siendo importantes captadores de remesas; pero han cobrado importancia estados que anteriormente eran captadores netos de inmigrantes, como Veracruz, Ciudad de México, Estado de México, Puebla, Guerrero, Oaxaca y Chiapas, con población dominantemente rural e indígena, ver figura 3.

				Cuadro 6. Promedio anual de ingresos (millones de dólares) por remesas en estados seleccionados, México, 2003-2008

				Fuente: elaboración propia con datos del Banco de México, 2009 y 2010.

				
					3	 El año 2007 fue el mejor año en la captación de remesas para México al ascender a 26,076 millones de dólares, a partir de 2008; en 2009 se dieron caídas importantes de 901 y 4,500 millones de dólares, respectivamente.
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				Los mexicanos son el principal grupo inmigrante en 43 estados de la Unión Americana, pero se insertan en un contexto social y político sumamente adverso, en comparación con otros migrantes. Esta situación se deriva de un carácter mayoritariamente indocumentado, la baja escolaridad y de la percepción que la sociedad norteamericana se ve expuesta a la contaminación negativa de un sincretismo muy arraigado en los migrantes mexicanos.

				Lo más contundente del incremento de la migración de mexicanos a EUA a partir de la década perdida, es el crecimiento de mexicanos en EUA: en 1970, el número de residentes era de 865,000; en 1980, la población residente ascendía a 2.3 millones; en 1990, la población mexicana se duplicaba al sumar 5.4 millones; en 2000 se registró un espectacular crecimiento hasta 8.8 millones; en 2007 creció a 11.4 millones, y en el tercer informe de gobierno de 2009 se afirma que mientras en 1970 los migrantes contabilizaban apenas el 1.8% del total de población mexicana que residía en EUA, en 2010 representan el 11% de la población. 

				Con respecto de las regiones de origen y destino de la migración, hasta antes del año 2000, los migrantes eran mayoritariamente de la región tradicional (Guanajuato, Jalisco, Zacatecas, Michoacán, Sinaloa y San Luis Potosí), de origen rural. Hoy los migrantes son también de zonas urbanas, de la región centro-occidente y sobre todo los estados de la región sur-sureste (figuras 5 y 6). Se observa, asimismo, mayor dinamismo y con una población abundantemente indígena. Actualmente los estados que más participan con emigrantes a EUA siguen siendo los de la región tradicional, pero se han colocado de manera muy importante estados de las zonas de tipo urbano y de la zona sur-sureste con abundante población indígena, como los estados de México, Veracruz, Oaxaca, Guerrero, Puebla y Ciudad de México. 

				De acuerdo con el tercer informe de gobierno, los estados captadores de divisas son: Michoacán (10.1%), Guanajuato (9.3%), Jalisco (8.2%), México (8.1%), Veracruz (6.2%), Puebla (6.1%), Oaxaca (5.6%), Guerrero (5.5%), Ciudad de México (4.5%), Hidalgo (3.6%). Los destinos tradicionales eran California, Texas, Nuevo México, Oregón y Oklahoma. Estos estados de la unión, en 1970, concentraban el 85% de los migrantes; en 2005 disminuyó a 66%. Actualmente los migrantes mexicanos siguen prefiriendo estos estados, pero ya tienen importante presencia en todos los estados de la Unión Americana. En la costa Este, la migración aumentó aceleradamente su importancia en el mismo periodo, al pasar del 3% al 12%; la región de los grandes lagos concentra el 9% de inmigrantes mexicanos, la de las grandes planicies 5% y otras el 3%. 

				Respecto de la escolaridad, se advierte un ascenso de los migrantes mexicanos en EUA ya que en 1994 el 63% contaba con 10 o menos años de escolaridad, mientras que en 2005 esa situación prevalecía para solo el 47%. En la misma línea de reflexión, los migrantes mexicanos en condición de pobreza en EUA, han experimentado una importante disminución en tal condición, al pasar del 36% al 22% en el periodo de análisis. 

				En cuanto a las rutas tradicionales se preferían las formales para el periodo de 1942-1964 del Programa Braceros, las ciudades de paso eran Nuevo Laredo y Tijuana. En la actualidad, las rutas han cambiado al desierto de Altar Sonora (Sásabe-Sasabe), Agua Prieta, Sonoyta y Ciudad Juárez, ciudades que se caracterizan por su peligrosidad y la necesidad creciente de recurrir a la contratación de polleros, lo que trae como consecuencia el aumento de los costos, los problemas de robo, violación y muerte. 
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				Cuadro 7. Evolución de las remesas de México, 1995-2009 (Millones de dólares)

				Fuente: elaboración propia con datos del Banco de México, varios años, y III Informe de Gobierno de México, 2009.

				En cuanto a la magnitud de la migración, desde sus inicios se manifestó como importante, ha transitado por épocas de altibajos, pero en el periodo de análisis realmente fue de gran importancia, y de manera general se aprecia un rápido crecimiento en la captación de remesas, hasta un crecimiento espectacular en el año 2004 con respecto de 2003, alcanzando un máximo crecimiento en 2007, con un monto de 26,076 millones de dólares, que comparado con los 3,672 de 1994, es evidente el rápido crecimiento. En 2008 se observa un punto de inflexión al registrar un descenso de 901 millones de dólares, caída que se repite en 2009 en aproximadamente cinco mil millones de dólares (figura 4 y cuadro 1). Esta importante disminución no se debe a que la economía mexicana esté generando empleos bien remunerados, sino es efecto de la crisis norteamericana, el endurecimiento de la política migratoria de EUA y, consecuencia de eso, la disminución de la circularidad de la migración y el incremento de una migración más permanente.

				Cuadro 8. Evolución de las remesas en los estados de la región norte, México, 

				2003-2009 (millones de dólares)

				Fuente: elaboración propia con datos de Banco de México, 2009-2010.
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				En la figura 5 se aprecia que los estados de gran importancia y tradición migratoria, como Michoacán, Jalisco y Guanajuato, en el periodo de 2003 a 2006, tienen un crecimiento en la captación de remesas, a partir de ese último año inició un decrecimiento acentuado por la crisis de EUA en 2007, que se hizo más notoria en 2009. Los estados de menor importancia, como Sinaloa, Zacatecas y San Luis Potosí, registraron crecimiento desde 2003 y hasta 2008, y fue solo hasta 2009 cuando mostraron un decrecimiento, pero menos pronunciado que los estados de gran importancia. 

				Cuadro 9. Comportamiento de las remesas en la zona sur-sureste, México, 2003-2009 (millones de dólares)

				Fuente: elaboración propia con datos de Banco de México, 2009-2010.

				En la figura 6 se advierte que la zona sur-sureste es muy dinámica, el caso de Veracruz es el más ilustrativo. Durante mucho tiempo fue neto receptor de inmigrantes, hasta la década de los 70, en la actualidad es el tercer estado expulsor de migrantes internos y el quinto en migrantes internacionales y captador de remesas; sin embargo, en el periodo de estudio es el más importante expulsor de mano de obra a EUA. Oaxaca y Guerrero, no obstante, en la figura 6 se muestran como importantes, su verdadera importancia está en la emigración interna a la Ciudad de México y a los estados de agricultura intensiva. 

				El cambio en el patrón migratorio de mexicanos a los EUA es evidente, estados que en otras épocas eran receptores importantes de migrantes, como Ciudad de México, Estado de México y Veracruz, se convirtieron en importantes expulsores de mano de obra hacia Estados Unidos; mientras que Morelos y Puebla se hacen importantes, pues a pesar de tener menor población, Puebla –sobre todo– se proyecta con gran importancia, debido a que comparte características con Oaxaca y Chiapas en cuanto a pobreza y un gran porcentaje de población urbana, cuadro 7.
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				Figura 7. Comportamiento de las remesas en estados con características urbanas, 2003-2009 (millones de dólares)

				Fuente: elaboración propia con datos de Banco de México, 2009-2010.

				Las políticas migratorias de EUA tienen como punto de partida la Ley de Reforma y Control de la Inmigración (IRCA), que a partir de 1993 incrementó el control fronterizo en los puntos de cruce. Los atentados del 11 de septiembre agudizaron el comportamiento de temor del gobierno de los EUA al ver a los migrantes como potenciales amenazas a la sociedad norteamericana, como se dijo líneas arriba. Ante eso, las rutas de cruce tradicionales perdieron importancia y aparecieron otras más inhóspitas. Aun así, los migrantes mexicanos no regresaron a su tierra como se esperaba, sino redujeron sus viajes. Es decir, la migración deja de ser circular y cobra matices de permanente, y como consecuencia disminuye el flujo de remesas debido a que las personas necesitan recursos para insertarse exitosamente en el país donde van a vivir permanentemente y también pierden identidad con sus comunidades de origen.

				Se considera que, en la visión de los más pobres, la migración es una estrategia de sobrevivencia para soportar las épocas difíciles y aliviar las presiones sobre el sustento de la comunidad, y estos recurren a la migración temporal interna y consideran a la migración internacional para los más acomodados y con mayor educación debido a los altos costos de esta.

				Disminución de la migración circular

				Se dice que la migración circular y el asentamiento son dos componentes de la migración que configuran dos subpoblaciones demográficamente diferentes, las que definen, a su vez, dos modalidades migratorias también diferentes. En primer lugar, tanto entre los que regresan a México como entre los que se quedan en Estados Unidos, se observa una mayor proporción de hombres, lo que no hace sino reflejar la mayor participación de la población masculina en la migración en su conjunto. No obstante, esta relación de masculinidad es significativamente menor en el caso de quienes tienden a asentarse en los Estados Unidos, 
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				cuadro 4. En segundo lugar, la estructura de cada componente migratorio muestra una diferenciación aún más marcada. Mientras los que regresan a México constituyen una población preferentemente adulta –compuesta en más de 40% por personas mayores de 30 años–, quienes se asientan en Estados Unidos configuran una población relativamente joven, dentro de la cual 42% corresponde a menores de 20 años, cuadro 4. En otras palabras, la composición de uno y otro componente es prácticamente opuesto, esto se refleja claramente en las diferencias entre las edades promedio. Mientras los migrantes circulares tienen en promedio 30 años, quienes se quedan en Estados Unidos tienen 23 años, en promedio (cuadro 4). En tanto, los jóvenes muestran una alta propensión a permanecer, con relación de un retornado por cada dos jóvenes que se quedan; entre los adultos se observa una relación inversa, y la proporción es de casi dos retornados por cada emigrante adulto que permanece en los Estados Unidos. 

				En tercer lugar, estas diferencias resultan aún más significativas cuando se considera la relación de parentesco de los migrantes con el jefe del hogar. En efecto, los migrantes insertos en un flujo circular y recurrente tienden a ser predominantemente jefes de hogar y/o sus esposas (59%) y, en menor medida, sus hijos e hijas (31.6%). Por el contrario, casi 70% de los que se asientan en forma estable, corresponde a hijos e hijas del jefe del hogar, y apenas 7% de los asentados corresponde a jefes de hogar y/o sus esposas, cuadro 4. 

				En cuarto lugar, al considerar la frecuencia migratoria, esto es, la recurrencia de los viajes en el periodo considerado (1992-2009), se observa también una interesante diferenciación entre ambos componentes migratorios, aunque en ambos casos tienden a predominar los migrantes que se han desplazado solo una vez, esta proporción es relativamente más elevada entre quienes establecen su residencia permanente en Estados Unidos (82% en comparación con 75%, cuadro 4). Asimismo, entre los migrantes con mayor frecuencia migratoria se observa también un mayor índice de retorno (102 en comparación con 70). Se puede señalar, entonces, que a mayor frecuencia migratoria parece haber mayor propensión a regresar a México.

				En quinto lugar, al considerar el origen rural-urbano de los migrantes, si bien se observa una diferenciación entre una y otra modalidad migratoria, esta no parece ser tan marcada y significativa como en los casos comentados anteriormente. En efecto, si bien el lugar de procedencia de los migrantes que se asientan en Estados Unidos tiende a ser preferentemente rural, las diferencias con respecto de los migrantes circulares no resultan muy significativas. Aun cuando el índice de retorno de los migrantes de origen rural es relativamente menor (71) que el de los migrantes urbanos (87), las diferencias absolutas son las más bajas entre todas las categorías presentadas anteriormente, cuadro 4.

				Finalmente, en relación con la región geográfica de origen de los migrantes, se observan también algunas diferencias que merecen señalarse. Por una parte, en ambos componentes tiende a predominar la población proveniente del occidente de México (46% y 43%). Sin embargo, en el caso de los migrantes que regresan a México, la segunda región en importancia corresponde a las entidades del centro del país, mientras los migrantes que se han asentado en Estados Unidos provienen más bien de la región norte.4 

				
					4	 Es probable que esta diferencia tenga su explicación en la mayor cercanía de las entidades de la región norte con las comunidades de destino, lo que hace que el factor distancia sea menos importante cuando se establece la residencia habitual.
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				Cuadro 4. Características sociodemográficas de los migrantes según país de residencia

				
					RESIDENCIA ACTUAL

				

				
					Índice

					de retorno

				

				
					Variable

				

				
					Total

				

				
					México

				

				
					Estados Unidos

				

				
					Género

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					75.8

				

				
					Hombre

				

				
					71.5

				

				
					77.1

				

				
					67.3

				

				
					86.9

				

				
					Mujer

				

				
					28.5

				

				
					22.9

				

				
					32.7

				

				
					53.1

				

				
					Edad

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					75.8

				

				
					0-19

				

				
					32.2

				

				
					19.5

				

				
					42

				

				
					35.8

				

				
					20-24

				

				
					25.5

				

				
					21.4

				

				
					28.6

				

				
					57.5

				

				
					25-29

				

				
					14.8

				

				
					17.6

				

				
					12.7

				

				
					107.2

				

				
					30 +

				

				
					27.5

				

				
					41.5

				

				
					16.7

				

				
					192

				

				
					Edad promedio

				

				
					25.8

				

				
					29.5

				

				
					23

				

				
					Parentesco

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					75.8

				

				
					Jefe/esposa

				

				
					29.6

				

				
					59.1

				

				
					7

				

				
					633.1

				

				
					Otro

				

				
					18

				

				
					9.3

				

				
					24.6

				

				
					28.5

				

				
					Religión

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					75.8

				

				
					Norte

				

				
					21.3

				

				
					18.5

				

				
					23.4

				

				
					60.2

				

				
					Centro

				

				
					22.5

				

				
					27.2

				

				
					19

				

				
					108.4

				

				
					Sur

				

				
					12.1

				

				
					8.6

				

				
					14.8

				

				
					44.3

				

				
					Occidente

				

				
					44.1

				

				
					45.7

				

				
					42.9

				

				
					80.8

				

				
					Localidad

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					75.8

				

				
					Rural

				

				
					37.9

				

				
					36.4

				

				
					39

				

				
					70.8

				

				
					Rural-urbana

				

				
					30.8

				

				
					29.6

				

				
					31.6

				

				
					71.1

				

				
					Urbana

				

				
					31.4

				

				
					34

				

				
					29.4

				

				
					87.6

				

				
					Frecuencia

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					75.8

				

				
					Una vez

				

				
					78.9

				

				
					75.3

				

				
					81.7

				

				
					69.9

				

				
					Dos o más

				

				
					21.1

				

				
					24.7

				

				
					18.3

				

				
					101.9

				

				
					Frecuencia promedio

				

				
					1.42

				

				
					1.58

				

				
					1.29

				

				a Indica categoría de referencia para el análisis de regresión logística.

				Fuente: elaborado con datos de la Encuesta Nacional de la Dinámica Demográfica (ENADID), 1997. Tomado de Canales (2001).
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				Estas diferencias aparecen más nítidamente al considerar el índice de retorno de la migración para cada región. En efecto, mientras la región centro presenta el mayor índice de retorno (108), las regiones sur y norte muestran los niveles más bajos (un retorno por cada 2.5 no retornos en la primera, y un retorno por cada 1.7 no retornos en la segunda), cuadro 4.

				Incremento de la migración indocumentada

				El incremento progresivo de indocumentados es la modalidad predominante de migración temporal México-Estados Unidos. Entre los migrantes “sin autorización para cruzar a Estados Unidos”, las cifras varían: en relación con el flujo total de temporales, desde el 48% en el subperiodo de 1993-1997, el 63% en el de 1998-2001, y el 75% en el de 2001-2005, cuadro 5. Por otra parte, entre los migrantes “sin autorización para trabajar en Estados Unidos”, los índices oscilan entre 51, 73 y 79%, para iguales subperiodos. Si bien la migración indocumentada mexicana constituye parte de una continuidad de largo tiempo, estos índices recientes representan un evidente incremento de dicho patrón. Un aspecto impresionante es que pese a los (ya mencionados) altos y recientes niveles de migrantes mexicanos temporales sin autorización para trabajar en Estados Unidos, un altísimo y creciente porcentaje de ellos se mantiene ocupado (82%, en el subperiodo de 2001-2005), lo cual evidentemente muestra la relevancia de los factores de demanda de mano de obra en territorio norteamericano, en abierta contradicción con las dimensiones de sus políticas migratorias, cuadro 5.

				Incremento de los migrantes de origen urbano

				Otra dinámica emergente se vincula con la dicotomía rural-urbana, en la cual se observa una mayor importancia relativa de los migrantes de origen urbano, tendencia que se viene registrando ya desde las últimas décadas y que está, en buena medida, vinculada con el propio proceso de urbanización de México. No obstante, para el subperiodo 2001-2005 se observa un incremento de los migrantes no urbanos (40.3% en el periodo 1998-2001, frente a 46.6% en el periodo 2001-2005), lo que, en cierto grado, puede ser resultado de la creciente incorporación en la dinámica migratoria de población de áreas rurales de las ya mencionadas “nuevas” regiones expulsoras (sur-sureste y centro), favoreciendo la continuidad del rol desempeñado por las áreas rurales mexicanas en la emigración a Estados Unidos, cuadro 5.

				Creciente importancia de las redes sociales y familiares

				Un factor de extraordinaria importancia es el peso que tienen las redes sociales y familiares como nexo y soporte de los flujos migratorios. Así, 79% de los migrantes temporales mexicanos recibió ayuda de parte de redes en Estados Unidos, en el periodo 1995-1997, en tanto que 86% la recibió en 1998-2001 y 76% entre 2001-2005, véase cuadro 5. El decremento para el último subperiodo en análisis podría deberse a la ya aludida incorporación reciente de migrantes procedentes de regiones sin tradición migratoria, lo que también se refleja en el creciente volumen de migrantes sin experiencia migratoria (26%, 57% y 72%, en los tres subperiodos de análisis).
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				Migración femenina

				Por otra parte, resalta el papel relevante de las mujeres en el proceso de asentamiento de comunidades de migrantes en los Estados Unidos y, en especial, el papel de la mujer en la configuración familiar y consolidación de un proceso de asentamiento de la población migrante. Puede observarse en el cuadro 6 que para el periodo 2005-2007, las mujeres conforman el 44% de los migrantes mexicanos en los EUA, en tanto, de los mexicanos nacidos en ese país, 51% son mujeres y el 49% varones. En tal sentido, es importante señalar que la migración femenina ha resultado de vital importancia en el proceso de asentamiento, especialmente en cuanto al papel de la mujer en la formación y reproducción del hogar en los lugares de destino, y a través de ello, en la consolidación de redes sociales y familiares que facilitan y promueven el asentamiento de la población mexicana, lo cual reduce los costos económicos de la inmigración y propicia un ambiente cultural y social que permite recrear, desde la cotidianeidad, prácticas de reproducción social y económica de las unidades familiares.

				Cuadro 5. Distribución porcentual de migrantes temporales que regresan de Estados Unidos por características seleccionadas, según periodo de levantamiento de la EMIF, 1993-2005

				
					Características seleccionadas

				

				
					Periodo de levantamiento

				

				
					Características seleccionadas

				

				
					Periodo de levantamiento

				

				
					1995

					 - 

					1997

				

				
					1998 

					- 

					2001

				

				
					2001

					- 

					2005

				

				
					1995

					- 

					 1997

				

				
					1998

					 - 

					2001

				

				
					2001

					- 

					2005

				

				
					Promedio anual

				

				
					4644

					52

				

				
					5204

					63

				

				
					4571

					61

				

				
					Sexo

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Autorización para trabajar en Estados Unidos

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Hombres

				

				
					96.5

				

				
					93.2

				

				
					97.4

				

				
					Con autorización

				

				
					49.2

				

				
					27.5

				

				
					21.5

				

				
					Mujeres

				

				
					3.5

				

				
					6.8

				

				
					2.6

				

				
					Sin autorización

				

				
					50.8

				

				
					72.5

				

				
					78.5

				

				
					Grupo de edad

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Tiempo promedio de estancia en Estados Unidos (meses)

				

				
					De 12 a 24 años

				

				
					29.1

				

				
					25.5

				

				
					15

				

				
					5.5

				

				
					6.5

				

				
					12.2

				

				
					De 25 a 34 años

				

				
					34.6

				

				
					38.2

				

				
					52.8

				

				
					De 35 a 44 años

				

				
					22

				

				
					24.5

				

				
					16

				

				
					Estado de mayor permanencia en Estados Unidos

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					De 45 años o más

				

				
					14.2

				

				
					11.5

				

				
					12.1

				

				
					California

				

				
					51.5

				

				
					53.5

				

				
					23.6
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				Fuente: elaborado con datos según periodo de levantamiento de la EMIF, 1993-2005.

				
					Edad promedio (años)

				

				
					53.1

				

				
					52.2

				

				
					52

				

				
					Texas

				

				
					55.1

				

				
					30.2

				

				
					25.7

				

				
					Parte de frontera sur

				

				
					8.5

				

				
					13

				

				
					11.3

				

				
					Región de residencia

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Otro

				

				
					20.5

				

				
					22.5

				

				
					33.4

				

				
					Tradicional

				

				
					55.5

				

				
					45.7

				

				
					34.8

				

				
					Norte

				

				
					25.3

				

				
					22.4

				

				
					16.2

				

				
					Condición de ayuda por parte de nacidos en Estados Unidos

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Centro

				

				
					15.3

				

				
					12.6

				

				
					17.4

				

				
					Sur-sureste

				

				
					8.1

				

				
					15.5

				

				
					51.7

				

				
					Recibió ayuda

				

				
					78.6

				

				
					85.7

				

				
					75.5

				

				
					No recibió ayuda

				

				
					21.4

				

				
					16.5

				

				
					20.5

				

				
					Tipo de localidad de residencia

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Urbana

				

				
					56.5

				

				
					55.7

				

				
					55.4

				

				
					Condición de ocupación en Estados Unidos

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					No urbana

				

				
					43.5

				

				
					40.5

				

				
					46.6

				

				
					Ocupados

				

				
					85.8

				

				
					83.6

				

				
					85.5

				

				
					Desocupados

				

				
					14.2

				

				
					16.2

				

				
					14.5

				

				
					Experiencia migratoria

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Con experiencia

				

				
					71.5

				

				
					42.5

				

				
					28.2

				

				
					Sector de actividades en Estados Unidos

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Sin experiencia

				

				
					25.5

				

				
					57.1

				

				
					71.8

				

				
					Primaria

				

				
					45.6

				

				
					55.5

				

				
					15.7

				

				
					Secundadia

				

				
					25.1

				

				
					50.4

				

				
					40.1

				

				
					Terciaria

				

				
					27.4

				

				
					56.1

				

				
					40.2

				

				
					Autorización para cruzar a Estados Unidos

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Con autorización

				

				
					52.4

				

				
					37.5

				

				
					25.2

				

				
					Sin autorización

				

				
					47.6

				

				
					62.5

				

				
					74.8

				

			

		

	
		
			
				75

			

		

		
			
				
					Cuadro 6. Perfil sociodemográfico de la población residente en EUA (2005-2007)

				

				
					Conceptos

				

				
					Nacidos en EUA

					1/

				

				
					Migrantes mexicanos 2/

				

				
					Resto de migrantes

					3/

				

				
					Total

				

				
					261,522,525

				

				
					11,424,600

				

				
					25,810,185

				

				
					Condición migratoria (%)

				

				
					Naturalizados

				

				
					--

				

				
					21.6

				

				
					51

				

				
					No Naturalizados

				

				
					--

				

				
					79.3

				

				
					49

				

				
					Suma

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Sexo (sobrepoblación total) (%)

				

				
					Hombres

				

				
					49.2

				

				
					56

				

				
					50.3

				

				
					Mujeres

				

				
					50.8

				

				
					44

				

				
					49.7

				

				
					Suma

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Edad (sobrepoblación total) (%)

				

				
					Menos de 5 años

				

				
					6.9

				

				
					0.9

				

				
					0.9

				

				
					5 a 17 años

				

				
					17.8

				

				
					9.3

				

				
					7.3

				

				
					18 a 24 años

				

				
					9.9

				

				
					12.8

				

				
					9.4

				

				
					25 a 34 años

				

				
					13.4

				

				
					28.3

				

				
					21.5

				

				
					35 a 44 años

				

				
					14.6

				

				
					23.7

				

				
					22.2

				

				
					Más de 45 años

				

				
					37.6

				

				
					25

				

				
					38.8

				

				
					Suma

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Escolaridad (sobrepoblación total)

				

				
					164,952,486

				

				
					8,805,115

				

				
					218,887.82

				

				
					Menos de educación media completa (%)

				

				
					16

				

				
					60.7

				

				
					32.3

				

				
					Educación media completa

				

				
					30

				

				
					24.2

				

				
					23.6

				

				
					College incompleto o grado asociado

				

				
					27

				

				
					10.1

				

				
					17.5

				

				
					Grado de bachiller

				

				
					17.1

				

				
					3.6

				

				
					15.8

				

				
					Grado Profesional o Posgrado

				

				
					9.9

				

				
					1.4

				

				
					10.8

				

				
					Suma

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Ocupación (sobrepoblación total)

				

				
					118,391,234

				

				
					6,833,153

				

				
					14,924,357

				

				
					Gerentes, profesionales y actividades relacionadas (%)

				

				
					34.1

				

				
					7.2

				

				
					27

				

				
					Ocupaciones de servicio

				

				
					16.6

				

				
					27.7

				

				
					22.8

				

				
					Ventas y ocupaciones de oficina

				

				
					25.8

				

				
					11.5

				

				
					18.2

				

				
					Agricultura

				

				
					0.7

				

				
					5.6

				

				
					2

				

				
					Construcción, extracción, mantenimiento y reparación

				

				
					9.8

				

				
					24.1

				

				
					13.5

				

				
					Producción, transporte y movimiento de materiales

				

				
					12.9

				

				
					24

				

				
					16.6

				

				
					Suma

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					100

				

				
					Tasa de pobreza

				

				
					Todas las familias

				

				
					9.8

				

				
					24.3

				

				
					14.9

				

				
					Todas las personas

				

				
					13.3

				

				
					23.9

				

				
					16.2

				

			

		

		
			
				1. Población nativa de Estados Unidos (población total residente menos población inmigrante). 2. Población de nacidos en México residentes en EUA. 3. Población de nacidos en el extranjero excepto mexicanos, residentes en EUA.

				Fuente: elaborado con datos de U.S Census Bureau, American Community Survey, Muestra 2005-2006.
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				En este sentido, hay coincidencia en cuanto a que, efectivamente, la condición de género constituye un importante factor de diferenciación demográfica entre ambos componentes migratorios. Sin embargo, y a diferencia de otros autores, cabría agregar que la condición de género no influye directamente en la configuración de cada modalidad migratoria, sino a través de mediaciones, una de las cuales corresponde precisamente al sistema de relaciones familiares. En otras palabras, las diferencias de género con respecto de la modalidad migratoria no se construyen directamente en el proceso migratorio, sino son prefiguradas desde otros espacios sociales y culturales, entre los cuales el hogar y la familia constituyen los de mayor importancia.

				Conclusiones

				La migración de mexicanos ha existido desde principios del siglo XIX, pasando por épocas de altibajos explicados por múltiples factores (asimetrías y complementariedades económicas, vaivenes económicos, eventos bélicos), pero a finales de lo que se conoció como la década perdida, se da una reestructuración de los patrones migratorios de mexicanos a EUA. El cambio en los patrones migratorios está precedido por múltiples crisis de la economía mexicana (1976, 1982, 1994-95 y 2008), y se manifiesta en una gran cantidad de personas ocupadas en la economía informal, de personas desocupadas y emigrantes. Por otro lado, las características de la economía norteamericana: un incremento en la demanda de mano de obra de baja calificación debido a un proceso de paulatino envejecimiento de su población.

				En los años setenta del siglo pasado, los migrantes representaban el 1.8% de la población mexicana de origen rural, mayoritariamente emigración masculina, provenientes de la zona tradicional. Elegían como destino los estados de California, Texas, Arizona, Nuevo México e Indiana; se insertaban en la agricultura y los servicios; practicaban una migración circular, y elegían puntos para cruzar la frontera: Reynosa, Nuevo Laredo, Ciudad Juárez.

				En la actualidad, la población migrante es de 12 millones y equivale al 11% del total de la población, los centros de expulsión siguen siendo los de origen rural, pero se han sumado los de tipo urbano y, más recientemente, población indígena. En cuanto al género, está balanceado: 56% población masculina y 44% femenina, a nivel nacional. Respecto de los destinos en EUA, Texas, California, Arizona, Nuevo México e Indiana, siguen siendo muy importantes, pero los migrantes son mayoría inmigrante en 43 estados de la Unión Americana. Hoy, los cruces tradicionales han perdido importancia y han surgido otros como Altar Sonora (Sásabe-Sasabe, Sonoyta, Agua Prieta y Ciudad Juárez) cuya principal característica es la peligrosidad para la vida del migrante y la utilización de coyotes para atravesar la frontera.

				Las personas en pobreza extrema no migran o lo hacen internamente y como estrategia de sobrevivencia; en cambio, la migración a EUA es factible para personas que han superado la pobreza extrema, mientras que las personas en pobreza mínima registran baja tasa de migración. La migración a EUA exhibe la incapacidad del modelo económico mexicano para generar empleos suficientes para la población que se integra al mercado laboral.
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				Es recomendable evaluar los objetivos de los programas gubernamentales de combate a la pobreza, debido a que importantes estudios demuestran que uno de los resultados es el incremento de la migración, así como implementar programas diferenciados para los migrantes, ya que sus necesidades no son las mismas. Los migrantes de la zona tradicional ya cuentan con segundas y terceras generaciones, a diferencia de la zona sur-sureste que son primera generación. 
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				Capítulo 

			

		

		
			
				 

				Introducción

				Se ha apostado durante más de treinta años a una política basada en la teoría del derrame, una política conocida de corte neoliberal, al imponer los diferentes designios de los organismos capitalistas internacionales a los países dependientes, mediante préstamos internacionales, bajo el supuesto de sanear la economía; de esta manera, adaptan el modelo con una propuesta enfocada a los intereses capitalistas. Como parte de estos compromisos, en México se ha dado una reducción importante y gradual de la participación del Estado en la economía, disminución del gasto público y la privatización de empresas y servicios que atendían los sectores más desprotegidos de la sociedad. El sector agropecuario ha sido uno de los más afectados, ya que hay un estancamiento del empleo y las remuneraciones que de ahí provienen. Los altos costos de insumos y los bajos precios de los productos que generan, han hecho que los productores tengan una relación beneficio-costo negativa y propicie el abandono de esta actividad, al privatizar servicios como la asistencia técnica, el crédito y seguros agrícolas.
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				La migración ha sido sin lugar a dudas una válvula de escape a la presión ejercida sobre las familias más pobres de este país, esto es producto de la crisis recurrente en la economía mexicana y las pocas alternativas ante tal disyuntiva, pero también las remesas que envían a su familia han permitido reactivar de alguna manera la economía local o regional, llegando a representar el segundo ingreso más importante después de los ingresos petroleros, por encima del turismo y servicios, y desde luego del aporte que hace el sector agropecuario.

				Muy acertadamente, Stark (2001) con su teoría sobre la migración laboral, muestra la situación prevaleciente y explica en gran forma las causas que han propiciado la migración de mexicanos a Estados Unidos. Hace aportes sobre el por qué se toma la decisión de migrar y la manera como interviene el núcleo más cercano en la toma de decisiones de quienes migrarán, así como del establecimiento de compromisos sobre las remesas que aportan a la economía familiar.

				El planteamiento de la teoría económica sobre la migración laboral de Oded Stark

				Las diferentes teorías que interpretan el fenómeno migratorio muestran una parte del proceso que se desea comprender, pueden ser las causas o las consecuencias, las manifestaciones culturales, el impacto, las remesas o la decisión de migrar, entre otros. En el caso de la teoría económica de la migración del trabajo, muestra aspectos muy importantes de las causas que han estado determinando la migración internacional de las familias de mexicanos a los Estados Unidos.

				Para Stark (2001) es importante tratar de probar las tesis de migración laboral que asumen que es el principal determinante de la migración internacional de la población de escasos recursos, para eso hace diferentes ensayos a a partir de estudios empíricos que lo conducen a probar dichos planteamientos y reafirmar sus postulados teóricos, se apoya de técnicas econométricas que conducen a la estimación de modelos y así corregir sesgos de selección de muestras y análisis de datos longitudinales y seudolongitudinales.

				Se plantea que la carencia relativa de las personas es un incentivo mayor de quienes la padecen, que una persona que tenga una carencia relativa menor, es decir, existe un nivel considerable de condiciones de heterogeneidad que muestra la diferencia en la decisión. Sin embargo, esto puede transformar las condiciones y la persona que migró con carencias mayores, en un futuro, tendrá menores carencias que quien quedó, por tanto, tendería también a buscar salir en una segunda ronda migratoria. Se considera que la decisión de migrar la toma el migrante y un grupo de personas que no migran, bajo un “convenio contractual intertemporal mutuamente beneficioso”, como un acuerdo de cooperación entre las dos partes, de apoyar con remesas a quienes se quedan para poder eliminar esas carencias relativas que provocaron la decisión de migrar bajo una “estrategia calculada y no como un acto de desesperación” (Ibídem, 12).

				La familia puede considerar óptimo obrar de forma estratégica, actuar en diversos mercados al mismo tiempo y distribuir su capital humano entre ellos, así como ordenar sus actuaciones de manera concreta. La migración de los miembros de una familia se puede interpretar como una manifestación de la viabilidad familiar (Ibídem, 14-16).

				La teoría de la carencia relativa trata de los sentimientos suscitados por las desigualdades sociales. La cita siguiente es rescatada por Runciman (1966:10) y en ella plantea cuatro condiciones respecto de la carencia relativa, que vale la pena poner a consideración para entender la decisión de migrar bajo este indicador:
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				Un individuo experimente carencia relativa de X cuando: i). no tiene X, ii). Ve a alguna persona que tiene X, iii). Quiere X y iv). Considera posible tener X”. La relatividad del concepto se debe a ii) y iv). La sensación de carencia se define por i) y por iii). Sustituyendo i) por i´) “la persona tiene X”, donde X representa una combinación de productos comerciales x, podemos interpretar i´) representa la utilidad o desutilidad derivada de x, mientras que iii) elimina la desutilidad y asegura con ello la utilidad. La utilidad de un individuo es una función de los productos que posee, mientras que la carencia es la pérdida de la utilidad a que se renuncia como resultado de no tener productos comerciales…la utilidad se define con el hecho de tener, la carencia se define con no tener (Ibídem, 127-128).

				De esto se desprende que la decisión no la toma un solo individuo, sino comparte compromisos y responsabilidades con el núcleo familiar a partir de la creencia de que el destino de arribo está mejor que el de origen, y que obedece a motivos de renta que le permitirán acabar con esa carencia relativa existente, convirtiéndose en un incentivo para emigrar.

				La aversión al riesgo es clave al plantear la diferencia importante entre los ingresos esperados y la decisión de migrar. Los que se quedan y deciden no migrar son conservadores respecto del riesgo de lo inesperado, mientras quienes salen van asumiendo ese riesgo bajo la premisa de que les irá mejor. El riesgo es una cualidad de las personas jóvenes, quienes son las más propensas a migrar.

				Es en esta parte que Stark (Ibídem, 66) hace una clara separación entre la migración del sector rural y del urbano, estudiada por Todaro (1969), mediante lo cual argumenta que si una de las causas de este tipo de migración consiste en las imperfecciones del mercado de capitales, la política para limitarla debería tener como objetivo potenciar el acceso a los mercados de capitales y mejorar la competitividad de estos.

				El papel explicativo de las asimetrías de la información en los fenómenos relacionados con el trabajo, tiene que ver cuando los trabajadores o la empresa cuenta con información desconocida por la otra parte, lo cual permite contar con la característica más importante de los contratos de empleo y la esencia de las relaciones entre trabajadores y empresas en situaciones en las que los empleadores desconocen el nivel de productividad de cada empleado. Stark señala dos ejemplos al respecto: 1. Cuando los trabajadores son jóvenes y, por lo tanto, son relativamente desconocidos para cualquier empresa y ninguno tiene todavía buena información con respecto de la productividad potencial de cada uno, y 2. Cuando los mercados están aislados, en el sentido de que la información no circula normalmente entre ellos, una empresa puede tener información de un mercado sobre la productividad de cada trabajador (…), pero esta información es específica de la empresa o del mercado y no permite generalizarla (Ibídem, 229-230).

				Se puede afirmar que la presencia de una asimetría informativa elimina la migración internacional. Si los trabajadores poseen mayor información que sus empleadores, pueden hacer que esta asimetría informativa redunde en beneficio propio. Aun cuando Stark (Ibídem, 239) no concuerda con dicho planteamiento, deja abierto el tema y afirma que los trabajadores obtienen beneficios de la asimetría de la información acerca de las cualificaciones, no a costa de los empleadores sino unos a costa de otros. Uno de los supuestos es que establecer la simetría de la información puede provocar cambios en el modelo de migración, provocando la migración de grupos de cualificaciones altas y de las bajas, mientras los grupos de cualificaciones medias no emigran. Esta situación puede inducir a que los trabajadores al conocer la información, abandonen un empleo para ir en busca de otro mejor pagado.

			

		

	
		
			
				82

			

		

		
			
				El planteamiento de que el acceso a la información de los mercados y salarios por parte de los trabajadores emigrantes, cambia su percepción de las posibilidades de moverse de un lugar a otro hasta lograr el objetivo de máximo rendimiento salarial. Esto deja mucho que desear cuando se observa que los migrantes mexicanos son indocumentados y los empleadores abusan de sus necesidades de obtener un empleo, y aun cuando estos tengan información, el empleador tiene mucho más claridad de la demanda existente en el mercado laboral, sobre todo en los puestos menos cualificados. El tiempo puede ser un factor de cambio indudablemente, ya que al ir poco a poco estableciéndose y conociendo el mercado laboral, este puede optar por buscar el empleo mejor remunerado y más acorde con su nivel de cualificación.

				El trabajador conoce su debilidad frente a su condición de indocumentado y eso le hace aceptar su dependencia hacia el empleador. Existen muchos casos documentados de abusos frente a este tipo de trabajadores por los empleadores, al conocer su debilidad de no contar con los papeles migratorios, su sentido de adversidad por el temor a ser deportados se incrementa, con lo cual se limitan sus potenciales cualidades de establecerse según sus habilidades, desaprovechando cualidades. 

				El dinero enviado en forma de remesas, según Stark (Ibídem, 280) se puede ver desde diferentes ópticas: por un lado, la visión de lo que representa una acción altruista, al formar parte de los nexos familiares, por lo que decidió salir y consideró importante apoyar, ante la dificultad que tiene la familia de cubrir sus necesidades básicas. Dentro de tales preocupaciones del migrante, está la labor de querer ayudar a la familia con los ahorros que puede realizar a cambio de jornadas laborales extenuantes, dobles empleos, abstenerse de la privacidad compartiendo vivienda con amigos o compañeros de trabajo, lo cual le permite enviar dinero que en términos especializados se le ha denominado como remesas. 

				De la misma manera, se puede ver un mecanismo de redistribución de las ganancias, con unas participaciones relativas determinadas en un acuerdo implícito concertado entre el migrante y la familia que se queda. Bajo esta perspectiva la familia se ayuda, pero también le permite al migrante ir construyendo un capital físico, para cuando él decida regresar, ya sea en el mejoramiento de la vivienda, compra de tierras, ganado u otros bienes que le puedan ayudar a capitalizarse en la distancia, bajo la premisa que la familia es en la que puede confiar, más que un banco.

				Treinta años de migración de mexicanos en EU. Elementos empíricos de la migración laboral

				La crisis de la economía mexicana profundizada en 1982 con la debacle petrolera, sin lugar a dudas marca el inicio de la búsqueda de alternativas de la población pobre y de clase media en este país, ya que no se ofrecían soluciones por parte del estado. Las instituciones que favorecían el desarrollo regional se colapsaron y se da el retiro e inicio de un proceso de privatización de las instituciones. El campo quedó abandonado y el Estado dejó de ser el soporte que durante años mantuvo bajo la lógica clara de tratar de mantener el equilibrio entre las desigualdades existentes, que evitará una revuelta social mediante la cual serían afectados el Estado y las instituciones y al estado en general.

				Las remuneraciones del sector agropecuario de 1980 a 2001 se redujeron en forma considerable, al pasar de 3,627 a 1,756 pesos, es decir, en 22 años, los trabajadores de este sector percibieron 51.6% menos. En forma comparativa observamos que mientras en el sector agropecuario percibían 3,626 pesos en la industria manufacturera, se percibían 28,379 pesos y 17,459 en el comercio, restaurantes y hoteles, durante el año de 1982, desde luego que el segundo se redujo en estos años de estudio en 17.9%, mientras que el tercero cayó en 
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				25% (la figura 1 muestra dicho comportamiento de las remuneraciones comparativas entre los tres sectores señalados) (Centro de Estudios de las Finanzas Públicas, 2003).

				Figura 1. Remuneraciones medias históricas en tres sectores de la economía, 

				1980-2001 (pesos constantes a precios de 1993, por persona)

				Fuente: elaboración propia con base en indicadores macroeconómicos, Centro de Estudios de las Finanzas Públicas-Cámara de Diputados, LIX Legislatura, 2003.

				El desempleo aberrante y los bajos salarios, dieron pauta a la migración indocumentada dirigida a Estados Unidos, con fugas importantes familias de comunidades tradicionales, pero también de otras nuevas que se incorporaron a este proceso para cubrir las necesidades que este país no le ofrecía. 

				La migración fue creciendo día con día y el endurecimiento de las leyes migratorias se hizo presente, la última amnistía para los migrantes se dio en el año de 1986, con la legalización alrededor de tres millones de trabajadores indocumentados, bajo la Ley Simpsón Rodino, que benefició a los trabajadores que mostraran su ingreso y residencia en Estados Unidos desde 1982. A partir de ese momento y con la implementación de dicha Ley, las medidas para nuevos migrantes indocumentados se hicieron más estrictas. Posteriormente, a raíz de los atentados terroristas de 2001, se fortaleció el sistema de seguridad fronterizo con México, plasmado en la Ley Sensenbrenner o acta patriota HR 4437, firmada en 2005, de ahí los estados comenzaron un proceso de leyes locales que mostraban fobia contra los migrantes, con deportaciones masivas y encarcelamiento de aquellos a quienes se les encontraba el denominado records, que incluía desde faltas administrativas o delitos del fuero común, pero al ser indocumentados no encontraban defensa legal (González, 2014). 

				A pesar de todas estas medidas, la migración se mantuvo y llegó a representar una fuga que osciló entre los 400 y 500 mil migrantes al año, sobre todo durante el periodo de Vicente Fox (2000-2006), poniendo en riesgo cada vez con mayor frecuencia a quienes se atrevían a cruzar por lugares inhóspitos de la frontera, como serían los desiertos de Sonoita y el Sasabe en Sonora (González, 2008).
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				Todo esto, desde luego, es señalado claramente por Mendoza (2006) al afirmar que la dinámica económica no ha logrado generar las bases de crecimiento económico que permitan generar los niveles de empleo y remuneraciones económicas adecuadas. De tal manera que la migración se vuelve un producto de las asimetrías y diferencias económicas entre los dos países; por un lado, la economía más desarrollada requiere mano de obra barata y poco calificada para desempeñar trabajos con niveles marginales de trabajo, y por el otro la economía menos desarrollada está caracterizada por la vulnerabilidad y la falta de estabilidad en el crecimiento que limita la creación de empleos y estancamiento de salarios reales relativos.

				Fortaleciendo esta idea, autores como Iglesias (2004) afirman que, aunque existen varias razones para explicar los numerosos flujos de migrantes, la más fuerte es la existencia de un diferencial importante en el ingreso per cápita del país expulsor y receptor. El ingreso per cápita de Estados Unidos se encuentra entre los más elevados a nivel mundial, y pese a los plausibles pronósticos de convergencia del TLCAN. Incluso comparando con Canadá, es indudable que los ciudadanos estadounidenses gozan de las mejores condiciones para vivir, dado el elevado PIB per cápita. Esta fortaleza y estabilidad atraen capital e inmigración. Según datos de 2003, el PIB per cápita en México equivale a 5 mil 939 dólares al año, mientras en Estados Unidos es de 37 mil 31 dólares anuales.

				En la figura 2 es posible notar el crecimiento de la población migrante de mexicanos internados en los Estados Unidos, en la búsqueda del empleo negado en su país de origen, al pasar de 2.2 millones en 1980 a 11.9 millones en 2014.

				Figura 2. Población histórica migrante de mexicanos a Estados Unidos, 

				1980-2014

				(años)

				Fuente: elaboración propia con base en la Fundación BBVA Bancomer, Asociación Civil-Consejo Nacional de Población. Anuario de migración y remesas 

				México, 2015.

			

		

		
			
				[image: ]
			

			
				
					Población migrante

				

			

		

	
		
			
				85

			

		

		
			
				Las remesas, respiro para las familias y comunidades de origen

				Las remesas de los migrantes que logran establecerse en los Estados Unidos, han marcado una diferencia importante en las familias que se quedan, reactivan la economía de las pequeñas comunidades que hacen circular los recursos enviados por los migrantes. Es claro que los recursos que llegan a las familias no alcanzan para invertir en muchas ocasiones, sin embargo está determinando en buena medida el consumo y la redistribución del ingreso en las comunidades de origen. 

				En un estudio realizado en el estado de Tlaxcala (González, 2008), se observó que el destino de las remesas fue en un 47% al consumo de bienes, 15% a la educación de los niños, 32% a la construcción, 3% a la compra de terrenos, 7% a la compra de automóvil, 1% a la inversión productiva y menor al 1% a la salud. Del total de entrevistados, 27% señaló contar con negocio en la comunidad, el 80% manifestó que lo abrió con el apoyo de las remesas recibidas, con una inversión promedio de 15 mil pesos.

				El monto por familia recibido es, indudablemente, una cantidad razonable e importante: de 345 dólares por familia en 2008, a 291 en 2014, lo cual equivale a poco más de seis mil pesos mensuales, equivalente a un aproximado de tres salarios mínimos percibidos en México (BBVA Bancomer, Consejo Nacional de Población, 2015).

				La evolución de las remesas de 2005 a 2010 en el estado de Hidalgo fue negativa (-8.7%), al pasar de 782 a 714.510 millones de dólares, y de esos seis años el 2010 fue el más crítico, coincidiendo totalmente con la caída que se muestra a nivel nacional (Navarro, 2011).

				Indudablemente, el incremento de las remesas está directamente relacionado con el incremento de la población migrante, hay una correlación directa, sin embargo hay periodos muy importantes en que esta afirmación pierde un poco el sentido, como el caso de la caída que se da de 2007 a 2009, determinada por la crisis existente en la economía de Estados Unidos, y aunque la población migrante se mantenía en incremento, las remesas cayeron, ya que muchos dejaron de trabajar o trabajaban por tiempos determinados, sobre todo la población indocumentada. Esto hizo que las remesas disminuyeran en forma considerable.

				Figura 3. Remesas históricas provenientes de mexicanos en Estados Unidos (millones de dólares)

				Fuente: elaboración propia con base en la Fundación BBVA Bancomer, Asociación Civil-Consejo Nacional de Población. Anuario de Migración y Remesas, México, 2015.
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				Conclusiones

				Una gran parte de los trabajadores mexicanos de bajos recursos que encuentran cerradas las posibilidades de ocuparse en el país, han optado por buscar la alternativa de la migración, mientras otros optan por salidas que en algunas ocasiones afectan a la sociedad, como la delincuencia organizada o las actividades informales como el subempleo.

				No es con leyes migratorias, ni con el endurecimiento de la frontera, como se evitará que la población llegue a los Estados Unidos, el problema es mucho más complicado. Con base en los planteamientos de Stark, quien señala que los migrantes parten de esa carencia relativa existente (definida anteriormente), se convierte en un reto importante crear las condiciones para que se transformen dichas carencias. Pero como dice el mismo autor, la carencia se vuelve relativa cuando un individuo ve que no tiene algo que otra persona sí, cuando quiere eso que no posee y cuando considera posible tenerlo. De tal manera que se vuelve complicado partir de las carencias relativas y es posible ver el problema como carencias absolutas, lo cual tiene que ver más con la dificultad de lograr un ingreso suficiente para cubrir las necesidades básicas.

				La decisión de migrar ante un panorama incierto en el país de origen, hace que el núcleo familiar sea el motivo de la búsqueda de esa alternativa de emigrar, bajo la premisa de que el que se va adquiere compromisos importantes de cumplir, como el envío de remesas que la familia utiliza de acuerdo con las necesidades a cubrir, a la par que busca proteger cierto ingreso del migrante comprando bienes que en un futuro le apoyarán en su retorno.

				El dinero recibido en forma de remesas de los migrantes mexicanos, ha ayudado en gran medida a sostener la economía. Es el mecanismo que permite de alguna manera mantener el consumo y reactivar los sectores de la economía, sobre todo en las comunidades de origen. Quizá poco se sabe del esfuerzo que hacen los trabajadores migrantes para poder mantener ese flujo monetario, pero se vuelve un respiro ante los problemas económicos que enfrenta el país, específicamente las familias. 

				Mientras no se ataquen las causas de la migración, y no existan condiciones internas de empleo e ingreso, poco se podrá hacer para evitar la salida de mexicanos para trabajar fuera de su lugar de origen. Aunque se incrementen los muros y se aumenten las barreras, nada va a detener dicho proceso.
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				Capítulo 

			

		

		
			
				Introducción

				El presente trabajo tiene como propósito hacer un breve análisis de la relación entre dos fenómenos: globalización y educación en México, partiendo del supuesto de que la globalización impacta de formas diversas, aunque no necesariamente positivas, en el desarrollo de la educación en nuestro país.

				La primera parte de este texto está enfocada en hacer un recorrido por la historia del término globalización, para concretar en su conceptualización actual. La segunda se enfoca en establecer los retos que plantea la globalización al Sistema Educativo Nacional. 

				Esbozo histórico y conceptualización del término globalización 

				Globalización es un concepto que suena muy familiar en nuestros días, pero ¿realmente se conoce su significado o sentido real?, ¿de dónde provine?, ¿quién lo inventó?, tratar de dar respuesta a estos cuestionamientos se considera de especial importancia para lograr entender la magnitud y los alcances de un término en el cual se centra un sinfín de relaciones dentro de las cuales la realidad actual se enmarca. 
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				Uno de los textos clásicos que en su momento fueron precursores del concepto que ahora entendemos como globalización, es Civilización material, economía y capitalismo, de Fernand Braudel, el cual revolucionó la historiografía del siglo XX, al considerar los efectos de la economía y la geografía en la historia total. En su libro, el historiador francés habla de las mundializaciones históricas que han ocurrido en el mundo antiguo, empezando por Fenicia, Cartago, Roma, la Europa cristiana, el Islam, China y la India. Braudel denomina a estas civilizaciones que se transformaron en imperios como “mundializaciones”, las cuales eran construcciones políticas.

				Para Braudel, el caso de la Roma imperial era un tema interesante, pues el proyecto expansivo de los romanos era un verdadero intento de mundialización; la mundialización implica un desarrollo, una evolución, pues conquista territorios y sociedades. Cabe señalar que esta conquista se da no solo en el aspecto físico, sino en los aspectos culturales, sociales, políticos y sobre todo económicos. Este autor menciona que la mundialización capitalista moldea el espacio político-geográfico alrededor de un centro, de una ciudad, un organismo impulsor, en el caso romano era la ciudad de Roma.

				La mundialización romana creó lo que se conoce como la “pax romana”, que es un elemento ligado a la mundialización, por lo que el espacio de la mundialización debe de ser un espacio pacífico. La pacificación de los romanos trajo para sus habitantes la idea de una ciudadanía universal, creó un espacio jurídico, con nociones y prácticas del derecho romano, que están unidas y deben estar ligadas a la pacificación. Con tales ejemplos de lo que denomina mundialización, Braudel abre el panorama para los estudiosos de la economía mundial, dotando de un significado al término mundialización, el cual relaciona íntimamente con la economía. 

				En otro libro, La dinámica del capitalismo, también de Braudel, se compila un conjunto de conferencias impartidas por el autor, en la Universidad Johns Hopkins de los Estados Unidos, se analiza en líneas generales, los supuestos sobre los que conceptualizó la obra Civilización material, economía y capitalismo. En esta serie de trabajos se da origen, a su vez, a la tesis de El tiempo del mundo, en donde desarrolla el concepto de la interacción dialéctica de vida material y vida económica, de mercado y capital, de tiempo y espacio, para elaborar así la comprensión histórica de la dinámica del capitalismo. Braudel también desarrolla el concepto de “economía-mundo”, que se diferencia de la economía mundial por designar una parte del mundo que forma un bloque económico coherente, organizado en torno a un centro urbano dominante, como lo sería en este caso la Bolsa, como lo fueron Amberes, Amsterdam, Londres y Nueva York, en este orden. Con esta serie de conceptos podemos aproximarnos a cómo se fueron ligando las ideas principales para poder llegar a concebir el término de globalización, principalmente en materia económica. 

				Por otro lado, ha de considerarse la obra del sociólogo norteamericano Immanuel Wallertein, El moderno sistema mundial, en la cual destaca los fenómenos esenciales que a lo largo de la historia han sido denominados como: política, economía, estructura social y cultura. Menciona que dichos comportamientos son construcciones de nuestra imaginación más que de la realidad. Estos fenómenos existían tan estrechamente relacionados que cada uno presuponía y afectaba al otro y todos eran incomprensibles sin tener en consideración a los demás.

				Para Wallertein, los tres aspectos más importantes de lo que él define como “el sistema-mundo moderno” son: el largo siglo XVI, durante el cual el sistema-mundo moderno vio la luz como economía-mundo capitalista; la Revolución Francesa de 1789, como acontecimiento mundial que dio lugar, durante dos siglos, a la toma de control y dominación de la clase burguesa, lo que a su vez origina una geocultura para este 
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				sistema-mundo, la cual fue dominada por un liberalismo centrista; por último, la revolución mundial de 1968, que presagió la larga fase terminal del sistema-mundo moderno en el que nos encontrábamos y que socavó la geocultura liberal centrista que lo mantenía unificado. 

				Hasta este punto se han presentado algunas de las ideas principales y definiciones que precedieron al término globalización, tales como mundialización, economía-mundo y sistema-mundo moderno, sin embargo, para tener más claro el concepto de globalización, es necesario referirse también a autores más contemporáneos, como Marshall McLuhan y B.R. Powers y su obra La aldea global, algunos de los capítulos de este libro son escritos por McLuhan –específicamente del 7 al 9–se enfocan en las tecnologías de comunicación electrónica. En su época se dio el boom de la televisión, que era el medio tecnológico más usado y comercializado en el mundo. A pesar de que este autor no llegó a conocer Internet, plantea la idea de una sociedad futura en la que todos estarán comunicados mediante instrumentos tecnológicos. Fue un visionario, pues actualmente con el Internet, a través del cual millones de personas están comunicadas rompiendo las barreras de la distancia, nos aproximamos a esta idea de la aldea global. 

				Otro trabajo que es importante destacar es el del economista americano Theodore Levitt, quien en 1983 publicó el artículo La miopía del marketing, donde acuña el término de globalización, refiriéndose al alto grado de desarrollo alcanzado por el consumo y el llamado marketing, introdujo su término al anunciar que “la globalización del mercado estaba por comenzar”. Levitt retoma los estudios de McLuhan, pero llevándolos al campo económico, transformando la idea de la aldea global al concepto de mercado mundial, definiendo así el término de globalización. 

				Finalmente, y después de esta concisa revisión, es importante considerar que el término globalización aún genera controversias, debido a que son muchos los elementos que pueden dar explicación al origen de este fenómeno. Se debe tener en cuenta que la globalización es un proceso que depende, en buena medida, del desarrollo de las comunicaciones y que este proceso no es exclusivo de finales del siglo XX, por ejemplo, durante la época del Imperio Romano, la gran red de caminos que fueron construidos posibilitaba el desplazamiento rápido, útil para el intercambio comercial, así como el flujo constante de información. Actualmente, debido al desarrollo en el campo de las telecomunicaciones y en los sistemas de información, las naciones del mundo se han ajustado a este proceso de cambio, es decir, de globalización económica que implica: 

				…la integración de las economías nacionales con la economía internacional a través de distintos mecanismos, entre los cuales sobresalen los siguientes: el comercio de bienes y servicios; los movimientos de dinero entre países en busca de rentabilidad financiera o para la creación de empresas en el sector productivo; los flujos internacionales de trabajadores y de personas en general; y, por último, los flujos de tecnología (p.7). 

				El fenómeno de la globalización repercute en todos los ámbitos de la actividad humana, económico, cultural y social, en el siguiente apartado se llevará a cabo un análisis del impacto que tiene la globalización en la educación. 
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				La globalización y la educación

				Los requerimientos de la sociedad actual demandan una adecuación de los sistemas educativos, requiere transitar a formas más efectivas y reflexivas para lograr estas adecuaciones, pues la educación es la vía para lograr un desarrollo social y económico más equitativo. 

				En décadas recientes, los efectos de la globalización se perciben con mayor prontitud, los cambios resultan vertiginosos y en este contexto el ámbito educativo ha tenido consecuencias importantes, Bonal, Tarabino-Castellani y Verger, mencionan que la educación no ha permanecido ajena al impacto del fenómeno globalizador. Los procesos educativos están sujetos a cambios externos, que atienden a intereses más económicos que académicos y que repercuten en su función social y en su actividad institucional. 

				Sánchez y Rodríguez exponen que “la globalización revitaliza de forma interesada el papel de la educación” (p.3), debido a un factor estructural y otro económico: el primero refiere al hecho de que la educación le es necesaria como fuente de la cual obtener su máximo rendimiento y desarrollo, sin esta, las estructuras en las cuales se sostiene a nivel ideológico y material, colapsarían y junto con estas todo el proceso; al mismo tiempo, con respecto del factor económico, la educación constituye un ámbito desde el cual es posible obtener un gran beneficio económico, además de recursos humanos para el mundo laboral, lo que resulta esencial para un mundo globalizado. 

				Los adelantos en las nuevas tecnologías han favorecido muchos campos, el de la educación debería ser privilegiado en este sentido. La información se ha convertido en una forma de poder, citando a Giroux, “...un Estado incapaz de cambiar al ritmo de los rápidos procesos de cambio tecnológico, se hará un Estado débil interna y externamente, porque la habilidad de fomentar el cambio tecnológico bajo las nuevas condiciones de información de revolución tecnológica, están relacionadas directamente con la habilidad de una sociedad para difundir e intercambiar información y relacionarlo con el resto del mundo”. 

				Uno de los grandes retos que enfrenta la educación es lograr mantenerse a la vanguardia de los múltiples cambios y avances que se dan con respecto de las tecnologías de la comunicación y la información, para lograr que la generación y distribución de los conocimientos se realice con calidad y equidad. 

				Medina y Bernal mencionan que en México el Sistema Educativo Nacional (SEN) atraviesa por una crisis general en todos los niveles, que se refleja en la planeación y ejecución de los programas de estudios, y cabría agregar que también en los bajos niveles de logro que alcanzan los niños y jóvenes mexicanos en las pruebas internacionales y las condiciones de inequidad bajo las cuales operan las escuelas. Esto no es un problema reciente, no se ha logrado que la educación en México tenga una calidad tal que permita tener competitividad a nivel internacional, necesaria en el contexto globalizado. 

				Por otro lado, también habrá que tener en cuenta que la educación requiere de una transformación que no solo sirva a los intereses de los organismos internacionales, pues esto ha llevado a tener una visión mercantilista de la educación, donde esta es una mercancía y no un derecho humano. La educación en nuestro país deberá atender al contexto cultural diverso, consiguiendo al mismo tiempo que las ventajas de los cambios propiciados por la globalización beneficien al mayor número posible de personas, reduciendo la enorme brecha de desigualdad y exclusión social en la que se encuentra un gran número de estudiantes. 

				El artículo tercero de la Constitución Política de los Estados Unidos expresa que el Estado deberá garantizar la calidad en la educación obligatoria y en la fracción II, inciso c, del mismo artículo, se menciona que la educación deberá contribuir a “fortalecer el aprecio y respeto por la diversidad cultural”. En este sentido, cabe hablar de pertinencia de la educación, lo cual implica responder a los cambios y demandas internacionales, sin perder de vista el aspecto regionalista, que deriva en conciliar entre los niveles global y local. 
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				Por otra parte, en lo que se refiere a los docentes, el desafío al cual se enfrentan en un contexto globalizado es enorme, implica desarrollar una visión crítica de su práctica que les permita transformar los métodos tradicionales de enseñanza, ser profesionales en constante formación y constructores de conocimiento que resulte útil para formar estudiantes con capacidad de análisis y reflexividad. Deberán orientar al alumno para que este pueda valerse de su propio entendimiento. Citando a Freire, cuando expresa que la mejora de la calidad de la educación: “…implica la formación permanente de los educadores. Y la formación permanente consiste en la práctica de analizar la práctica. Pensando su práctica, naturalmente con la presencia de personal altamente cualificado, es posible percibir imbuida en la práctica una teoría todavía no percibida, poco percibida o percibida pero poco asumida…”.

				La evolución de los sistemas tecnológicos y de comunicación, que como se mencionó son centrales en un mundo globalizado, impacta de manera significativa en los roles tradicionales atribuidos a los docentes. En un análisis desde diversos enfoques sobre la profesión docente, Dorfsman menciona cuatro dimensiones centrales, tanto en la formación como en el desarrollo de esta profesión:

				La académico-disciplinar, que se refiere al saber de la disciplina y constituiría el saber básico del docente, dependiendo del enfoque puede considerarse o no central. 

				La técnico-pedagógica, es el saber pedagógico, se constituye como componente central de la profesión docente. 

				La crítico-social y comunitaria, aquí se articulan los planteamientos que sitúan a la didáctica como ciencia de intervención social y ubica en el centro al compromiso social y comunitario.

				La personal reflexiva, incluye los planteamientos que ubican al alumno como centro de las preocupaciones de las tareas docentes, refiere también a la práctica reflexiva. 

				Dorfsman explica que debido a las condiciones generadas en la actual sociedad de la información, el significado de estas dimensiones se ha replanteado, posibilitando el surgimiento de una quinta dimensión a la que denomina “dimensión digital”, que aún no está del todo consolidada y permitirá tener una mejor comprensión del rol actual del docente y su práctica, ya que las evolución derivada de los entornos sociales, políticos y tecnológicos tienen un impacto en las percepciones de los docentes y en sus prácticas pedagógicas. Los docentes han reconstruido su rol a partir de la incursión de las tecnologías de la información y la comunicación, lo cual obliga a hacer una reconceptualización de las dimensiones anteriormente planteadas.

				Aunque Dorfsman no lo describe de esta manera, tratando de hacer una interpretación sucinta de su planteamiento, la reconceptualización de la quinta dimensión parece presentarse de una manera transversal a las otras cuatro, dando origen a un nuevo tipo de docente, “el docente global”, cuya principal característica deberá ser el liderazgo y sus capacidades son: 

				Producir sus propios contenidos y expandirlos.

				Compartir sus tareas con colegas y estudiantes. 

				Exceder los marcos locales e institucionales. 

				Diseñar espacios de trabajo, creatividad, cooperación, encuentro y reflexión. 

				Generar, participar y liderar comunidades de enseñanza, aprendizaje, investigación, producción, recreación con colegas, estudiantes y público interesado en general. 
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				Moverse libremente por el mundo, real-virtual, consolidando de ese modo su potencial social, cultural y profesional (p.19).

				Como se puede observar debido a los retos que presenta la educación inmersa en este entorno globalizado, además de resignificar su función y práctica transitando hacia nuevos modelos que resulten más congruentes con la realidad actual, tal como mostró el informe “La educación obligatoria en México”, presentado por el Instituto Nacional para la Evaluación de la Educación en 2016, los docentes que trabajan en entornos desfavorecidos deben enfrentarse a circunstancias en las que la exigencia es adaptarse a este nuevo contexto, pero sin tener las condiciones óptimas en sus centros de trabajo, pues las escuelas carecen de infraestructura y recursos materiales para hacerlo, o bien, no tienen acceso a opciones de capacitación que resulten pertinentes para afrontar el reto. 

				Los profesores, en términos concretos, son parte de una sociedad que les exige preparación, no solamente de contenidos tradicionales sino también en todo aquello que tiene que ver con el impacto abrumador de la globalización. 

				Conclusiónes

				Es innegable que la importancia que tiene la educación como factor decisivo para el progreso de la sociedad, permite alcanzar mejores niveles de desarrollo social y económico que contribuyen a elevar el bienestar social, las condiciones culturales y las oportunidades laborales. 

				La globalización impone una serie de retos y desafíos a los sistemas educativos y el nuestro no es la excepción, plantea una serie de pautas de modernización, entre las que se cuentan: 

				…mejorar la calidad de la educación que reciben los estudiantes de los sectores más vulnerables; vincular el mundo laboral con el educativo; crear empleos productivos; acortar la brecha tecnológica e informática; incentivar una integración proactiva a la sociedad del conocimiento y la información; promover una inclusión sin restricciones de todos aquellos segmentos de la población que en razón de su origen étnico, condición socioeconómica, género, orientación sexual u otra especificidad han sido excluidos o invisibilizados por los sistemas formales de educación (p.35). 

				La educación es un factor decisivo para promover la movilidad social y romper las desigualdades sociales; el aumento en el nivel de escolaridad se asocia con una mejor calidad de vida, con sociedades más democráticas e igualitarias, por eso, en México es imperativo que el acceso a los servicios educativos se logre con total equidad en términos tanto cuantitativos como cualitativos. 

				En un mundo actual donde le norma parece ser el cambio constante y la información llega casi al mismo tiempo que los acontecimientos se están generando, las fronteras se rompen y los tiempos se hacen más cortos, la educación es el principal motor para el desarrollo económico, social y político, lo cual implica hacer un esfuerzo permanente de reflexión e innovación en este campo. 
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				El objetivo de este trabajo es identificar las implicaciones económicas generadas con el establecimiento de aglomeraciones productivas en los municipios pertenecientes al estado de Hidalgo, uno de los más pobres a nivel nacional con un total de 1,465,900 personas en tal situación, debido a las fluctuaciones económicas que este sufre; su aportación al Producto Interno Bruto (PIB) nacional representa el 1.2%, lo cual lo posiciona en el lugar 20. Los ingresos del estado se encuentran concentrados en el sector agrónomo que consiste en la cría, explotación de animales y la agricultura. De los 2,665,000 habitantes del estado, se encuentran desempleados más del 50%, en su mayoría hombres. 

				Palabras clave: indicadores macroeconómicos, estado de Hidalgo, economía regional.
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				Introducción

				Las implicaciones económicas generadas con el establecimiento de aglomeraciones productivas en los municipios pertenecientes al estado de Hidalgo, sirven para entender su situación actual, referente al sector productivo de cada región, pues se ha reconocido la importancia que juega el espacio local para la organización de las actividades productivas. Además de conocer las actividades productivas más importantes en el área geográfica de estudio para poder reconocer y sugerir posibles vínculos con otras actividades productivas complementarias de regiones del estado de Hidalgo. Se realizará el análisis de los 84 municipios pertenecientes al estado, mediante el decreto gubernamental publicado en el Periódico Oficial del Estado el 26 de julio de 2004, que determina la regionalización de los municipios del estado libre y soberano de Hidalgo. 

				La economía del estado se basa tradicionalmente en las actividades agrónomas, de acuerdo con el Programa Sectorial de Desarrollo Económico.1 Esta industria, además de otras dentro del ramo manufacturero, conforma el 24% del Producto Interno Bruto del estado. 

				En un estudio reportado en octubre de 2006 por el Consejo Nacional de Población de México (CONAPO),2 Hidalgo dejó de ser un estado clasificado en la categoría de muy alta marginación, para ascender a estado con alta marginación. Cuenta con 137,077 unidades económicas, lo que representa el 2.3% del país, dentro de las cuales emplea a 565, 243 personas, 1.6% del personal ocupado en México, y del total de personal ocupado en la entidad, 57% son hombres y 43% son mujeres (INEGI, 2009).3

				De esta forma la investigación explicará las ventajas competitivas de las regiones en materia de producción, con el objetivo de maximizar dichas ventajas, y traducirlo en una mayor captación de recursos y crecimiento económico. Siendo esta la pauta para conocer de qué forma reproducir una aglomeraciónn económica que ahora se da en la zona fronteriza del norte del país, en otras regiones con ventajas distintas, es decir, discutir las condiciones de las regiones favorecidas para favorecer al país en su conjunto.

				Las aglomeraciones productivas son la concentración de empresas que ofrecen bienes o servicios, que a su vez se van agrupando por sectores. La identificación de aglomeraciones productivas es una herramienta útil para reconocer las capacidades productivas de un sector o una región, además de constituir una referencia para la elaboración de políticas que fortalecen y dan soporte, se hará con base de algunos indicadores estadísticos sociales, económicos y demográficos. Para Krugman (1995) las aglomeraciones productivas reflejan procesos de causación acumulativa donde las actividades se agrupan, esto quiere decir que las empresas se localizan en aquellas áreas que representan la mayor demanda, debido a la existencia potencial de retornos crecientes, generado por economías de escala.4

				
					1	La Secretaría de Desarrollo Económico del Estado de Hidalgo, de conformidad con lo establecido en el Plan Estatal de Desarrollo 2011-2016 (PED), se ha fijado como objetivo principal contribuir al desarrollo integral y equitativo del estado en los ámbitos económico y social, así como en todas las regiones que lo conforman.

					2	Organo administrativo desconcentrado de la Secretaría de gobierno.

					3	INEGI. Censos Económicos aplicados al estado de Hidalgo (2009).

					4	Para Krugman (1995) la importancia de las aglomeraciones radica en que estas reducen los costos de producción debido a que el agrupamiento permite a una determinada empresa optar por depender de otras especializadas
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				Los estudios referentes a la localización y concentración regional, utilizan gran variedad de índices para identificar aquellas regiones que constituyen algún tipo de concentración relevante, por lo mismo, para realizar la presente investigación se analizaron datos estadísticos de censos económicos aplicados a Hidalgo, los cuales ofrecen la más amplia plataforma de información desagregada: incluyen datos detallados de todos los municipios del estado, todos los parques y corredores industriales. Ninguna otra fuente estadística tiene una cobertura similar.

				La metodología a utilizar será de índices de concentración, los cuales tienen diferentes aplicaciones, como el análisis regional y el personal ocupado. Lo cual permitirá identificar los sectores más relevantes de las entidades. 

				Conceptos vinculados al desarrollo y el crecimiento económico 

				El crecimiento económico se refiere a la tendencia a largo plazo de la producción de un país, recogida a través de la evolución del PIB, ya que este es una medida del nivel de actividad económica de la sociedad. Otro elemento a tener en cuenta es el aumento de la población. Únicamente si se conoce el aumento de la población podrá saberse si el producto o renta por habitante aumenta o no. Por esta razón, cuando se estudia el crecimiento económico se suele utilizar la magnitud PIB por habitante.5

				El crecimiento de las regiones atrasadas es derivado de los efectos del crecimiento en las áreas prósperas, el cual puede ser inducido por dos clases de efectos: favorables y desfavorables. El primero se difunde a través de la demanda de las regiones avanzadas, que incluye mercados para los productos típicamente primarios de las regiones atrasadas; así como también mediante la difusión de innovaciones e inversiones. El segundo es el efecto ejercido a través de la migración selectiva, de capital, de las regiones rezagas a las avanzadas; es decir que el crecimiento dominado por las fuerzas de mercado conduce a un desequilibrio (Tamayo F, 2000). 

				Otro de los enfoques utilizado para explicar los diferenciales regionales, surge en gran medida por la Nueva Geografía Económica, donde se postula que el crecimiento regional obedece a una lógica de causación circular en la que los encadenamientos hacia atrás y hacia delante de las empresas, conducen a una aglomeración de actividades que se auto-refuerzan, progresivamente con el límite impuesto, al llegar a un punto en que las fuerzas centrípetas que conducen a la aglomeración comienzan a ser compensadas por las fuerzas centrífugas como los costos de la tierra, del transporte y las externalidades negativas o deseconomías externas, es decir, los efectos externos positivos generarán una fuerza de atracción hacia el territorio en que tienen lugar, mientras que los efectos negativos actuarán como fuerza de repulsión para los agentes que desean instalarse en esa localidad. Por tanto, la interacción de esas dos fuerzas se encarga de configurar la estructura espacial de una economía (Krugman, Paul, 2003). 

				La Nueva Geografía Económica, basándose en el supuesto de los rendimientos crecientes, sostiene que el libre juego de las fuerzas del mercado conduce inevitablemente a una intensificación de las diferencias económicas territoriales, tal como había planteado Myrdal y Kaldor en la teoría de la causación circular 

				
					5	 A finales de los años treinta y principios de la década de los cuarenta, se generaron dos disciplinas dentro de la economía que abordan de forma diferente los temas del progreso, una es la teoría del crecimiento, basada en el análisis de estados de equilibrio, en donde casi todas las variables se expanden al mismo tiempo: economías del desarrollo que se centran en estados de equilibrio y en procesos de transición de los equilibrios.
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				acumulativa. Esto, porque en virtud de las economías de aglomeración, el crecimiento tiende a beneficiar acumulativamente a las economías de mayor desarrollo, en detrimento de las menos desarrolladas. Es decir, una región crecerá en la medida en que sus industrias exportadoras puedan competir con otras regiones, por lo tanto, las actividades económicas no básicas necesariamente desempeñan un papel importante en el crecimiento de la región en la medida en que los costos de los factores en las industrias exportadoras dependen mucho de esas actividades. La producción local, o sustitución de importaciones, podría reducir los precios de los insumos intermedios y los salarios intermedios, y reducir los salarios a través de precios menores de los bienes de consumo, en relación con los importados. Desde la perspectiva, la base exportadora es una condición necesaria pero no suficiente para el crecimiento regional.

				Cada región requiere un análisis en particular y el diseño de acciones acordes con sus propias características. Los montos sostenidos de inversión y su destino sectorial determinarán la velocidad del crecimiento. 

				Para que las acciones del estado surtan efecto a largo y corto plazo, se requiere del concurso de los demás agentes económicos y sociales y de las instituciones públicas y privadas, capaces de garantizar el éxito de los programas.

				Se puede definir el concepto de región económica como un espacio territorial que presenta una estructura económica similar y enfrenta problemas comunes de orden económico, social y cultural. El análisis a nivel estatal puede constituir una primera aproximación a la realidad nacional. La globalización surge a raíz de la desaceleración de las economías industrializadas, dado el agotamiento relativo del auge de posguerra. El nuevo paradigma neoliberal postula que los flujos financieros provenientes de una banca transnacionalizada se traducirán en proyectos productivos que potenciarán el desarrollo del tercer mundo. 

				El desarrollo es un fenómeno complejo que incluye mejoras o cambios económicos, políticos, sociales y humanos, y que afecta a las estructuras económicas y a las instituciones políticas y sociales. Para analizar el desarrollo regional –a nivel regional y nacional–, es necesario considerar el modelo que incorpora tanto los movimientos interregionales de factores, las tendencias de crecimiento equilibrado, como las economías de aglomeración que son las tendencias de crecimiento desequilibrado y también factores a distancia interregional e intrarregional. Según este modelo conceptualizado por Richardson (1979), el crecimiento de la producción regional se relaciona con el crecimiento de los insumos de los factores y con los cambios en la tecnología, al igual que en el modelo neoclásico, la característica, principal es que los rendimientos de factores y el movimiento de la mano de obra y el capital dependen del nivel de las economías de aglomeración, se asume que las tasas salariales y los rendimientos de capital se relacionan positivamente con el tamaño de las aglomeraciones urbanas, lo cual conduce a un crecimiento desequilibrado tanto interregional como intrarregional.

				Se supone que las economías de aglomeración influyen en la trasmisión de los cambios técnicos, específicamente en la difusión del progreso técnico se relaciona de manera directa tanto con el tamaño de la ciudad dominante de la región, en relación con las de otras regiones, como con el nivel de integración del sistema urbano de la región con las economías de aglomeración comunes.

				Aglomeraciones productivas 

				Las aglomeraciones productivas son estrategias para el desarrollo sustentable del Estado, independientemente de sus exportaciones o sus contribuciones al PIB Estatal, aprovechan los recueros existentes del territorio, 
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				las aglomeraciones representan un nicho de generación y conservación del empleo, constituyen una fuerza de sostenibilidad y una fuerza de creación de empresas. El objetivo de las aglomeraciones es integrarse como cadenas de valor, permanecer en el mercado e incrementar su rentabilidad. 

				El concepto de glomeraciones ha sido implementado y ampliamente difundido por Michael Porter (1990), a partir de su conocido modelo Diamante de las ventajas competitivas. La concentración de actividades económicas en clusters es considerada como “ventajas competitivas”, resultantes de la búsqueda de empresas de nuevas y mejores formas de competir, innovar y llegar rápidamente al mercado. El diamante de Porter es básicamente un modelo de interacciones: el conjunto y la calidad de las relaciones entre todos los elementos del complejo es lo que determina sus ventajas o desventajas competitivas.

				Modelo de regresión múltiple, variables cualitativas y cuantitativas 

				El modelo de regresión múltiple más simple posible es la regresión de tres variables, con una variable dependiente y dos variables explicativas. Con frecuencia, el modelo de dos variables es inadecuado en la práctica. Es el caso del ejemplo consumo-ingreso, en donde se supuso implícitamente que solamente el ingreso X afecta el consumo Y. Pero la teoría económica rara vez es tan simple, ya que además del ingreso, existen muchas otras variables que probablemente afectan el gasto de consumo. Un ejemplo obvio es la riqueza del consumidor.

				Los modelos que se utilizan en el análisis económico o de cualquier otra índole, se pueden clasificar desde dos puntos de vista: a) según los datos utilizados, y b) según las relaciones supuestas entre las variables. En el análisis de la información (económica, social, empresarial, comercial, etcétera) pueden existir diferentes dimensiones sobre las cuales interesa obtener conclusiones derivadas de la estimación de modelos que traten de extraer relaciones de causalidad o de comportamiento entre diferentes tipos de variables, a partir de los datos disponibles.

				Una de estas dimensiones la constituye el análisis de series de tiempo, la cual incorpora información de variables y/o unidades individuales de estudio durante un periodo determinado (dimensión temporal). En este caso, cada periodo constituye el elemento poblacional y/o muestral. Por su parte, existe otra dimensión que no incorpora el aspecto temporal, sino representa el análisis de la información para las unidades individuales de estudio, en un momento determinado (dimensión estructural). En este tipo de análisis, el cual se denomina de corte transversal, el elemento o unidad muestral no lo constituye el tiempo sino las unidades de análisis.

				Ambos tipos de análisis de la información permiten extraer conclusiones relevantes de acuerdo con los intereses del investigador. Un sencillo ejemplo puede ilustrar mejor la diferencia entre cada uno de los enfoques: supóngase que se quiere modelar la rentabilidad de las firmas que pertenezcan a una determinada industria. Un análisis de regresión basado en datos de corte transversal para un año en particular podría incluir una serie de variables explicativas, tales como la calidad de la administración, el monto del capital físico, el empleo de mano de obra y el nivel de apalancamiento financiero, por ejemplo. 

				Con el tipo de información incluida en este modelo de corte transversal se podría tomar en cuenta cualquier tipo de economía de escala, de la cual las firmas podrían beneficiarse. Sin embargo, este modelo no podría identificar o tomar en cuenta como variable explicativa de la rentabilidad, cualquier incremento en el rendimiento que pueda ocurrir con el transcurso del tiempo, como consecuencia de mejoras tecnológicas que hayan sido incorporadas en la industria.
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				Análisis de las variables del estado de Hidalgo 

				El estado central de Hidalgo tiene una superficie de 20,846 km2, es decir, 1.1% del territorio nacional. Sus fronteras son: al norte, con Querétaro de Arteaga, San Luis Potosí y Veracruz; al este, con Veracruz; al sur, con Puebla, Tlaxcala y el Estado de México, y al oeste, con Querétaro de Arteaga. 

				El 39% del estado presenta clima seco y semiseco, el 33% templado subhúmedo, el 16% cálido húmedo, 6% cálido subhúmedo y el restante 6% templado húmedo, estos últimos se presentan en la zona de la Huasteca. La temperatura media anual es de 16 grados centígrados (°C). La temperatura mínima del mes más frío, enero, es alrededor de 4°C y la máxima se presenta en abril y mayo, en promedio, 27°C

				La lluvia se presenta en verano, en los meses de junio a septiembre, la precipitación media del estado es de 800 milímetros (mm) anuales. El clima seco y semiseco favorece el crecimiento de plantas cactáceas, como el maguey pulquero, tuna y nopal.

				El nivel de vida de la población hidalguense varía en función de su ubicación geográfica, del nivel de urbanización de las regiones donde se encuentra asentada, y de la actividad económica que realiza. De este modo, los habitantes del sur del estado de Hidalgo tienen un mayor acceso a los bienes públicos y a los satisfactores que el desarrollo y la modernidad ofrecen, debido a su cercanía con la Ciudad de México, y a sus principales vías de comunicación. El estado goza de una gran diversidad de regiones con características de mucho potencial para impulsar el crecimiento económico, la necesidad de explotar esas ventajas para atraer la atención de inversores se vuelve cada vez de mayor importancia. 

				Aportación del PIB a nivel nacional

				El estado de Hidalgo es uno de los estados más pobres a nivel nacional, con un total de 1, 465,900 habitantes que se encuentran en esta situación. La mitad del PIB lo aporta el sector agrónomo, minero y la industria manufacturera; aunque el sector de servicios es relativamente grande, este no genera aportaciones altas al PIB de la entidad.6 Por lo menos durante dos décadas, el estado registra indicadores económicos adversos, mismos que han provocado que el PIB per cápita de sus habitantes alcance una proporción apenas entre el 60 y 70 por ciento del promedio nacional, revelaron los datos del PIB per cápita tomados de 1993 a 2013.

				Primero, Chiapas, Guerrero, Oaxaca, Tlaxcala y Michoacán, que van de 40 a 60 por ciento del PIB per cápita nacional, no solo son las entidades más pobres, sino además se contraen. De 1993 a 2013, dichos estados registraron una caída anual en su PIB per cápita, salvo Michoacán, porque en los últimos años ha tenido un crecimiento espectacular, el segundo mejor del país en esta administración, promediando cinco por ciento anual.

				Segundo, a los que van del 60 al 70 por ciento del PIB por habitante nacional: Puebla, Nayarit, Estado de México, Hidalgo y Zacatecas, tampoco les va bien, porque tienen caídas anuales en las dos décadas pasadas, salvo Puebla y Zacatecas. Este último ha mejorado mucho, pasando de 50 a 70 por ciento del PIB nacional en estos 20 años. 

				Tercer grupo, los del promedio, van de 75 a 85 por ciento del PIB per cápita nacional: Morelos, Veracruz, Durango, Guanajuato, Sinaloa, Yucatán y San Luis Potosí. Aquí ya hay gran variación en el desempeño: San Luis Potosí y Guanajuato crecen mucho, Morelos y Sinaloa se contraen, los demás la van pasando.

				
					6	 SEDECO. Indicadores sociodemográficos e índices de desarrollo humano por municipio. 2015.
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				El cuarto grupo está mejor, el ingreso va de 90 a 105 por ciento del promedio nacional: Chihuahua, Jalisco, Colima, Aguascalientes, Baja California y Tamaulipas. Aguascalientes es muy exitoso, los demás apenas la libran o incluso se contraen. El caso más interesante es Baja California, que ha tenido una tasa de crecimiento de casi -1 por ciento anual durante 20 años. Su economía crece, pero su población lo hace mucho más rápido. Un fenómeno que también ocurre en Quintana Roo, como veremos. Las entidades más exitosas, en términos de ingreso por persona, son Baja California Sur, Coahuila, Distrito Federal, Nuevo León, Querétaro, Quintana Roo y Sonora. Van de 125 a 229 por ciento del PIB promedio nacional por persona (el máximo es la Ciudad de México).

				Gráfica 1. Porcentaje de participación de cada entidad al PIB nacional. Participación estatal en el Producto Interno Bruto (año 2014)

				Fuente: elaboración propia con datos del INEGI. Sistema de Cuentas Nacionales de México. Actividad económica total, 2014.

				De acuerdo con la Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo (ENOE), en 2015, la Población Económicamente Activa (PEA) de Hidalgo fue de 1,295,452 personas, quienes representaron el 2.3% de la PEA del país, y estuvo conformada en un 63.0% por hombres y en un 37.0% por mujeres, gráfica 2 (INEGI, 2014).
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				Gráfica 2. Población Económicamente Activa (PEA)

				Fuente: elaboración propia de Subsecretaría de empleo y productividad laboral (2015).

				En 2014, las exportaciones fueron de 1,721,650 (miles de dólares), sufrieron incremento significante con respecto del año anterior, lo cual representa un 1.28% de las exportaciones a nivel nacional. 

				Balanza comercial a nivel estatal 

				En el primer semestre del año, la balanza comercial de Hidalgo arrojó un saldo positivo superior a los 69 millones 734 mil 283 de dólares. El saldo favorable es debido a que la entidad exportó más que importó en el periodo enero-julio de 2012, principalmente productos de los sectores metal-mecánica, textil y minerales. De acuerdo con el documento, en los primeros seis meses de 2012, Hidalgo sumó exportaciones por 512 millones 133 mil 995 dólares e importaciones por 442 millones 399 mil 512 dólares de productos diversos. El rubro de vehículos, tractores, velocípedos y demás vehículos terrestres sumó saldo positivo por 7 millones 942 mil 601 dólares. Los sectores que registraron niveles deficitarios fueron: algodón con 17 millones 572 mil 182 dólares, en tanto el rubro de papel, cartón y manufacturas de pasta de celulosa, registraron de 10 millones 320 mil 890 dólares.

				El mayor déficit asentado fue el capítulo combustibles y aceites minerales, el cual obtuvo 35 millones 83 mil 470 dólares. La balanza comercial es el registro de importaciones y exportaciones de un país durante un periodo determinado, el saldo es la diferencia entre estas acciones mercantiles; es positiva (superavitaria) cuando el valor de las importaciones es inferior a las exportaciones, y negativa (deficitaria) cuando el valor de las exportaciones es menor. Hasta mayo pasado, la balanza comercial de Hidalgo registró saldo positivo superior a 64 millones de dólares. 
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				Educación a nivel estatal

				El acceso a la educación, como a la salud, está determinado por la oferta territorial de los servicios de educación públicos o privados, así como por el nivel de los ingresos de la población para cubrir los gastos que implica acceder a ella.  De esta forma, en las zonas rurales de Hidalgo donde los ingresos son más bajos, los niveles de educación son deficientes, ya que la mayor parte de los centros de educación se ubican en núcleos urbanos y en localidades de fácil acceso, quedando sin cubrir la mayor parte de la entidad.

				Las teorías del desarrollo económico han centrado su atención en la importancia de la formación de capital humano y la acumulación de conocimientos científicos como punto de partida para impulsar el desarrollo de los países, lo cual ha pasado a constituir una de las principales preocupaciones de muchos países en desarrollo.

				Servicios de salud a nivel estatal

				De los 84 municipios, solo 13 cuentan con servicios de hospitalización general y siete con servicios de hospitalización especializada, lo cual equivale a contar con una infraestructura de salud en el estado conformada por 14 unidades de hospitalización general y 10 de hospitalización especializada, apoyadas por 600 unidades de consulta externa, 93% de estas últimas pertenecen al sistema de asistencia social, el cual cuenta con nueve de 14 unidades de hospitalización general y una de hospitalización especializada (SEDECO, 2015).7

				Movimientos migratorios 

				El estado de Hidalgo ocupa el lugar 18 a nivel nacional, con un total de 67,139 habitantes que migraron para radicar en otra entidad.8 Generalmente los movimientos migratorios de la población están asociados a la demanda de fuerza de trabajo por los mercados, y al exceso de oferta sobre los mismos, lo cual genera desempleo y baja el nivel de los salarios. En el caso del estado de Hidalgo, el análisis del número de ocupados en cada sector de su economía durante las dos últimas décadas permite ver la evolución de los mercados de trabajo (INEGI 2010). 

				En la gráfica 3 se muestra el número de habitantes que realizan movimientos migratorios hacia otras entidades, la gran mayoría elige como principal destino nacional al Estado de México, debido a su cercanía con Hidalgo; otros de los estados por los cuales optan son: Nuevo León, Querétaro, Distrito Federal y Veracruz.

				Aglomeraciones productivas en el estado de Hidalgo

				Con base en el Decreto que Determina la Regionalización de los Municipios del Estado Libre y Soberano de Hidalgo, de fecha 3 de noviembre del 2011, y que agrupa a Hidalgo en 17 regiones, se desarrolló un estudio de aglomeraciones productivas que considera factores ambientales, económicos, sociales, poblacionales, educativos y de infraestructura, el cual permitió reorientar acciones para su mejor aprovechamiento.

				
					7	SEDECO-Hidalgo, a partir de datos del Instituto Nacional de Estadística y Geografía (INEGI) (2015).

					8	 Migración según lugar de residencia cinco años antes. Las cifras se refieren a la población de cinco años y más. Excluye a la población que cinco años antes residía en otro país.

				

			

		

	
		
			
				108

			

		

		
			
				Gráfica 3. Migración de habitantes del estado de Hidalgo hacia otras entidades

				Fuente: elaboración propia con base en datos estadísticos del INEGI 2010.

				Gráfica 4. Aglomeraciones productivas del estado de Hidalgo

				Fuente: elaboración propia con base a la actualización del programa Sectorial de Desarrollo Económico (2011 – 2016).
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				Las aglomeraciones productivas que participan con el mayor valor de la producción y el empleo son las pertenecientes al sector agroindustrial, minero y la industria manufacturera. Representan el 46% y el mayor número se ubica en las regiones de Pachuca, Tepeji y Tula; dan empleo a 162,829 mil personas, un poco menos del empleo manufacturero del estado.

				Como se puede observar, en la gráfica 4 existe un desequilibrio en las economías pertenecientes a las regiones del estado. Las regiones del Sur cuentan con un desarrollo industrial y comercial, las del norte se basan en la extracción minera y agrícola, en cambio, las regiones del centro se concentran en la supervivencia y el autoconsumo. En función de su clima, el estado se desenvuelve en múltiples actividades económicas, este es un punto clave que permite aprovechar tales áreas de oportunidad y así implementar proyectos estratégicos de gran impacto. 

				Uno de los sectores que no genera grandes aportaciones económicas, pero si se invirtiera en él ayudaría a incrementar los ingresos del estado, es energético. La energía eléctrica es la más utilizada, por medio de plantas hidroeléctricas, térmicas y geotérmicas, debido a que las demás fuentes requieren mayor cantidad de inversión económica. 

				Conclusiones

				Una de las problemáticas más pronunciadas de la economía en el estado de Hidalgo es la pobreza, la cual depende primordialmente del nivel de empleos que se generen para que las familias logren mejorar su calidad de vida, independientemente de las situaciones de vulnerabilidad. Por eso, se busca aprovechar lo que ya se tiene, a fin de optimizar los factores de las regiones para aumentar la competitividad y así contribuir de manera óptima a la generación de empleos que la sociedad hidalguense que tanto lo necesita.

				Las micro, pequeñas y medianas empresas aportan a la economía estatal, pero estas no han podido consolidarse como un factor sobresaliente para impulsar al desarrollo del estado de Hidalgo. Algunos de los factores que determinan la subsistencia de las empresas en los ciclos económicos son: baja competitividad, tecnología, entorno, sistemas de calidad y financiamiento. El tema de la competitividad no es un tema exclusivo de las empresas, el gobierno del estado ejecuta programas que promueven la simplificación de trámites y la transparencia, para abarcar estándares nacionales e internacionales. La presente investigación está basada en teorías como la del crecimiento y del desarrollo económico, las cuales permitieron ver en qué se basa el avance de una región y cuáles son los indicadores; también, en datos proporcionados por una fuente fidedigna, en este caso el INEGI, de donde se obtuvieron datos, y gracias el modelo de regresión múltiple, que utiliza variables cualitativas y cuantitativas, se realizó la simplificación de datos para poder obtener los resultados actuales. 

				En el estado de Hidalgo se identificó que las aglomeraciones productivas dan empleo al 46% de la población activa del estado, donde se pudo identificar a Tula, Pachuca y Tepeji, en donde existe la mayor concentración. 
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				Capítulo 

			

		

		
			
				Diseñar estrategias que permitan a las organizaciones crecer o desarrollarse representa un gran reto en la toma de decisiones de sus directivos; por eso, este capítulo ofrece el plan de mercadotecnia internacional como una herramienta de gran utilidad para las empresas productoras de bienes o servicios, ya que permite estructurar y desarrollar estrategias relacionadas con el producto, el precio, la promoción y la plaza, con el fin de abordar mercados internacionales como vía alterna para incrementar sus ventas y margen de utilidades.

				Lo anterior se fundamenta en un modelo de dirección estratégica, enfatizando principalmente las dos etapas iniciales: diagnóstico y planificación, dando la oportunidad a los empresarios de implementar las acciones propuestas y el consecuente control que implica, además de diseñar estrategias mercadológicas de acuerdo con las capacidades de las organizaciones; participaron alumnos de la maestría en Administración de la Universidad Autónoma del Estado de Hidalgo.1

				
					1	 Maestro Juan Antonio González Sierra. Egresado de la Maestría en Administración de la Universidad Autónoma del Estado de Hidalgo.
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				En este capítulo se ofrece un caso de éxito: a través de una metodología específica, se diseñó e implementó el Plan de Mercadotecnia Internacional, cuyo resultado fue un desempeño notorio reflejado principalmente en el incremento de ventas. 

				Etapa de diagnóstico 

				Según datos del Sistema de Información Empresarial Mexicano (2014), existen 11,694 unidades empresariales registradas en el estado de Hidalgo, de las cuales 941 son de tipo industrial, 8,625 son comerciales y 2,128 de servicios. 

				El municipio de Pachuca de Soto tiene el mayor número de unidades empresariales del ramo industrial, con 360; en el ramo comercial con 3,571 unidades, y por último con 163 unidades en el ramo de servicios, dando un total de 4,994 unidades económicas, caso contrario a los municipios de Lolotla, Pacula, Pisaflores y Tlahuiltepa, los cuales no cuentan con unidades empresariales registradas.

				Las empresas que se dedican a la exportación en Hidalgo son 317, y las que se dedican a importar sus productos son 351 (SIEM, 2014).

				Datos de la empresa P&R S.P.R. de R. L. 

				La empresa se dedica a la elaboración de productos naturales a base de nopal orgánico. Inició sus actividades con un solo trabajador, en febrero de 2003, fabricando productos para el cuidado de la salud, con la finalidad de contribuir a la solución de problemas de salud pública, mediante el uso de materias primas originarias del estado de Hidalgo, como el maguey y el nopal. En ese tiempo los productos se vendían únicamente en la localidad de Ciudad Sahagún, Hidalgo, teniendo ventas de entre 60 a 80 productos por mes.

				En abril de 2003 tuvo un acercamiento con la Corporación Internacional de Hidalgo (Coinhi), por medio de la cual se brindó capacitación a personal de la empresa para promoción de ventas, así como asesoría para diversos trámites con instituciones gubernamentales; a partir de ese momento comenzó un crecimiento más intenso.

				La primera invitación internacional fue en el Centro Banamex de México, en el evento denominado “Alimentaria 2003” realizada en el mes de junio, en donde se estableció comunicación con clientes de diversos estados y comenzó a proyectarse internacionalmente mediante negociaciones con Canadá, Estados Unidos y países del continente Europeo, con lo cual aumentó considerablemente las ventas. En 2003 se terminó con un total de ventas de 756 165 pesos.

				En 2004, la empresa participó en Francia, en el evento de Futuralia; inició vínculos de negocios en Europa, para lo cual contó con la asesoría de Coinhi y se lograron ventas de 3,751 945 pesos.

				En 2055 obtuvo el trofeo de oro de alimentos y bebidas otorgado por Editorial Office, que representa a los líderes de comercio del continente europeo. 

				Así se fueron obteniendo logros a través de la promoción internacional en diferentes países, como China, Estados Unidos, Japón, España, Costa Rica, Panamá, El Salvador, Colombia, Guatemala y Argentina. En México se logró incursionar en las principales cadenas de tiendas de autoservicio como Wal-Mart, Bodega Aurrerá, Comercial Mexicana, Gigante, Farmacias del Ahorro, Farmacias El Fénix y Tiendas Garcés.

				En 2006, se logró obtener la certificación orgánica a través de Coinhi, y por otro lado se realizó una alianza estratégica con Grupo Pegaso.

			

		

	
		
			
				115

			

		

		
			
				Actualmente, la empresa ha logrado mantenerse y cuenta con nuevos proyectos, como el programa de alimentación saludable, mediante el cual se venden churritos de nopal en las escuelas; nopal deshidratado orgánico en polvo al continente europeo; malteadas y fibras; churritos naturales y enchilados; tiritas de nopal caramelizadas y enchiladas a la tienda Liverpool, y malteadas y fibras a Estados Unidos y Corea del Sur.

				Está clasificada como microempresa, debido a que cuenta con cinco empleados, incluyendo al propietario. A continuación, se enlistan las funciones por puesto:

				Director general: desarrollo de nuevos proyectos, toma de decisiones estratégicas, búsqueda de clientes, negociación con proveedores.

				Administrador: compra de materia prima, ventas, pago de nómina, control de inventarios, atención a clientes, órdenes de producción, manejo de caja chica, facturación, cobro a clientes, pago a proveedores.

				Auxiliar de producción: involucra los procesos de producción de los productos.

				Productos

				La empresa se dedica a la elaboración de productos naturales a base de nopal orgánico. Cuenta con cinco líneas de productos y/o unidades estratégicas de negocios (UEN):

				Nutrición (control de peso): Reduform fibra simple (nopal, piña, apio, toronja y perejil, salvado de trigo); Reduform fibra sen 15 o 25 (para personas que padecen problemas de estreñimiento); Reduform malteada (a base de salvado de trigo y proteínas como caseinato de calcio, aislado de soya, clara de huevo y leche descremada en sabor fresa, chocolate y vainilla); complemento (cápsula con diuréticos naturales como estigma de elote y diente de león, quema grasas como sauce blanco, l-carnitina, nuez de cola y garcinia gambogia).

				Diabetes: fibra para diabético, malteada para diabético, Psillyum plántago, Reduform garcinia, slim nopal (tabletas y capsulas), miel de maguey, purificador intestinal, agua de nopal para diabético.

				Alimentación saludable: tostadas, nachos y totopos de nopal con amaranto, ajonjolí y alga espirulina; nopal en escabeche con zanahoria, brócoli, jícama, cuaresmeño y cebollita cambray; nopal en salmuera; tiritas de nopal caramelizada y con tamarindo-chamoy; churritos de nopal con amaranto, ajonjolí, alga espirulina y aceite de aguacate, en dos presentaciones, natural y enchilados.

				Estética corporal y cuidado de la salud: gel reductivo a base de nopal, gel anticelulitis a base de nopal, gel reafirmante a base de nopal; mascarilla exfoliante a base de barro y nopal; mascarilla nutritiva a base de alga espirulina y nopal; mascarilla hidratante a base de aceite de durazno y nopal; champú de nopal; fibra antinicotínico (disminuye los riesgos al fumar); fibra antienvejecimiento (aumenta la longevidad); fibra purificadora.

				Nutrición infantil: alimento a base de amaranto, harina de camote, nopal, aislado de soya, clara de huevo, leche descremada, caseinato de calcio en presentación de galleta con miel de maguey y cacahuate; leche descremada en tetrapack de 250 ml sabor fresa y chocolate; aguas saludables con vitaminas endulzadas con stevia.
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				Misión

				Ser productores de suplementos nutricionales y productos encaminados al mejoramiento de la salud a base productos 100% orgánicos y sanitizados que nutran, prevengan y combatan enfermedades como la obesidad y la diabetes. 

				Visión

				Ser empresa líder en innovación, investigación y diseño de productos naturales orgánicos, auxiliares en el tratamiento de las enfermedades nutricionales, sus complicaciones y deficiencias. 

				Valores

				Honestidad, tolerancia, puntualidad, respeto, confiabilidad, laboriosidad, lealtad, responsabilidad.

				Políticas 

				Informar a todos los colaboradores las políticas, reglamentos, normas, procesos, estructura y procedimientos.

				Mantener un cuidadoso proceso de higiene en todas las áreas de la empresa.

				Proporcionar al cliente un producto nutritivo y de buen sabor.

				Dar seguimiento al cultivo de nopales y maguey.

				Seleccionar los nopales y magueyes, que presenten las mejores características para la elaboración de los productos.

				Los puestos de trabajo en la empresa son de carácter multifuncional.

				Reconocimiento al personal por su contribución de ideas de mejora y/o ahorros para la empresa.

				Estrategias de mercado

				Las estrategias utilizadas en P&R S.P.R. de R.L. son:

				Misiones comerciales, tanto nacionales como internacionales, con apoyo de organismos como Pro México, Coinhi y la Secretaría de Desarrollo Económico. Se arma un stand en el cual se ofrecen degustaciones de los productos y se explica acerca de las propiedades del nopal y el maguey

				Campañas publicitarias que promueven el combate a la obesidad y la diabetes a través de productos elaborados por nopal y maguey, dando información sobre las propiedades de cada una de estas plantas. 

				Convenios con distribuidoras nacionales (Distribuidora Liverpool) e internacionales (Corea, Estados Unidos y Guatemala) que se encargan de las labores de logística para la distribución y exportación de los productos.

				Apoyo de consultores internacionales para lograr introducir los productos en otros países.
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				Introducción de los productos en cadenas comerciales de auto servicio como Wal-Mart, OXXO, Sam´s Club, Bodega Aurrerá.

				Promoción a través de redes sociales.

				Escenario de ventas para el periodo 2011-2013

				En los años 2011, 2012 y 2013, en promedio por año, se lograron ventas por un monto de 1,791,313 pesos. El mayor porcentaje de ventas se reflejó en 2011, sin embargo, en 2012 hubo una disminución de más del cincuenta por ciento, con un ligero incremento para 2013.

				Análisis de Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas (FODA) 

				P&R S.P.R. de R.L. Es una empresa que elabora productos con nopal y maguey, 100 por ciento orgánico, lo cual ayuda a que las personas mejoren su digestión y disminuya su nivel de azúcar en la sangre. La empresa tiene una experiencia de alrededor de diez años, y dentro de sus objetivos está incrementar las ventas a través de la exportación de productos. 

				La principal oportunidad de P&R S.P.R. de R.L., es obtener la certificación CERES, que le permite exportar sus productos a la Unión Europea, así como la competencia poca o nula para sus productos. En cuanto a sus amenazas, la principal es que los clientes no paguen su deuda, lo cual disminuye el flujo de efectivo y esto hace que no sea susceptible de créditos. Al comparar el total ponderado de las fortalezas contra el de las amenazas, 1.75 y 1.34 respectivamente, se muestra que las fuerzas externas son favorables.
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				Figura 1. FODA P&R S.P.R. de R.L.

				
					Fortalezas

				

				
					Debilidades

				

				
					1. Productos innovadores.

					2. Productos nutritivos que combaten la obesidad.

					3. Elaboración de su propia de tecnología.

					4. El cultivo de nopal es sencillo.

					5. Materia prima obtenida de sus propias plantaciones de nopal.

				

				
					1. No realiza actividades de marketing.

					2. Administración rústica, reactiva.

					3. Carece de un stock de inventarios.

					4. No tienen gran volumen de ventas a nivel local.

					5. Otorga muchos días de crédito a sus clientes (60 días).

				

				
					Oportunidades

				

				
					Amenazas

				

				
					1. Obtener apoyos de CONACYT, si demuestra ser una empresa científica y de desarrollo tecnológico.

					2. Negociación de sus productos con países como Guatemala, Estados Unidos, Uruguay y Ecuador.

					3. Única con certificación Environmental Standards GmbH (CERES) para exportar sus productos a la Unión Europea.

					4. Competencia: muy poca, casi nula.

					5. Múltiples contactos con distribuidores de otros países.

				

				
					1. Nueva política fiscal.

					2. Cambio en la tasa de crecimiento esperada en 2013 a 0.7 por ciento.

					3. Aumento a los impuestos en las exportaciones.

					4. Posibilidad de que los clientes no paguen.

					5. No ser susceptible a un crédito.

				

				Fuente: elaboración propia.

				Escenario previsto en mercados internacionales 

				Referente al escenario externo previsto en mercados internacionales, los productos de esta empresa tienen amplio potencial para exportarse a otros países. Es importante mencionar que el director general de la empresa ha sido contactado por varias distribuidoras comerciales interesadas en exportar los productos. 

				Fueron analizados cuatro mercados internacionales: Estados Unidos, Guatemala, Ecuador y Uruguay, con el propósito de identificar al país idóneo para iniciar relaciones comerciales. Se tomó en cuenta los siguientes aspectos: producto demandado, volumen del potencial de mercado, normas de calidad requeridas, restricciones fiscales y tributarias, capacidad de producción acorde a la demanda reflejada, accesibilidad de mercado, y dificultades políticas y culturales. Es necesario enfatizar que las negociaciones con Estados Unidos ya han iniciado, no obstante, al director general de la empresa le interesa incursionar en algún país sudamericano.
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				a) Estados Unidos de América

				Es la economía más grande y tecnológicamente más poderosa del mundo, con un producto interno bruto (PIB) per cápita de 49,800 dólares. Dicha economía orienta el mercado a los particulares, donde las empresas toman la mayoría de las decisiones; los gobiernos federal y estatal compran bienes y servicios necesarios, predominantemente en el mercado privado (Mundial, 2015).

				Las empresas estadounidenses están a la vanguardia en los avances tecnológicos, sobre todo en ordenadores y en industria aeroespacial y militar de equipo médico, su ventaja se ha reducido desde el final de la Segunda Guerra Mundial. La importación de petróleo representa casi el 55 por ciento del consumo de E.U.A. 

				En el tercer trimestre de 2009 el PIB se contrajo, haciendo de esta recesión la más profunda y prolongada desde la Gran Depresión. El gobierno utilizó parte de sus fondos para la compra de capital en bancos de Estados Unidos y las corporaciones industriales, muchos de los cuales habían sido devueltos al gobierno a principios de 2011. 

				En 2010 y 2011, el déficit del presupuesto federal alcanzó casi el 9 por ciento del PIB. En 2012, el gobierno federal redujo el crecimiento del gasto y el déficit se redujo hasta el 7.6 por ciento del PIB. A finales de 2013, la reserva federal anunció que comenzaría a escalar de nuevo la compra de bonos a largo plazo a 75 mil millones por mes en enero de 2014, y reducir aún más las condiciones garantizadas.

				Los problemas a largo plazo incluyen el estancamiento de los salarios para las familias de menores ingresos, la insuficiente inversión en el deterioro de la infraestructura, el rápido aumento de los costos médicos y de pensiones de una población envejecida, la escasez de energía, y por cuenta corriente y el déficit presupuestario (Central Intelligence Agency, 2014).

				b) Guatemala

				Es el país más poblado de América central, con un PIB per cápita de aproximadamente la mitad que la del promedio de América Latina y el Caribe. El sector agrícola de 13.5 por ciento del PIB y el 38 por ciento de la fuerza laboral; exportaciones agrícolas importantes son: café, azúcar, bananas y verduras. Los acuerdos de paz de 1996, que pusieron fin a 36 años de guerra civil, eliminaron un gran obstáculo para la inversión extranjera, y desde entonces, Guatemala ha seguido importantes reformas y la estabilización macroeconómica. 

				El Acuerdo de Libre Comercio (CAFTA-RD) entró en vigor en julio de 2006, impulsando el aumento de la inversión y la diversificación de las exportaciones, con los mayores incrementos en el etanol y las exportaciones agrícolas no tradicionales. Mientras que el CAFTA-DR ha contribuido a mejorar el clima de inversión, las preocupaciones sobre la seguridad, la falta de trabajadores calificados y una infraestructura deficiente siguen obstaculizando la inversión extranjera directa.

				La distribución del ingreso sigue siendo muy desigual, la población más rica representa el 20 por ciento, más del 51 por ciento del consumo total de Guatemala. Arriba de la mitad de la población está bajo la línea nacional de pobreza y el 13 por ciento de la población vive en la pobreza extrema. En promedio, de 73 por ciento es la pobreza entre grupos indígenas que representan alrededor del 40 por ciento de la población, y la extrema pobreza se eleva al 28 por ciento. Casi la mitad de los niños guatemaltecos menores de cinco años padece malnutrición crónica, una de las tasas de desnutrición más altas del mundo. 
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				Existe una gran comunidad de expatriados de Guatemala en los Estados Unidos, que es el receptor de la remesa superior en América central, con entradas que sirven como fuente primaria extranjera de ingreso equivalente a casi dos quintas partes de las exportaciones o de una décima parte del PIB (Central Intelligence Agency, 2014).

				c) Ecuador 

				País sustancialmente dependiente de sus recursos petroleros, que han representado más de la mitad de los ingresos de exportación del país y alrededor de dos quintas partes de los ingresos del sector público en los últimos años. En el periodo de 1999 a 2000, la economía de Ecuador sufrió una crisis bancaria, con una contracción del PIB del 5.3 por ciento y la pobreza aumentó significativamente. 

				En marzo de 2000, el Congreso aprobó una serie de reformas estructurales, las cuales preveían la adopción del dólar estadounidense como moneda de curso legal. La dolarización estabilizó la economía, y el crecimiento positivo volvió en los años que siguieron, ayudado por los altos precios del petróleo, las remesas y el aumento de las exportaciones no tradicionales. 

				La economía creció un promedio de 4.3 por ciento por año, el promedio más alto en 25 años. China se ha convertido en el mayor prestamista extranjero de Ecuador desde 2008, lo que permite al gobierno mantener una alta tasa de gasto social. Ecuador contrajo con el gobierno chino más de nueve mil millones en petróleo, a cambio de efectivo y préstamos para proyectos a partir de diciembre de 2012 (Central Intelligence Agency, 2014).

				d) Uruguay

				Tiene una economía de libre mercado que se caracteriza por un sector agrícola orientado a la exportación, una fuerza de trabajo bien educada, y los altos niveles de gasto social. La crisis financiera mundial de 2008 a 2009 puso un freno para el crecimiento vigoroso de Uruguay, que se desaceleró hasta el 2.6 por ciento en 2009. No obstante, el país logró evitar la recesión y mantener las tasas de crecimiento positivas, principalmente a través de un mayor gasto público y la inversión, y el crecimiento del PIB alcanzó 8.9 por ciento en 2010, pero se desaceleró de 2012 a 2013, el resultado de una desaceleración renovada en la economía mundial y de los principales socios comerciales de Uruguay y del Mercado Común del Sur (Mercosur) ejemplares, Argentina y Brasil. Uruguay ha tratado de ampliar el comercio. 

				El comercio total de mercancías de Uruguay con el Mercosur, desde 2006, se ha incrementado en casi un 70 por ciento a más de cinco millones, mientras que su comercio total con el mundo casi se ha duplicado a cerca de 23 mil millones en 2013 (Central Intelligence Agency, 2014).

				Es un hecho de que P&R S.P.R. de R.L. enfocará sus esfuerzos para exportar productos a Estados Unidos, pero también, como parte de las estrategias del director general de la empresa, se encuentra la de extenderse a algún país sudamericano, como los analizados en el presente trabajo, de los cuales se tienen riesgos muy altos y potencial de mercado muy bajo. La recomendación es analizar otros países sudamericanos como Brasil y Argentina, pero si se tuviera que elegir alguno de los tres analizados, debería escogerse Uruguay.

				Con base en el panorama económico de cada país, se determina que Estados Unidos de Norteamérica no presenta riesgo alguno para exportar; en tanto, Guatemala, Ecuador y Uruguay, tienen riesgos muy altos.
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				Etapa de planificación

				Objetivos y estrategias para la empresa P&R S.P.R. de R.L. 

				Primer objetivo: mantener relación comercial con Liverpool.

				Estrategia: con el apoyo de una persona encargada de logística, se realizarán los pedidos que solicita Liverpool en su portal de proveedores, y serán programadas las órdenes de producción, además de planear las fechas de entrega al Centro de Distribución.

				Segundo objetivo: retomar negociaciones de exportación de harina de nopal orgánico con países europeos.

				Estrategia: comunicarse con las personas que mostraron interés en la compra de harina de nopal en la comunidad europea, otorgarles toda la información que sea solicitada y responder los correos a la mayor brevedad posible, con el fin de no perder posibilidad de entrar a una fase de negociación, como ha ocurrido en ocasiones anteriores.

				Tercer objetivo: crear alianzas internacionales con comercializadoras que apoyen en la exportación, distribución y venta de los productos de P&R S.P.R. de R.L. durante 2015 en Uruguay.

				Estrategia: la empresa no desea inmiscuirse en los problemas burocráticos de exportación, por lo que desea conseguir una alianza con alguna comercializadora que tenga experiencia en el mercado uruguayo, así como la exportación de productos que se encarguen de la distribución y venta de estos.

				Cuarto objetivo: al existir por parte de los clientes devoluciones de los productos P&R S.P.R. de R.L., por mala calidad, es necesario implementar políticas de calidad que reduzcan en un 100 por ciento dichas devoluciones.

				Estrategia: muestreo del 10 por ciento de la producción en cada proceso.

				Quinto objetivo: crear nuevas unidades de negocios relacionadas entre sí con independencia de decisión.

				Estrategia: invertir en el área de investigación e innovación de productos, el 10 por ciento de las ventas.

				Sexto objetivo: renovar certificación CERES, que avala los productos P&R S.P.R. de R.L. como 100 por ciento orgánicos.

				Estrategia: elaborar un plaguicida natural para aplicar a los nopales, tanto de los proveedores como de los propios, que avale que el cultivo es orgánico; asimismo, elaborar la solicitud de certificación CERES.

				Séptimo objetivo: atraer clientes potenciales en la ciudad de Baltimore, Estados Unidos, a través de una campaña publicitaria sobre los problemas nutricionales, de obesidad y de diabetes, que pueden ser controlados y/o evitados con apoyo de los productos elaborados a base de nopal y maguey orgánico.
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				Estrategia: se iniciará un concurso con duración de un año en la ciudad de Baltimore, Estados Unidos, a través del cual 100 mujeres probarán la malteada de fibras de nopal durante dicho periodo, y la persona que más peso pierda ganará un viaje a Cancún, Quintana Roo, por una semana, con todo pagado.

				Presupuesto

				Los objetivos propuestos y el costo de llevarlos a cabo, así como el importe monetario del retorno esperado se pueden observar en la Figura RE-2.

				Figura RE-2 Relación costo-beneficio objetivos

				
					Objetivos

				

				
					Costo total

				

				
					Retorno esperado

				

				
					Mantener relación comercial con Liverpool.

				

				
					23,064

				

				
					0

				

				
					Retomar negociaciones de exportación de harina de nopal orgánico con países europeos.

				

				
					4,180

				

				
					80,000

				

				
					Crear alianzas internacionales con comercializadoras que apoyen en la exportación, distribución y venta de los productos durante el 2015 en Uruguay.

				

				
					7,224

				

				
					8,254,301

				

				
					Al existir por parte de los clientes devoluciones de los productos por mala calidad, es necesario implementar políticas de calidad que reduzcan en un 100 por ciento.

				

				
					11,040

				

				
					106,885

				

				
					Crear nuevas unidades de negocios relacionadas entre sí con independencia de decisión.

				

				
					133,547

				

				
					0

				

				
					Renovar certificación CERES que avala los productos como 100 por ciento orgánicos.

				

				
					27,802

				

				
					0

				

				
					Atraer clientes potenciales en la ciudad de Baltimore, Estados Unidos, a través de una campaña publicitaria sobre los problemas nutricionales, de obesidad y de diabetes, que pueden ser controlados y/o evitados con apoyo de los productos elaborados a base de nopal y maguey orgánico.

				

				
					281,706

				

				
					480,000

				

				
					Total en pesos mexicanos.

				

				
					488,565

				

				
					8,921,186

				

				Fuente: elaboración propia.

				Se prevé una utilidad anual de 8,432 622, por lo que puede concluirse que el plan de mercadotecnia internacional es factible.
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				Propuestas

				1. A los dueños de la empresa les interesa exportar sus productos a Sudamérica; tienen contactos en Guatemala, Ecuador y Uruguay, este último, el más recomendable.

				2. Dar seguimiento a la campaña publicitaria en Estados Unidos, ya que 89,344,000 personas sufren sobrepeso y/o diabetes, y pueden adquirir los productos, para lo cual se calcula un valor de mercado de 89,344,000 X 200 = 17,868,800,000 (200 representa el precio de venta de una malteada y una fibra de 750 gramos).

				3. Dar mayor énfasis a la calidad de los productos, debido a que las devoluciones por falta de la misma generan un gasto para la empresa, por lo que es necesario seguir los procedimientos establecidos y vigilar el cumplimiento, el cual representa a la empresa un ahorro 106,885 pesos.

				4. Se debe renovar la certificación CERES ya que otorga un valor agregado a los productos P&R S.P.R. de R.L. 

				5. Retomar negociaciones con los países europeos que han mostrado interés en comprar harina de nopal, ya que esto significa un ingreso de aproximadamente 200,000 pesos anuales. 

				6. Aprovechar la red de distribución y relación comercial con Liverpool para la venta de los productos de su unidad estratégica de negocios denominada Estética Corporal y Belleza.

				7. Aprovechar la razón social de la empresa, ya que, al ser una sociedad de producción rural, recibe beneficios fiscales al exentarla de manera parcial del pago del Impuesto Sobre la Renta (Secretaría de Economía, 2012).

				8. Respecto de la misión, se considera que la empresa define claramente que sus productos son 100 por ciento orgánicos y ayudan al cuidado de la salud; además, se debe mencionar que la materia prima básica con la cual se elaboran sus productos, representa un valor agregado para la empresa, debido a su abundancia en el territorio nacional. 

				9. Es necesario replantear el cálculo de la capacidad de producción y el abastecimiento de materias primas, ya que reflejan deficiencias en los procesos de producción de la empresa, por lo que es necesario dimensionar los procesos a través de análisis de tiempos y movimiento, con el fin de evitar adquirir compromisos que no puedan realizarse en tiempo y forma.
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