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Plataformas Comerciales  

Trading Platforms 
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Abstract: 

In the 21st century, e-commerce has become important worldwide, because it involves the revolution of how today products and 
services are bought and sold with the use of technological means. 
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Resumen: 

En el siglo XXI el e-commerce se ha vuelto importante a nivel mundial, debido a que conlleva la revolución del como hoy en día se 
compran y venden productos y servicios con el uso de medios tecnológicos.  
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Las plataformas comerciales 
 
Las plataformas comerciales son aquellas formas de 

negocio que pretenden comercializar productos y 
servicios a través de un medio tecnológico. 
Los medios de comunicación electrónicos en especial 
internet se ha vuelto una herramienta importante para 
facilitar la transacción de los productos adquiridos. 

Así mismo podemos decir que cada una de las iniciativas 
de comercio que se adaptan a una plataforma digital 
tienen la ventaja de poder distribuir sus productos y/o 
servicios a una mayor distancia gracias a los medios de 
comunicación y plataformas que utilizan para su 

promoción.  
Es importante decir que este tipo de comercio, así como 
tiene ventajas también tiene desventajas al utilizarse. 
 

Ventajas 

 Eliminación de barreras espaciales y temporales. 

 Actualización constante de los contenidos. 

 Reducción de costos. 

 Permite una mayor conciliación de la vida familiar 

y laboral. 

Desventajas 

 Implica ciertos costes monetarios en iniciar tu 

negocio digital. 

 Si quieres tener un aspecto más personal 

deberías tener ciertas cualidades en diseño. 

 Limitaciones de una plataforma a otra. 

 La desconfianza en las compras digitales. 

 

Conclusiones: 
 

Sabiendo utilizar las herramientas digitales y el correcto 
uso de las plataformas comerciales es posible 
revolucionar la forma en que la gente ve el mercado 
(compra y venta). Con la seguridad correcta y con las 

plataformas diseñadas de manera que cada usuario 
pueda entenderla al utilizarla. 
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